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Presentacion
La presente investigacion analiza la relacion entre el comercio exterior y el crecimiento
econdmico real del Perl, estudiando las estadisticas oficiales del periodo comprendido entre
los afios 2000 al 2017, para conocer la estructura de las variables y determinar su grado de
correlacion.
Este estudio espera contribuir al conocimiento y promover la investigacion relacionada al

comercio exterior y el crecimiento econémico sostenible.
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Resumen

Objetivo: Determinar la relacion existente entre el comercio exterior (exportaciones,
importaciones) y el crecimiento econdémico real del Perd (produccion real, ingreso real) durante
los afios 2000 al 2017.

Método: La investigacion es cuantitativa, de tipo no experimental —observacional,
retrospectiva, longitudinal y descriptiva—, de nivel correlacional y empled la técnica
documental, analizé la relacion estadistica entre las variables. La muestra es representativa no
probabilistica realizada con los datos obtenidos de las estadisticas anuales del periodo
publicados en los boletines estadisticos oficiales.

Resultados: El andlisis estadistico determind que existe correlacion positiva y significativa
entre el comercio exterior y el crecimiento econémico real del Perd.

Conclusiones: Se indico que no se ha determinado la causalidad estricta porque la variable
comercio exterior también forma parte del producto bruto interno, por lo que se estima podria
existir influencia reciproca, ademas de la influencia de otras variables no incluidas en el
estudio. Se considera que el principal aporte del comercio exterior consistiria en contribuir a
dinamizar la economia mediante elevar la productividad y la competitividad.

Palabras clave: comercio exterior, crecimiento econdmico real, importaciones, exportaciones,

producto bruto Interno real per cépita, ingreso real per cépita.
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Abstract

Objective: To determine the relationship between foreign trade (exports, imports) with real
economic growth of Peru (real production, real income) during the years 2000 to 2017.
Method: The research is quantitative, non-experimental -observational, retrospective,
longitudinal and descriptive-, correlational level and employs the documentary technique, and
analyzing the statistical relationship between the variables. The sample is representative non-
probabilistic made with the data obtained from the annual statistics of the period, published in
the official statistical bulletins.

Results: The statistical analysis determined that there is a positive and significant correlation
between foreign trade and real economic growth in Peru.

Conclusions: It was indicated that strict causality has not been determined because the foreign
trade variable is also part of the gross domestic product, so it is estimated that there could be
reciprocal influence, in addition the influence of other variables not included in the study. It is
considered that the main contribution of foreign trade would be to contribute to energize the
economy by increasing productivity and competitiveness.

Keywords: foreign trade, real economic growth, Imports, exports, gross product real per capita,

real income per capita.
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Introduccion

Esta investigacion fue realizada con el objetivo de determinar la relacion existente
entre las variables comercio exterior y crecimiento econdmico real del Per( durante
el periodo 2000 - 2017, el tema reviste importancia por sus implicancias en la realidad
economica y social del pais.

En el Capitulo | Planteamiento del Problema, se enfoca la situacion problematica en
el entorno actual definiendo el problema general y los problemas especificos que
aborda la investigacion.

En el Capitulo Il Marco Tedrico, se revisaron los antecedentes de investigaciones
previas, también se revisaron las bases teoricas y se definieron las dimensiones y los
indicadores de las variables de estudio, mostrando las teorias relacionadas, y se
presentd un glosario de términos.

En el Capitulo 111 Hipotesis y Variables, se plante6 la hipotesis general y las hipétesis
especificas, identificando las variables del estudio y su operacionalizacién, asi como
la matriz de consistencia.

En el Capitulo IV Metodologia, se definié el tipo y disefio de investigacion, la unidad
de andlisis, la poblacion de estudio, el tamafio y la seleccion de la muestra, se
especificaron las técnicas de recoleccion, procesamiento y analisis de datos.

En el Capitulo V Presentacion de Resultados, se muestran los resultados obtenidos del
analisis estadistico y su interpretacion relacionados a la variable comercio exterior con
sus dimensiones: exportaciones e importaciones, asi como los relacionados a la
variable crecimiento econdmico real con sus dimensiones: producto bruto interno per
capita, e ingreso real promedio per capita; se presentd la prueba de hipétesis y la

discusion de los resultados.
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En el Capitulo VI Conclusiones, se presentaron las conclusiones obtenidas que
respondieron a los planteamientos de las hipotesis, luego del analisis e interpretacion
de los resultados de la investigacion.

En Capitulo VII Recomendaciones, se presentaron las recomendaciones que se
desprenden de la investigacion realizada, asi como aportes que podrian ser de utilidad
a los futuros investigadores.

En el Capitulo VIII Bibliografia, se indicaron las fuentes investigadas, asi como las
referencias citadas durante el estudio.

Finalmente, en el Capitulo 1X Anexos, se adjuntaron los datos y estadisticas

relacionadas al tema.



Capitulo 1.
Planteamiento del Problema
1.1 Situacién Problematica

El comercio exterior ha sido considerado un medio para lograr la prosperidad de
las naciones, pero a través del tiempo ha causado grandes cambios politicos, sociales,
culturales y econémicos. La Organizacion Mundial de Comercio (OMC) ha destacado su
importancia actual como el “motor del crecimiento econémico, creacion de empleo y
desarrollo” (OMC, 2018, p.3), sin embargo, el Fondo Monetario Internacional (FMI)
advirtié que el comercio internacional no ha sido favorable a todas las economias por
igual, sefialando:

Pese a todas sus ventajas, el comercio ha sido perjudicial para ciertos grupos de
trabajadores y comunidades, particularmente en Estados Unidos y Europa. Estas
dislocaciones, consecuencia también de la innovacion tecnoldgica, se han visto
agravadas por la desaceleracion del crecimiento, y la reaccion a la que han dado lugar ha

minado el respaldo a la integracion econémica mundial. (FMI, 2017, p.7).



Jiménez (2011) en su investigacion sobre el crecimiento econémico indicod que
existian argumentos a favor de la liberalizacién comercial tales como: el incremento de
la productividad nacional, la mejor asignacién de recursos por efecto de la competencia,
y la adquisicion de bienes de capital con tecnologia, pero indicé que también existian
argumentos en contra, como la disminucion del crecimiento si la competencia afectaba a
sectores intensivos en investigacion que no se encuentren desarrollados, sin embargo,
sefialé que la evidencia empirica no resultd concluyente para afirmar que la apertura
comercial y las politicas comerciales hayan tenido influencia en el crecimiento
econdmico, por lo que el tema aln seguia siendo objeto de debate. (Jiménez, 2011, pp.
21-22).

En el contexto dindmico en el que el Pert se encuentra inmerso se planted esta
investigacion con la finalidad de determinar la relacion entre el comercio exterior y el

crecimiento econdmico real en el caso peruano.

1.2 Problema de Investigacion

1.2.1 Problema general.

¢Qué relacion existe entre el comercio exterior y el crecimiento econémico real?
1.2.2 Problemas especificos.

¢Qué relacion existe entre las exportaciones y el crecimiento econdémico real?

¢Qué relacidn existe entre las importaciones y el crecimiento econémico real?

1.3 Justificacion

1.3.1 Justificacion tedrica.
Este estudio se justifica en la necesidad de conocer la relacion o grado de asociacion
existente entre las variables comercio exterior y crecimiento econdmico real del Pert

mediante el analisis de su evolucion, estructura y correlacién estadistica durante el



periodo de los afios 2000 — 2017, durante el cual el Perd ha experimentado un
incremento significativo de su comercio exterior.

Segun datos del Banco Central de Reserva del Pert (BCRP) las exportaciones
totales de bienes y servicios del Pert pasaron de US$8,510 millones de ddlares en el
afio 2000 a US$52,312 millones de dolares en el afio 2017 creciendo 515% con una
tasa media de crecimiento anual de 10.6%. Las importaciones totales de bienes y
servicios se incrementaron de US$ 9,647.90 millones de ddlares en el afio 2000 a
US$47,480 millones de dolares en el afio 2017 creciendo 392% con una tasa media de
crecimiento anual de 9.3%.

En el mismo periodo segun datos oficiales del Instituto Nacional de Estadistica
e Informética (INEI), el producto bruto interno (PBI) del Pert se incrementd de
S/.222,207 millones de Soles en el afio 2000, a S/. 514,246 millones de Soles en el
afio 2017 (valores en precios constantes del 2007), creciendo 131% con una tasa media
de crecimiento anual de 4.8%.

Existen evidencias empiricas de algunos paises que al incrementar su comercio
exterior han experimentado un r&pido crecimiento econémico, sin embargo, los
resultados no han sido favorables en todos los casos, por lo que se planted esta
investigacion para determinar si existe una relacion positiva y significativa entre el
comercio exterior y el crecimiento economico real en el caso peruano.

1.3.2 Justificacién préctica.
La relacion entre el comercio exterior y el crecimiento econémico real merece ser
objeto de estudio por sus implicancias en la realidad econémica y social del pais.
El crecimiento econdmico representado por el incremento sostenido de la produccion
real es considerado un primer paso para mejorar el nivel de vida de la poblacion. Al

respecto Sala-1-Martin (2000), indic6: "Vemos pues, que pequefias diferencias en la



tasa de crecimiento a largo plazo pueden dar lugar a grandes diferencias en los
niveles de renta per capita y de bienestar social a largo plazo” (p.5).
Para ilustrar los efectos de distintas tasas de crecimiento econémico en el largo plazo
se puede comparar los casos de tres paises: Perd, Chile, y Corea del Sur. Los datos
del Banco Mundial del afio 1975 indicaron que el PBI per céapita del Per( era de
US$3,887, el PBI per capita de Chile era de US$3,913, y el PBI per capita de Corea
del Sur de US$2,661. Los resultados a largo plazo después de cuatro décadas con
distintas tasas de crecimiento del PBI per cépita se evidenciaron en los datos para el
afio 2017: el PBI per cépita del Pert era de US$6,172; el PBI per cépita de Chile era
de US$15,059 y el PBI per capita de Corea del Sur era de US$26,152. (cifras en US$
ddlares a precios constantes de 2010). (Fuente: Banco Mundial, 2018, Metadato 1D:
NY.GDP.PCAP. KD).
Esta investigacion pretende contribuir al conocimiento del tema, esperando que las
conclusiones y recomendaciones del estudio sirvan de base para futuras
investigaciones, asi como para realizar comparaciones entre periodos temporales
concretos.
1.4 Objetivos

1.4.1 Objetivo general.
Determinar la relacion que existe entre el comercio exterior y el crecimiento
economico real.

1.4.2 Objetivos especificos.
1. Determinar la relaciébn que existe entre las exportaciones y el crecimiento
economico real.
2. Determinar la relacién que existe entre las importaciones y el crecimiento

econdmico real.



Capitulo I1.
Marco Tedrico
2.1 Antecedentes de la Investigacion
A continuacion, presentamos investigaciones publicadas ordenadas en forma
cronoldgica empezando por la mas reciente, relacionadas al tema del comercio exterior
y el crecimiento econémico real del Peru, tratados por sus autores desde distintas
perspectivas:

1. Chucuya, D. (2018). En su tesis: Analisis de las exportaciones y el crecimiento del PBI
de la region Puno 1993 — 2015. El autor analizd la relacidn que existe entre el nivel de
exportaciones y el crecimiento del producto bruto interno (PBI) de la Region de Puno
de 1993 al 2015. Los datos considerados para el analisis y estimacion del modelo
economeétrico son anuales a partir del afio 1993 al 2015. El tipo de investigacion fue de
caracter descriptivo y explicativo para determinar la evolucidn de las exportaciones de
la regién Puno en funcion de las variables explicativas tales como el tipo de cambio
términos de intercambio y el ingreso externo.

Para el contraste de la hipotesis emple6 el método analitico y deductivo, aplico test
estadisticos de andlisis de cointegracion para verificar la existencia de relaciones de
equilibrio de largo plazo entre las series econdmicas, llegé a la conclusion de que existe
una estrecha relacion entre la produccion regional y el nivel de exportaciones, de modo
que la variable exportaciones es determinante para explicar el comportamiento del PBI

real de la region de Puno, también sefialé que existe vulnerabilidad a factores externos



como la volatilidad del nivel de precios de los minerales, la estabilidad econdmica de
los principales socios comerciales y la estabilidad de precios y del tipo de cambio que

incidiran en la economia punefia.

Dévalos, A. (2017). En su tesis: Evolucion de las exportaciones y su incidencia en el
crecimiento econdémico de Arequipa 2007-2014. Tuvo como objetivo analizar las
exportaciones durante los afios 2007-2014 de la regién Arequipa y su relacién con el
crecimiento econémico de la region. Con la ayuda del Microsoft Excel realizd los
analisis estadisticos de correlacion de los datos presentados, y en sus conclusiones
indica que las exportaciones tienen una influencia significativa sobre el crecimiento
econdmico de la region Arequipa durante los afios 2007-2014, pero aclar6 que no
influyen de la misma forma en el crecimiento econdémico las exportaciones
tradicionales y las exportaciones no tradicionales en la region Arequipa.

El autor presentd las estimaciones de su modelo indicando: “Las exportaciones
tradicionales si aumentan en 1 va a generar que el PBI aumente en un 0.41%; mientras
que, si las exportaciones no tradicionales aumentan en 1, entonces el PBI aumentara en
16.33%” (p.117). También sefialé que el crecimiento econémico es un indicador de
produccién mas no de bienestar social, dice: “que el PBI crezca es solo un medio y no
un fin, (...) resumiendo, crecer es solamente producir mas; mientras que desarrollar es
mejorar la calidad de vida” (p.106).

Ortiz, K. (2017). En su tesis: Comercio exterior Peruano y balanza comercial 2000-
2016. La investigacidbn tuvo como objetivo de investigacion determinar el
comportamiento del comercio exterior peruano y la balanza comercial, durante el
periodo 2000-2016. Para este estudio reunié datos del Banco Central de Reserva del

Peru sobre los indicadores del comercio exterior y de la balanza comercial, estos datos



fueron organizados por medio de cuadros y presentados en graficos a fin de describir el
comportamiento de las variables mediante lineas de tendencia.

La investigacion concluyo indicando que tanto el comercio exterior como la balanza
comercial han sido beneficiosos para el Per( tal como lo demostr6 el resultado del
signo positivo de la linea de tendencia y el coeficiente de determinacion, sin embargo
recomendd la diversificacion de las exportaciones a fin de no tener dependencia de las
exportaciones de los minerales, asi como mejorar la oferta exportable para incrementar
el saldo neto del comercio exterior peruano.

Bouby, F. (2016). En su investigacion: Vulnerabilidad del Comercio Exterior Peruano
en el contexto global actual. La autora tuvo por objetivo analizar desde un punto de
vista critico el nivel de vulnerabilidad del comercio exterior peruano resultado del
proceso de liberalizacion de la economia en un contexto global de crisis recurrentes. En
su investigacion empled el método analitico-sintético. El estudio es de tipo descriptivo,
correlacional, a través de una investigacion documental desde una perspectiva critica.
Las fuentes de informacion son secundarias.

En sus conclusiones la autora indicd que la estructura y composicion del comercio
exterior peruano con un patron de especializacion orientado a la exportacion de bienes
de poco valor agregado y la importacién creciente de bienes de alta y mediana
tecnologia representa una de las mayores debilidades de la economia nacional.

Diaz, P., y Torres, J. (2016). En su tesis: El impacto de las exportaciones tradicionales
en el crecimiento econdmico Peruano para el periodo 1990 — 2015. Los autores
realizaron una investigacion de caracter descriptivo, causal y aplicado, con disefio no
experimental que se basa en el método deductivo en base a la hipoétesis inicial. El
estudio evalué mediante un modelo econométrico el impacto de las exportaciones

tradicionales en el crecimiento econémico peruano del PBI en el periodo 1990 — 2015



analizando el impacto de las exportaciones de los productos mineros en el crecimiento
del PBI estudiando la relacion de largo plazo entre ambas variables.

Los autores concluyen que existe una relacion funcional de corto y largo plazo entre las
exportaciones de productos mineros y el crecimiento del PBI peruano, sefialan que la
elasticidad de las exportaciones tradicionales con respecto al PBI real es de 0.07%, por
lo cual indicaron que: “ante variaciones de las exportaciones tradicionales de 1%, el
PBI varia en aproximadamente 0.07% y ante una variacion de 1% en el PBI del afio
anterior, el PBI actual varia en promedio 0.83%” (p.67). También sefialan que las
caracteristicas de la elasticidad sera determinada por los factores politicos y las
dinamicas de mercados en un contexto global.

Ferndndez, E. (2016). En su estudio: Impactos de los acuerdos comerciales
internacionales adoptados por el Estado peruano en el cumplimiento y promocién de
los derechos humanos en el Per. El autor realiz6 un andlisis sobre las caracteristicas e
impactos de los acuerdos y tratados de libre comercio firmados por el Peru en los
ultimos afios; particularmente, de los casos del Acuerdo Comercial con Estados Unidos
(en adelante TLC Per0-EE.UU.) y el Acuerdo Comercial entre Colombia, Peru y la
Unidon Europea (en adelante TLC Colombia/Peri-UE).

En sus conclusiones indicé que los acuerdos comerciales han generado estos efectos:
(1) beneficios desiguales entre los sectores involucrados, beneficiando a los
exportadores e importadores, en perjuicio de la produccion local orientada al mercado
interno; (2) encarecimiento de los medicamentos por mayores costos de la propiedad
intelectual; (3) una mejora institucional en sectores claves (trabajo, medio ambiente),
pero sin una agenda interna que permita capitalizar estos avances; (4) escenarios de

conflictividad socio ambiental en empresas extractivas beneficiadas con los TLC; (5)



deterioro de la soberania estatal frente a demandas privadas ante tribunales arbitrales
internacionales.

El estudio finaliz6 con una serie de recomendaciones propuestas por organizaciones no
gubernamentales y especialistas peruanos, orientadas a la implementacion de politicas
publicas y medidas administrativas que permitan, por un lado, reducir el margen de
vulnerabilidad interna frente a los TLC firmados con economias méas desarrolladas, asi
como potenciar las capacidades institucionales y productivas internas para capitalizar
las oportunidades generadas en estos acuerdos; especialmente las vinculadas con el
ejercicio y respeto de los derechos humanos de los sectores involucrados.

Guerrero, J. (2016). En su tesis: Tratado de libre Comercio Perd-Costa Rica y Comercio
internacional, 2008-2015. El objetivo de su investigacion fue determinar los resultados
que ha generado en el comercio internacional el Tratado de Libre Comercio (TLC) de
Per( con Costa Rica durante el periodo 2008- 2015. Realiz6 un analisis del coeficiente
de determinacién de los datos, llegando a la conclusion de que los resultados generados
por el TLC vigente desde 2013 fueron favorables a las exportaciones peruanas de
productos no tradicionales en los sectores quimico y agropecuario, y en los productos
tradicionales fueron favorables en los sectores agricola y minero y desfavorables para
los otros sectores.

En su analisis indicd que no todos los sectores se benefician de igual manera del TLC,
ya que existen productos de mayor sensibilidad en el proceso de negociacion que deben
ser protegidos con determinados mecanismos de defensa comercial. Sin embargo, los
efectos negativos sobre ciertos productos pueden atenuarse si se toman las medidas
adecuadas para impulsar su competitividad enfocandose a actividades con un mayor

potencial de crecimiento.
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9.

10

Infante, K. (2014). En su tesis : Crecimiento econdmico y tipo de Cambio real. La
autora analizé la incidencia del tipo de cambio real sobre el crecimiento econémico
medido por la variacion porcentual del PBI real estudiando el comportamiento y la
relacion entre dichas variables en la economia del Perd 2000-2013 realizando
estimaciones econométricas basadas en series de tiempo mensuales desde 2000-2013.
En su estudio especificd una regresion lineal cuyos parametros se estimaron utilizando
la técnica de co-integracion a través de un vector de correccion de errores. Obteniendo
como conclusiones que el tipo de cambio real (TCR) incide positivamente en el
crecimiento econémico del PBI a largo plazo, y negativamente a corto plazo, sefialando
que "un incremento de 1% del tipo de cambio real, expande en 0.525% al crecimiento
econdmico (..). Y a corto plazo, se muestra relacion inversa (...), un incremento de 1%
del TCR, contrae al crecimiento econémico en 0.29%” (p.50).

Alarco, G. (2014). En su investigacion: Diversificacion productiva en el Per0: retos y
alternativas (p.219-262). En: Caminos de transicion: Alternativas al extractivismo y
propuestas para otros desarrollos en el Perd. El investigador realizd un analisis
documental revisando documentos publicados a nivel internacional relacionados al
tema de la diversificacién productiva y exportaciones. El objetivo de su estudio fue
proponer el disefio e implantacion de una politica industrial para el Per( que ayude a
promover la diversificacion productiva para hacer frente a la vulnerabilidad externa y
el deterioro de los términos de intercambio, asi como la caida de la demanda externa.
El autor sefiald que: “las economias de mayores niveles de ingreso, empleo y calidad
de vida tienen, generalmente, una estructura productiva mas diversificada, se orientan
a la exportacién de bienes y servicios con mayor procesamiento y contenido
tecnoldgico” (pp.221-222). Enfatiz6 que las manufacturas y servicios con mayor

contenido tecnoldgico disponen de mayores oportunidades comerciales ya que cuentan
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con una participacion creciente en el comercio internacional, y porgque son mas elasticas
respecto al PBI, ademas los precios de éstas son menos variables con relacién a los
precios de las materias primas.

El autor indicé que para lograr la diversificacion productiva se precisa de una estrategia
adecuada, indica: “Esta estrategia requiere de planeamiento, mecanismos democraticos
y transparentes para la toma de decisiones y concertacion de voluntades de los
diferentes agentes econémicos, la Sociedad y el Estado” (pp. 254-255). No sugiere
eliminar drasticamente los sectores dedicados a la explotacion de recursos naturales
sino diversificar la produccién con una estrategia de aprovechamiento racional con

perspectiva ambiental y vision a largo plazo.
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2.2 Bases Tedricas
2.2.1 Comercio exterior.
2.2.1.1 Definicion.
El término comercio exterior se refiere a los intercambios que realiza un pais
con el resto de los paises del mundo, por lo tanto, es lo opuesto al comercio
interior que los paises realizan dentro de su territorio. Por otra parte, el
término comercio internacional se refiere a los intercambios de todos los
paises del mundo entre si, con el proposito de satisfacer la demanda de los
consumidores de determinados productos tangibles (mercaderias) o
intangibles (servicios).
Ballesteros, A. (1998) define el comercio exterior como: “aquella actividad
econdmica basada en los intercambios de bienes, capitales y servicios que
lleva a cabo un determinado pais con el resto de los paises del mundo,
regulado por normas internacionales o acuerdos bilaterales” (pp. 11-12).
De acuerdo con esta definicion, en este estudio se ha usado el término
comercio exterior para hacer referencia a los intercambios comerciales de
bienes y servicios que realiza el Pert con el resto de los paises del mundo de
acuerdo a las normas internacionales y los tratados vigentes.
2.2.1.2 Dimensiones.
Se ha desagregado en dos dimensiones: exportaciones e
Importaciones.
2.2.1.2.1 Las exportaciones
Segun CISS (2010) “son los bienes y servicios de produccion
nacional que son demandados por los residentes en el exterior”

(p.4842). Su importancia radica a que generan divisas para el pais,
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implican un aumento de la produccion nacional, crean empleo
formal, permiten ampliar el mercado y lograr economias de escala
para la produccion local, y son un indicador del grado de
competitividad del pais.
2.2.1.2.2 Las importaciones
Segun CISS (2010) “son los bienes y servicios producidos en el
exterior y que son demandados por los residentes en el pais”
(p.5712). Su relevancia radica en que permite acceder a productos,
tecnologias, insumos, equipos, etc. que la economia local no
produce, 0 que son mas baratos, o de mayor calidad beneficiando
a los consumidores, y logrando ahorros que podrian invertirse en
nuevos productos, o en mejorar los procesos productivos.
Asimismo, las importaciones indican la cantidad de divisas que
salen del pais, y los sectores que reciben competencia del exterior.
2.2.1.3 Indicadores.
2.2.1.3.1 Indicadores de exportaciones.

Para medir las exportaciones se utiliz6 como indicadores para los
productos tangibles (mercaderias) la clasificacion por sectores
econdmicos usada por el BCRP e INEI, que agrupa las
exportaciones de productos en: exportaciones de productos
tradicionales, y exportaciones de productos no tradicionales;
ademas se ha considerado el indicador de las exportaciones de
servicios para los productos intangibles, y al indicador de las
exportaciones totales que consolida la sumatoria de todas las

exportaciones de bienes y servicios.
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En este estudio se ignord en los analisis desagregados por
indicadores al sector de las exportaciones denominado “otros” por
no ser representativo considerandolo solo para los efectos de la
sumatoria de totales.
Los datos del valor de las exportaciones anuales provienen de las
estadisticas oficiales publicadas por el BCRP, que también figuran
en la Balanza de Pagos y son expresados en ddlares americanos sin
ningun ajuste estacional a las series, en el caso de las mercaderias
los precios son expresados a precios FOB (del inglés Free On
Board), es decir, excluyendo los costos de transporte, fletes y
seguros, los cuales se registran en el rubro de servicios, en el caso
de los productos intangibles se usé el indicador del valor de las
exportaciones de servicios que se presentan en la Balanza de
servicios. A continuacion, detallamos los indicadores de las
exportaciones:
1. Las exportaciones tradicionales.
Se refiere a los productos de exportacion que histéricamente
han conformado la mayor parte del valor de las exportaciones
del pais, incluyen béasicamente productos mineros, agricolas
tradicionales, hidrocarburos y harina de pescado, estos
productos tienen por lo general poco valor agregado.
Legalmente en el Per( estan definidos en la lista de
exportaciones tradicionales del Decreto Supremo 076-92-EF.
Con excepcién del gas natural que, a pesar de no aparecer en

dicha lista, se considera como un producto tradicional (BCRP,
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2011, p.75). Por tratarse de principalmente de materias primas
0 productos basicos (en inglés commodities) tienen bajo nivel
de diferenciacion, y generalmente se transan a precios
internacionales y tienen gran variabilidad de precios y volumen
de demanda.

Las exportaciones no tradicionales.

Se refiere a los productos de exportacion que tienen cierto grado
de transformacion o mayor valor agregado, y se denominan asi
porque histéricamente no se exportaban en montos
significativos. Legalmente en el Perd son todos los productos
que no estén incluidos en la lista de exportaciones tradicionales
del Decreto Supremo 076-92-EF (BCRP, 2011, p.74). La idea
tras esta clasificacion era promocionar el desarrollo de nuevos
productos con mayor valor agregado.

Las exportaciones de servicios.

La exportacion de servicios se refiere al suministro de un
servicio brindado por un residente hacia otro no residente del
pais, en el Per( la exportacion de servicios se encuentra
regulada tributariamente por la Ley N.° 30641. Las
transacciones relacionadas con las exportaciones de servicios
son registradas en la Balanza de servicios, en este estudio se
usaron los datos anuales oficiales publicados por el BCRP en la

Balanza de servicios.
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4. Las exportaciones totales.
Las exportaciones totales consolidan la sumatoria de todas las
exportaciones de bienes (mercaderias) y servicios (intangibles)
lo que comprende: las exportaciones de productos tradicionales,
las exportaciones de productos no tradicionales, las
exportaciones del sector otros (rubro no significativo
considerado solo para efectos de la totalizacion), y las
exportaciones de servicios (intangibles).

2.2.1.3.2 Indicadores de Importaciones.

Para medir las importaciones de productos tangibles (mercaderias)

se utilizara la clasificacion segun uso o destino econémico

(CUODE) que es aplicada internacionalmente para clasificar los

bienes dependiendo de su uso o destino econémico, los indicadores

que se emplearan son: importaciones de bienes de capital,

importaciones de bienes de consumo, importaciones de insumos,

ademas se ha considerado al indicador de importaciones de

servicios para los productos intangibles, y al indicador de las

importaciones totales que consolida la sumatoria de todas las

importaciones de bienes y servicios.

Para efectos de este estudio se ignor6 en los analisis al sector de

importaciones “otros” por no ser representativo, considerandolo

solo para efectos de la sumatoria de los totales.

Los datos del valor de las importaciones anuales son basados en

estadisticas oficiales publicadas por el BCRP, que también figuran

en la Balanza de Pagos y son expresados en ddlares americanos sin
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ningun ajuste estacional a las series, en el caso de las mercaderias
son a precios FOB, es decir, excluyendo los costos de transporte,
fletes y seguros, los cuales se registran en el rubro de servicios, en
el caso de los productos intangibles se usé el indicador del valor
de las importaciones de servicios que se presentan en la Balanza
de servicios.
A continuacion, detallamos los indicadores de las Importaciones:
1. Las importaciones de bienes de capital.
Segun el BCRP (2011) se refiere a la compra del exterior de
“activos fisicos disponibles para ser utilizados en la produccion
corriente o futura de otros bienes y servicios. No estan
destinados a satisfacer directamente las necesidades de
consumo” (p.93).
2. Las importaciones de bienes de consumo.
Segun el BCRP (2011) se refiere a la compra del exterior de
mercaderias “con caracter permanente, definitivo, para su uso y
consumo. Estos bienes de consumo importados satisfacen
directamente una necesidad como: alimentos, bebidas,
habitacion, servicios personales, mobiliario, vestido, ornato,
etc. Constituyen lo opuesto a bienes de produccion o de capital”
(p.94).
3. Las importaciones de insumos.
Segun el BCRP (2011) se refiere a la compra del exterior de
bienes “que incorporan al proceso productivo las unidades

econdmicas y que, con el trabajo de obreros y empleados y el



18

apoyo de las maquinas, son transformados en otros bienes o
servicios con un valor agregado mayor” (p.94).
Las importaciones de servicios.
La importacion de servicios se refiere al suministro de un
servicio brindado por un no residente hacia un residente del
pais. Las transacciones relacionadas son registradas en la
Balanza de Servicios. en este estudio se usaron los datos anuales
oficiales publicados por el BCRP en la Balanza de servicios.
Las importaciones totales.
Las importaciones totales consolidan la sumatoria de todas las
importaciones de bienes (mercaderias) y servicios (intangibles),
que comprende: las importaciones de bienes de capital, las
importaciones de bienes de consumo, las importaciones de

insumos, y las importaciones de servicios.



19

2.2.1.4 Teorias del comercio exterior.

Las teorias més importantes relacionadas al comercio exterior son: el

mercantilismo, las ventajas absolutas, las ventajas comparativas y el teorema

de Heckscher-Onhlin.

2.2.1.4.1 El mercantilismo.
Como corriente de pensamiento surgié a mediados del siglo XVI
en Europa, con auge hasta mediados del siglo XVIIIl. Para el
mercantilismo la forma principal de enriquecimiento de las
naciones era la expansion de su comercio exterior, lo cual se
lograria cumpliendo su doctrina base de que las exportaciones
debian ser mayores a las importaciones es decir teniendo una
balanza comercial favorable, y asi lograr la acumulacion de
metales preciosos en la economia, para lo cual se fortalecio el rol
proteccionista del estado en la economia como el medio mas eficaz
para incrementar la riqueza del estado que promovia el
fortalecimiento del sector exportador mediante el incentivo de la
industria clave de cada pais desincentivando las importaciones
mediante aranceles.
El autor De la Hoz Correa (2013) sefiala respecto al rol del estado
en la corriente mercantilista: “Para lograr el superavit, el estado
debia intervenir en la economia a través de mecanismos de
promocion de exportaciones y barreras arancelarias que
impidieran el ingreso de productos extranjeros” (p.23).
La finalidad de las economias mercantilistas no era el bienestar de

la poblacion, sino el fortalecimiento del estado, se buscaba
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producir mas para exportar mas, favoreciendo el aumento de la
poblacion para contar con una mayor fuerza de trabajo junto a una
politica de salarios bajos para reducir los costos de produccion, y
en ese contexto se veia como un problema el que la clase
trabajadora tuviera mas dinero, mas tiempo libre 0 mas educacion
ya que se pensaba que ello reduciria la capacidad y motivacién de
los trabajadores dafiando asi la economia del pais.

Otro de los aspectos de la corriente mercantilista se refiere a que
sirvio como causa y fundamento del imperialismo europeo, ya que
las grandes potencias de Europa luchaban por el control de los
mercados en el mundo, promoviendo la monopolizacién del
comercio con sus colonias que eran consideradas un destino seguro
para sus exportaciones.

2.2.1.4.2 La teoria de las ventajas absolutas.

Surge en oposicidn a los mercantilistas quienes establecian que la
riqueza estaba dada en términos de la acumulacion de metales
preciosos, su representante Adam Smith indica en su obra
(Investigacién sobre la naturaleza y causas de la riqueza de las
naciones de 1776) que el fundamento de la riqueza nacional era la
productividad que podia generar el trabajo, con lo que establecia
que el beneficio econdmico se daba en el &mbito de la produccion.
Adam Smith promueve la idea del libre comercio, estableciendo
que cada pais debia especializarse en la produccion de los bienes
en los cuales tuviera una ventaja absoluta, es decir aquellos bienes

que pueda producir de manera mas eficiente utilizando menos
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factores productivos en comparacion a otros y por tanto con un
coste de produccion menor, y que debia de importar otros bienes
en los que no era eficiente.
Esta teoria plantea que mediante division del trabajo y la
especializacion habria un incremento en la produccion mundial
generando mayor riqueza para todos los paises que participen de
la libre competencia sin trabas de intervencion del estado en el
comercio internacional, ya que en el sistema de libre mercado
existe una “mano invisible” que hace que el mercado se
autorregule por si mismo. (De la Hoz Correa, 2013, p.24).
2.2.1.4.3 La teoria de la ventaja comparativa.
Es planteada por David Ricardo en su obra (Principios de
Economia Politica y Tributacion de 1817), donde indica que un
pais tiene una ventaja comparativa en la produccion de un bien, si
el costo de oportunidad en la produccion de este bien en términos
de otros bienes es inferior en este pais comparado a otros paises,
de esta manera el comercio entre dos paises puede beneficiar a
ambos si cada uno exporta los bienes en los que tiene una ventaja
comparativa, y por tanto las ganancias del comercio dependen de
la ventaja comparativa y no de la ventaja absoluta.
En esta teoria se considera que el trabajo es el unico factor de
produccién y los paises solo difieren en la productividad del
trabajo en diferentes industrias, de esa forma si los paises producen
bienes en los que tienen ventajas comparativas y son mas

productivos, el comercio exterior beneficiara al pais al convertirse
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en un método de produccién indirecto, ya que en lugar de producir
un bien en el que el pais no es eficiente, puede producir otro bien
en que si es eficiente e intercambiarlo por el bien deseado,
ampliando las posibilidades de consumo de un pais.
De acuerdo a esta teoria seria conveniente para los paises la
especializacion complementaria ya que diferencias en los precios
relativos de los productos en los distintos paises responderian a los
costos de oportunidad asociados a distintas condiciones de
produccidn entre paises.

2.2.1.4.4 El teorema de Heckscher-Ohlin.
Formulado por el economista sueco Bertil Ohlin en 1933,
modificando un teorema inicial de su maestro Eli Heckscher que
habia sido planteado en 1919. EI modelo parte de la teoria de David
Ricardo de la ventaja comparativa y afirma que, los paises se
especializan en la exportacion de los bienes cuya produccién es
intensiva en el factor en el que el pais es abundante, mientras que
tienden a importar aquellos bienes que utilizan de forma intensiva
el factor que es relativamente escaso en el pais.
Para el modelo de Heckscher-Ohlin el comercio internacional
surge del hecho de que los distintos paises tienen diferentes
dotaciones de factores de produccion: asi existirdn paises con
abundancia relativa de capital y otros con abundancia relativa de
trabajo, por tanto los paises que tengan mayor abundancia en
capital localmente exportardn bienes intensivos en capital, y los

paises abundantes en factor trabajo localmente exportaran bienes
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intensivos en trabajo, es decir los paises tenderan a exportar los
bienes intensivos en los factores con que estan abundantemente
dotados.

También se la conoce como la teoria de la proporcion de los
factores, De la Hoz Correa (2013) sefiala: “La idea central del
modelo es que los factores de produccién disponibles en una
economia dan origen a las diferencias de productividad entre los
paises” (p.29). De acuerdo a este modelo mediante el comercio
exterior los paises intercambian indirectamente factores de
produccién y se produce la igualacion del precio de los factores

entre paises.
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2.2.2 Crecimiento econdmico real.
2.2.2.1 Definicion.

El crecimiento econdmico se establece como el incremento porcentual del

producto bruto interno (PBI) de un periodo a otro, el cual es expresado en

términos reales, es decir a precios constantes de un afio base para efectos
comparativos, al respecto Jiménez (2011) sefiala: “El analisis del crecimiento
de un pais se centra en la evolucion de su PBI y sobre todo en la tasa a la que

crece durante un periodo determinado” (p.17-18).

Técnicamente el producto bruto interno (PBI) es el valor monetario de los

bienes y servicios finales producidos por la capacidad instalada al interior del

pais, libre de duplicaciones, es decir considera solo el valor bruto de la
produccién menos el valor de los bienes y servicios (consumo intermedio)
que ingresa nuevamente al proceso productivo para ser trasformado en otros
bienes. No son incluidas dentro del calculo del PBI la economia informal, ni
las actividades realizadas por fuera del mercado como intercambios
cooperativos o la produccion para el autoconsumo, de acuerdo al BCRP

(2011) el célculo del PBI se puede realizar mediante tres diferentes métodos

o0 enfoques:

1. El enfoque o método de la produccion: EI PBI llega a ser la suma del
valor agregado bruto (diferencia entre la produccion y el consumo
intermedio) de todas las unidades de produccion residentes, mas los
impuestos a los productos y derechos de importacion.

2. El enfoque o método del gasto: EI PBI llega a ser igual a la suma de las
utilizaciones finales o gastos de la produccién de bienes y servicios de la

economia en: consumo (excepto el consumo intermedio), formacion
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bruta de capital (inversion en bienes de capital), y exportaciones menos
el valor de las importaciones.

3. Elenfoque o método del ingreso: EI PBI es igual a la suma de los ingresos
de los agentes econdmicos que participan en el proceso productivo tales
como: las remuneraciones de los asalariados, el consumo de capital fijo
(reservas para reposicion de activos fijos), los impuestos a la produccién
e importacion (que retribuye al Estado su aporte en el valor agregado
generado), y el excedente de explotacion (ganancias y pérdidas
empresariales). (BCRP, 2011, pp.157-158).

El valor del PBI lleva implicito el componente del precio nominal o corriente
de los bienes producidos los cuales se ven afectados por la inflacion del
periodo, sin embargo, para efectos del analisis del crecimiento real de la
economia se requiere eliminar el efecto de los precios mediante la
deflactacion del PBI nominal a través de un indice de precios especial
denominado deflactor del PBI que permite obtener el PBI real expresado en
precios constantes de un afio base para efectos de poder comparar el
crecimiento real entre distintos periodos.

Otro factor que incide en la representatividad del producto bruto interno PBI

(también denominado por algunos autores PIB) como indicador del

crecimiento economico, es el efecto del crecimiento poblacional, ya que

cuando existe crecimiento de la poblacion el PBI deberia crecer mas que la
poblacion para que el crecimiento del PBI se considere significativo.

El autor Sala-I-Martin sefial6 porqué es mas importante la tasa del

crecimiento del PBI per cépita que la tasa de crecimiento del PBI total

agregado, dice: “La razon es que nadie dice que un pais sea rico porque
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produce mucho: mas bien se considera que un pais es rico si sus habitantes,
en promedio, producen mucho” (Sala-1-Martin, 2000, pp.18-19).
Sin embargo, cuando existe un nivel elevado de desigualdad en la
distribucién de los ingresos, el PBI per capita no refleja con exactitud el nivel
real de la distribucion del ingreso entre la poblacion. En el Peru, segun indica
el reporte de INEI (2018): “La desigualdad en la distribucion de los ingresos
medida a través del coeficiente de Gini para el afio 2017 alcanz6 0,43”
(pag.32). Lo cual indica que la desigualdad de los ingresos es alta teniendo
en cuenta que cuando el coeficiente de Gini tiene el valor de uno significa
que existe perfecta desigualdad, y si asume el valor de cero significa que
existe perfecta igualdad en la distribucion de los ingresos. Por tal razén en
este estudio se ha considerado también como indicador del crecimiento
economico al ingreso real promedio per capita.
2.2.2.2 Dimensiones.
2.2.2.2.1 Produccion real.
En este estudio se ha considerado como una de las dimensiones del
crecimiento econémico el producto bruto interno (PBI) real per
capita, que corresponde al valor de la produccién total dividido
entre la poblacion y expresado en términos reales a precios
constantes. Se ha seleccionado el valor del PBI per capita en lugar
del PBI total o produccion global debido a que el crecimiento
poblacional incide en la representatividad del PBI total como un
indicador del crecimiento econdmico real. Los datos del PBI per
capita usados en este estudio provienen de las estadisticas oficiales

del INEI, y el BCRP.



27

2.2.2.2.2 Ingreso real.
En este estudio se ha considerado como una dimension del
crecimiento econdmico al ingreso real promedio per capita, porque
es representativa de la distribucion real de los ingresos de la
economia entre su poblacidbn econdmicamente activa (PEA)
ocupada. Los datos del Ingreso real que se utilizé en este estudio
provienen de un sistema de encuestas realizadas por el INEI
directamente a las familias, denominada Encuesta Nacional de
Hogares (ENAHO) que es aplicada a nivel nacional. Los datos que
estan expresado en términos reales es decir a precios constantes de
un afo base.

2.2.2.3 Indicadores.

2.2.2.3.1 Producto bruto interno (PBI) real per cépita.
Corresponde al valor del PBI real dividido entre la poblacién, es
decir el PBI real per capita a precios constantes del afio base, en
este estudio se usaron los datos de series anuales publicados en los
boletines oficiales del INEI, y el BCRP.

2.2.2.3.2 Ingreso real promedio per capita.
Corresponde al valor del Ingreso real promedio per capita mensual
a precios constantes del afio base que es publicado en los boletines
oficiales del INEI. En este estudio los datos mensualizados se han
expresado en términos anualizados multiplicando por doce meses

el valor del dato mensual para efectos de estudio y comparaciones.
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2.2.2.4 Teorias del crecimiento econémico.

2.2.2.4.1 Teorias clasicas.
Sus representantes son: Smith, Ricardo, Malthus, Mill. La teoria
clasica del crecimiento se basa en la acumulacion de los factores
de produccion: capital y trabajo, asi cuanto mas capital y mas
trabajo estén disponibles en una economia, ésta experimentara
mayor crecimiento, siendo el limite al crecimiento el advenimiento
del “Estado estacionario”, mas alla del cual no cabria progreso
material ni mas crecimiento.
La idea béasica de esta escuela era la libre actuacion de los
mercados, el “laissez faire” (en francés: dejar hacer) o la idea de
“la mano invisible”, postulando la reduccion al maximo de la
intervencién del Estado para conseguir una asignacién mas eficaz
de los recursos productivos ya que el mercado se regularia por si
mismo del modo mas eficiente.
David Ricardo consideraba que el principal problema de la
economia politica era la distribucion de la renta y no el crecimiento
de la riqueza, ademas se mostré en desacuerdo con Adam Smith y
los fisiocratas en la importancia dada a la agricultura como Unica
actividad productiva, ya que él consideraba a la industria como la
principal fuente productiva de la economia.

2.2.2.4.2 Teorias de Keynes y los Postkeynesianos
Sus representantes son: Keynes, Harrod, Domar, Kaldor,
Robinson. Keynes antepuso la importancia de lo politico sobre lo

econémico y postulé la necesidad de la intervencion del Estado
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para influenciar en el crecimiento ante la existencia de fallos de
mercado y la incapacidad del mercado para resolverlos por si
mismo, por medio del control estatal de las tasas de interés y la
intervencion del gobierno mediante un sistema tributario. Esta
teoria cobrd importancia después de la gran depresion de los afios
treinta del siglo pasado, la gran mayoria de los paises occidentales
aun se rigen por variantes de esta teoria. Para esta escuela el
crecimiento depende fundamentalmente de la tasa de ahorro,
competencia  imperfecta, rendimientos  crecientes, Yy
externalidades.
2.2.2.4.3 Teorias neoclasicas.

Sus representantes son: Solow, Swan, Meade. Esta escuela sefala
que el crecimiento a largo plazo depende fundamentalmente del
progreso técnico, competencia perfecta, rendimientos constantes,
y el rendimiento decreciente del capital. Segun esta teoria el
crecimiento se fundamentaria en dos aspectos basicos: aumentar
los factores productivos (més capital y méas trabajo), y mayor
productividad de los factores productivos por el avance
tecnoldgico.

Estas teorias se desarrollan sobre la base de unos factores
productivos dados y los supuestos de perfecta movilidad de los
factores y de total flexibilidad de las variables precio que llevaria
a los equilibrios de renta y produccion para llegar al pleno empleo

de los recursos.
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2.2.2.4.4 Teorias neoliberales.
Esta corriente es promovida por los principales organismos
mundiales. Propone la liberalizacién econdémica orientada al libre
juego de las fuerzas del mercado, la reforma del Estado guiada por
estrictos principios de subsidiaridad y de neutralidad, por los
cuales el Estado no puede intervenir en actividades o mercados en
los que existe presencia del sector privado, promueve la amplia
apertura externa encaminada a integrar mercados a escala mundial,
los tedricos neoliberales postulan que los agentes del sector
privado son méas eficientes que el Estado el cual debe reducirse
para permitir que el sector privado genere la riqueza, y que la
forma de alcanzar la distribucion de la riqueza es mediante el
crecimiento total del producto que por su propia dinamica permea
a toda la sociedad.
2.2.2.4.5 Nuevas teorias 0 modelo de crecimiento endogeno.

Sus representantes son: Romer, Lucas, Rebelo y Barro, Aghion y
Howitt, Grossman y Helpman. Refieren que el crecimiento a largo
plazo depende de la acumulacién de capital fisico, de capital
humano y de conocimientos, explicadas enddégenamente en
funcion de expectativas de ganancia, externalidades y
rendimientos crecientes. Los modelos de crecimiento enddgeno
tienen como rasgo distintivo su estructuracion en torno a una
funcién de produccion donde la tasa de crecimiento depende

basicamente del stock de tres factores: capital fisico, capital
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humano y conocimientos (o progreso técnico), factores que pueden
ser objeto de acumulacion y que generan externalidades positivas.
Las teorias endogenas que han tenido gran impacto en la economia
moderna sustituyen los supuestos neoclasicos de rendimientos
constantes a escala y competencia perfecta, por los de
rendimientos crecientes y competencia imperfecta. (Amate y

Guarnido, 2011, pp.19-26).
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2.3 Glosario de Términos
Apertura comercial (Trade openness). Proceso mediante el cual se eliminan las
barreras que inhiben el comercio exterior de un pais, como la reduccién de aranceles y

tramites de exportacion e importacion, entre otras. (BCRP, 2011, p.7).

Balanza comercial (Trade balance). Dentro de la balanza de pagos, registra el
intercambio de mercancias de un pais con el resto del mundo. Su saldo es la diferencia

entre los ingresos por exportaciones y los gastos por importaciones. (BCRP, 2011, p.9).

Balanza de pagos (Balance of payments). La balanza de pagos es un registro
estadistico que resume sistematicamente, para un tiempo especifico, las transacciones
economicas (aquellas que involucran bienes, servicios e ingreso, asi como aquellas en
donde intervienen activos y pasivos financieros y las transferencias como las donaciones)
que realizan los residentes de una economia con el resto del mundo. Usualmente se
presentan de modo que la suma de sus rubros refleja la variacion del saldo de reservas
internacionales del BCRP. EI registro de la balanza de pagos es responsabilidad del

Banco Central de Reserva segun el articulo 73 de su Ley Orgéanica. (BCRP, 2011, p.12).

Balanza de servicios (Balance of services). En la balanza de pagos, registra las
transacciones de servicios de un pais con el resto del mundo. Su saldo es la diferencia
entre el valor de las exportaciones y las importaciones de servicios como: transportes,

viajes, comunicaciones, seguros y reaseguros y otros servicios. (BCRP, 2011, p.12).

Capital (Capital). Partida del balance formada por los aportes realizados por los
socios en una sociedad. Uno de los factores de produccion, junto con la tierra y el trabajo,

que se genera mediante la acumulacion de riqueza. En Cuentas Nacionales, el capital



33

hace referencia a los activos producidos que se utilizan repetida o continuadamente, en

procesos de produccion durante mas de un afio. (BCRP, 2011, p.25).

Consumo (Consumption). Actividad que consiste en el uso de bienes y servicios
para la satisfaccion de las necesidades o deseos humanos individuales o colectivos. En
las cuentas nacionales, es parte del Producto Bruto Interno que no se destina al ahorro,
sino a adquirir alimentos, ropa, bienes duraderos como automoviles, educacion, ocio,
entre otros. Por el lado del sector privado, se considera el gasto de consumo final de los
hogares y las instituciones privadas sin fines de lucro que sirven a los hogares. Por el
sector publico, se considera al consumo de las entidades gubernamentales como los

gastos hechos en consumo vy servicios y en remuneraciones. (BCRP, 2011, p.40).

Consumo final (Final consumption expenditure). Comprende los gastos de
consumo final de los hogares, las empresas, las instituciones privadas sin fines de lucro

y el gobierno. (BCRP 2011, p.41).

Consumo intermedio (Intermediate consumption). Valor de los bienes y servicios
consumidos como insumo de un proceso productivo, excluidos los activos fijos, cuyo

consumo se registra como consumo de capital fijo. (BCRP, 2011, p.41).

Consumo privado (Private expenditure). Gasto total en bienes y servicios del

sector privado de una economia. (BCRP, 2011, p.41).

Consumo publico (Government expenditure). Gasto total en bienes y servicios

del sector publico de una economia. (BCRP, 2011, p.41).

Déficit comercial (Trade balance deficit). Saldo negativo de la balanza comercial,
ocurre cuando el valor de las exportaciones de bienes es menor que el de sus

importaciones. (BCRP, 2011, p.53).
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Déficit de la balanza de pagos (Balance of payments deficit). Situacién producida
cuando la balanza de pagos de un pais presenta un resultado negativo debido a que las
transacciones que implican salida de divisas (importaciones de bienes o servicios,
inversiones de capital en el extranjero, etc.) superan a las transacciones que implican una
entrada de estas (exportaciones de bienes o servicios, ingresos de capital, etc.). (BCRP,

2011, p.54).

Demanda agregada (Aggregate demand). Consumo e inversion globales, es la
demanda total de los bienes y servicios disponibles de un pais durante un periodo
determinado. Resulta de la suma de la demanda interna (absorcién), mas la demanda

externa (exportaciones). (BCRP, 2011, p.54).

Demanda externa (External demand). Demanda por los bienes y servicios
producidos en un pais, proveniente de agentes econdmicos del exterior (no residentes),

es decir, la demanda por las exportaciones de un pais. (BCRP, 2011, p.54).

Demanda interna (Domestic demand). Demanda por los bienes y servicios
producidos en un pais. Los componentes de la demanda interna son el consumo (privado
y publico) y la inversion (privada y publica). También se le denomina absorcion o gasto

domestico. (BCRP, 2011, p.54).

Equilibrio de la balanza de pagos (Balance of payments equilibrium). Expresion
no referida a la igualdad contable que existe y debe existir en la balanza de pagos, sino
al equilibrio entre las diferentes transacciones de forma independiente. Si el saldo de la
balanza comercial es cero, se produce el equilibrio, también llamado equilibrio externo,
aungue lo normal es que éste no se produzca de forma que el resto de las partidas se

comportan como compensadoras o financiadoras del déficit o superavit de esta balanza.
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De todos modos, la consideracion de una parte de la balanza de pagos puede establecerse
en cualquier otro de sus epigrafes, fijar asi el saldo hasta esta partida e interpretar el resto

de las partidas como financiadoras de dicho saldo. (BCRP, 2011, p.71).

Equilibrio econdémico (Economic equilibrium). En general, situacion de
estabilidad y compensacion entre las variables economicas. Aplicado a los mercados,
situacion de igualdad entre la oferta y demanda; para un presupuesto, igualdad entre los
gastos y los ingresos y en el ambito de las economias domésticas, situacion que se
produce cuando las necesidades se ven satisfechas por los recursos generados. (BCRP,

2011, p.71).

Inversién (Investment). En términos macroeconémicos, es el flujo de producto de
un periodo dado que se destina al mantenimiento o ampliacion del stock de capital de la
economia. El gasto en inversion da lugar a un aumento de la capacidad productiva. En
finanzas, es la colocacidn de fondos en un proyecto (de explotacion, financiero, etc.) con

la intencién de obtener un beneficio en el futuro. (BCRP, 2011, p.112).

Liberalizacion del comercio exterior (Foreign trade liberalization). Proceso bajo
el cual se van eliminando o reduciendo los aranceles y barreras paraarancelarias. (BCRP,

2011, p.117).

Productividad (Productivity). Para una unidad econdmica determinada,
indicativo del uso y aprovechamiento, es decir, del rendimiento que se obtiene de cada
factor de produccién. Se mide mediante el cociente entre la cantidad total de produccién
de un bien o servicio y la cantidad de un determinado factor utilizado en su produccion.
En macroeconomia, incremento porcentual calculado como cociente entre el crecimiento

del Producto Bruto Interno en un afio y el crecimiento de empleo, ambos expresados en
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porcentajes. También puede ser definido como el cociente entre Producto Bruto Interno
en términos reales y el nUmero de horas trabajadas en un afio en todo el pais. (BCRP,

2011, p.156).

Producto (Product). Bien o servicio resultado de un proceso productivo que nace

para cubrir las necesidades especificas de los consumidores. (BCRP, 2011, p.157).
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Capitulo I11.
Hipotesis y Variables
3.1 Hipdtesis General
Existe una relacion positiva entre el comercio exterior y el crecimiento econdémico real.
3.2 Hipdtesis Especificas
1. Existe una relacion positiva entre las exportaciones y el crecimiento econdémico real.
2. Existe una relacion positiva entre las importaciones y el crecimiento econémico real.
3.3 Identificacion de Variables

Las variables de estudio son: comercio exterior, y crecimiento econdémico real.
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3.4 Operacionalizacion de Variables
3.4.1 Comercio exterior.
Para operacionalizar esta variable ha sido desagregada en las siguientes dimensiones:
exportaciones e Importaciones.

1. Dimension exportaciones, para medirla se utilizardn los siguientes indicadores:
valor de las exportaciones totales, valor de las exportaciones tradicionales, valor
de las exportaciones no tradicionales, y el valor de las exportaciones de
servicios.

2. Dimension importaciones, para medirla se utilizaran los siguientes indicadores:
valor de las Importaciones totales, valor de las importaciones de bienes de
consumo, valor de las Importaciones de insumos, valor de las importaciones de
bienes de capital, y el valor de las Importaciones de servicios.

3.4.2 Crecimiento economico real.
Para poder operacionalizar esta variable ha sido desagregada en las siguientes
dimensiones: produccion real, e ingreso real.

1. Dimension produccion real, para medirla se utilizard& como indicador el
producto bruto interno (PBI) real per cépita.

2. Dimension ingreso real, para medirla se utilizard el indicador ingreso real
promedio per capita.

La Tabla 1 resume la operacionalizacion de las variables.
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Tabla 1.

Operacionalizacion de las variables

Variables Dimensiones Indicadores
Exportaciones totales
Exportaciones Exportaciones tradicionales
Exportaciones no tradicionales
Exportaciones de servicios
Comercio
exterior Importaciones totales
Importaciones de bienes de consumo
Importaciones Importaciones de Insumos
Importaciones de bienes de capital
Importaciones de servicios
Crecimiento Produccion PBI real per cépita
econémico
real
Ingreso real Ingreso real promedio per cépita

Elaboracion: Propia



3.5 Matriz de Consistencia

Tabla 2.
Matriz de consistencia

Objeto de Problemas de Objetivos de S . . . . .
1€ - L DJETIVOs € Hipotesis Variables  Dimensiones Indicadores Método
estudio investigacion investigacion
I T El
Problema general Objetivo general Hipdtesis general .
Exportaciones procesamiento
, L . . L . L totales de los datos se
¢Qué relacion existe  Determinar larelacion Existe una relacion . usando el
entre el comercio que existe entre el positiva entre el . Exportaciones fit
. : : - . Exportaciones  tradicionales software
exterior y el comercio exterior y el  comercio exterior y ! Microsoft Excel
crecimiento crecimiento el crecimiento Exportaciones 2016, y ¢l
econdmico real? econdmico real. econdmico real. no tradicionales caleulo
Exportaciones de tadistico del
- - - S - Comercio servicios estadistico de
Problemas especificos Objetivos especificos  Hipotesis especificas exterior coeficiente de
Valordelas 1. ¢Qué relacion existe 1. Determinar la 1. Existe una relacion Importaciones correlacion
exportaciones e entre las exportaciones relacion que existe positiva entre las totales I's (tho) de
importaciones Y el crecimiento entre las exportaciones exportaciones y Importaciones de Spearman
del Perti de los  econémico real? y el crecimiento el crecimiento bienes de consumo mediante el
afios 2000 al econémico real. econémico real. Importaciones  Importaciones de software
2017 insumos estadistico
Importaciones de SPSS v.25.
bienes de capital
2. ¢Qué relacién 2. Determinar la 2. Existe una Impo_rt_acmnes de
existe entre las relacion que existe relacion positiva Serviclos
importaciones y entre las entre las Crecimiento )
el crecimiento importaciones y importaciones y im Produccion real PBI real per capita
econdmico real? el crecimiento el crecimiento fgglnomlco

econdémico real.

econdémico real.
Ingreso real

Ingreso real promedio

per capita

Elaboracion: Propia
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Capitulo IV.
Metodologia
4.1 Tipo de Investigacion

El tipo de investigacion realizada es correlacional, ya que se buscé determinar la
forma en que las variables en estudio se relacionan entre si, o determinar si no se
relacionan. (Hernandez, Fernandez y Baptista, 2010, p.87).

En esta investigacion se analiz6 el comportamiento de la variable comercio exterior
en sus dimensiones: exportaciones e importaciones para determinar su grado de
asociacion o relacion con la variable crecimiento econdomico real en sus dimensiones:
produccion real e ingreso real, en el contexto de los afios 2000 al 2017 (18 afios).

4.2 Disefio de Investigacion

El disefio de la investigacion realizada es no experimental cuantitativa y
longitudinal o evolutiva. Se considera que la investigacion ha sido no experimental
porque se realiz6 sin manipular deliberadamente las variables para ver su efecto en otras
variables, como lo indican Hernandez y otros (2010) “Lo que hacemos en la investigacion
no experimental es observar fendmenos tal como se dan en su contexto natural, para

posteriormente analizarlos” (p.149).



42

También se considera que la Investigacion ha sido longitudinal o evolutiva porque
se analizaron los cambios de las relaciones entre las variables a través del tiempo, como
indican los autores Herndndez y otros (2010): “Entonces disponemos de los disefios
longitudinales, los cuales recolectan datos a través del tiempo en puntos o periodos, para
hacer inferencias respecto al cambio, sus determinantes y consecuencias” (p.158).

4.3 Unidad de Analisis

La unidad de analisis corresponde a las series de datos anuales del valor de las
exportaciones e importaciones del Per( correspondiente al periodo de los afios 2000 a
2017.

4.4 Poblacion de Estudio

Conformada por las series de datos anuales del valor de las exportaciones e

importaciones del Pert correspondiente al periodo de los afios 2000 a 2017.
4.5 Tamaio de la Muestra

La muestra corresponde a las series de datos anuales del valor de las exportaciones

e importaciones del Peru correspondiente al periodo de los afios 2000 al 2017 (18 afios).
4.6 Seleccion de la Muestra

La muestra es representativa no probabilistica realizada con las series de datos
anuales del valor de las exportaciones e importaciones del Per( durante el periodo de los
afios 2000 a 2017, obtenida de las estadisticas anuales publicadas en los boletines
estadisticos oficiales del BCRP y del INELI.

4.7 Técnicas de Recoleccion de Datos

Se empled la técnica documental para la recoleccion de los datos secundarios

mediante la revision de los documentos fisicos y catalogos electronicos publicados por

las entidades oficiales.



43

4.8 Procesamiento y Analisis de Datos
El procesamiento de los datos en tablas y graficos se realizd6 mediante el software
Microsoft Excel 2016, y el andlisis estadistico de la distribucion de las variables, el
andlisis de significancia y la determinacion del coeficiente de correlacion rs (rho) de

Spearman se realiz6 con el software SPSS v.25.
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Capitulo V.
Presentacion de Resultados
5.1 Andlisis e Interpretacion de los Resultados
5.1.1 Resultados de la variable comercio exterior.

5.1.1.1 Resultados de la dimension exportaciones.
A nivel total las exportaciones de bienes y servicios crecieron de US$8,510
millones de dolares en el afio 2000 a US$52,312 millones de dolares en el
afio 2017, creciendo 515% con una tasa media de crecimiento anual de
10.6%. El andlisis de la dimension exportaciones se ha realizado a nivel
desagregado por sectores econdmicos: exportaciones tradicionales,
exportaciones no tradicionales, y exportaciones de servicios, para identificar
los sectores con mayor crecimiento y los cambios en su composicidn interna.
La Tabla 3 muestra el detalle de las exportaciones con sus tasas de variacion

durante el periodo por sector econémico y total.



Tabla 3.
Exportaciones totales por sectores econdmicos: 2000-2017

(\Valores FOB en millones de US$ doblares)
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Afio Exportaciones
Tradicionales % No % De %  Otros*  Total %
Var. tradicionales Var.  Servicios Var. Var.

2000 4,804 2,044 1,555 107 8,510
2001 4,730 -1.5 2,183 6.8 1,437 -7.6 113 8,463 -0.6
2002 5369 135 2,256 3.4 1,455 1.2 89 9,169 8.3
2003 6,356 184 2,620 16.1 1,716 17.9 114 10,806 17.9
2004 9,199 44.7 3,479 32.8 1,993 16.2 131 14,802 37.0
2005 12,950 40.8 4,277 22.9 2,289 148 141 19,657 328
2006 18,461 42.6 5,279 234 2,660 16.2 91 26,490 348
2007 21,666 174 6,313 19.6 3,152 185 114 31,246 18.0
2008 23,266 7.4 7,562 19.8 3,649 158 190 34,667 10.9
2009 20,720 -10.9 6,196 -18.1 3,636 -04 154 30,706 -11.4
2010 27,850 344 7,699 24.2 3,693 1.6 254 39,496 28.6
2011 35,896 28.9 10,176 32.2 4,264 155 304 50,640 28.2
2012 35,869 -0.1 11,197 10.0 4916 15.3 345 52,326 3.3
2013 31,553 -12.0 11,069 -1.1 5812 18.2 238 48,673 -7.0
2014 27,686 -12.3 11,677 55 5940 2.2 171 45473 -6.6
2015 23,432 -154 10,895 -6.7 6,236 5.0 88 40,651 -10.6
2016 26,137 115 10,782 -1.0 6,312 1.2 100 43,332 6.6
2017 33,124  26.7 11,663 8.2 7,394 17.1 130 52,312 20.7

% Var. Total 589% 471% 375% 22% 515%

%Tasa anual

b 11.3% 10.2% 9.0% 1.1% 10.6%

Notas.

a El sector “otros” se ignora en el analisis por no ser significativo, pero se considera para la suma del total.

b 95 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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Las distintas tasas de crecimiento de cada sector de las exportaciones
determinaron las diferencias internas en el valor de las exportaciones
cambiando la composicion de la estructura inicial por sectores. En la Figura
1 puede apreciarse las magnitudes del crecimiento de las exportaciones segin

sectores econdémicos y su tendencia.
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=@=Tradicionales

35,000
== No tradicionales
30,000

=8—De Servicios
25,000
20,000

15,000

Millones de dolares US$

10,000
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Figura 1. Evolucion de exportaciones por sectores economicos: 2000-2017

Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion propia.

A continuacion, se muestra el analisis de las exportaciones desagregado por
sector econdémico que permitié determinar los rubros que incidieron en su

crecimiento y su composicion.
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5.1.1.1.1 Sector exportaciones de productos tradicionales.
Comprende los rubros: pesquero, agricola, minero, petréleo y gas
natural. La Tabla 4 muestra el analisis del sector exportaciones de
productos tradicionales desagregado por rubro con sus tasas de
variacion.

Tabla 4.
Exportaciones de productos tradicionales por rubro (2000-2017)

(Valores FOB en millones de US$ dolares)

Exportaciones de productos tradicionales

Afo Pesqueros % Agricolas % Mineros %  Petroleoy % Total %
Var. Var. Var. gas Var. Var.
natural

2000 955 249 3,220 381 4,804
2001 926 -3.0 207 -16.7 3,206 -05 391 2.8 4,730 -15
2002 892 -3.7 216 42 3809 1838 451 153 5369 135
2003 821 -8.0 224 3.6 4690 231 621 377 6,356 18.4
2004 1,104 344 325 451 7,124 519 646 4.0 9,199 447
2005 1,303 181 331 1.8 9,790 374 1526 136.2 12,950 40.8
2006 1,335 25 574 733 14,735 505 1,818 19.1 18,461 42.6
2007 1,460 9.4 460 -19.7 17,439 184 2,306 269 21,666 17.4
2008 1,797 231 686 49.0 18,101 3.8 2,681 16.3 23,266 7.4
2009 1,683 -6.4 634 -75 16,482 -89 1,921 -284 20,720 -10.9
2010 1,884 119 975 53.7 21,903 329 3,088 608 27,850 344
2011 2,114 122 1,689 732 27526 25.7 4568 479 35896 28.9
2012 2,312 9.4 1,095 -352 27,467 -0.2 4,996 94 35869 -0.1
2013 1,707 -26.2 786 -28.2 23,789 -134 5,271 55 31,553 -12.0
2014 1,731 1.4 847 7.8 20,545 -13.6 4562 -134 27,686 -12.3
2015 1,457 -15.8 723 -147 18,950 -7.8 2,302 -495 23432 -154
2016 1,269 -12.9 878 215 21,777 149 2,213 -39 26,137 115
2017 1,788  40.9 820 -6.7 27,159 247 3,358 517 33,124 26.7

% Var. Total 87% 229% 743% 782% 589%

% Tasa

anual 3 3.5% 6.8% 12.6% 12.9% 11.3%

Nota. 2 %Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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El analisis del sector exportaciones de productos tradicionales
muestra que crecio de US$ 4,804 millones de ddlares en el afio
2000 al nivel de US$33,124 millones de dolares en el afio 2017, lo
que representa un incremento de 589% con una tasa media de
crecimiento anual de 11.3%. La participacion del sector
exportaciones de productos tradicionales cambid de 56% en el afio
2000 a representar el 63% en el afio 2017 dentro la estructura total
de las exportaciones. El analisis de los rubros que componen la
estructura del sector mostro lo siguiente:

1. El rubro minero incrementd su participacion relativa en la
estructura del sector de 67% en el afio 2000 a 82% en el afio 2017
con una tasa media de crecimiento anual de 12.6%, debido a su
alta participacion fue el rubro de mayor crecimiento absoluto,
pasando de US$3,220 millones de délares en el afio 2000 a US$
27,159 millones de délares en el afio 2017, lo que representa un
incremento de 743%.

2. El rubro petroleo y gas natural incrementé su participacion
relativa dentro de la estructura del sector de 8% en el afio 2000 a
10% en el afio 2017, con la tasa media de crecimiento anual mas
alta de 12.9%, pasando de US$381 millones de ddlares en el afio
2000 a US$3,358 millones de ddlares en el afio 2017, creciendo
782%.

3. Elrubro pesquero tradicional disminuy6 su participacion relativa
en la estructura del sector de 20% en el afio 2000 a 5% en el afio

2017, crecié 87%, con una tasa media anual de 3.5%.
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4. Elrubro agricola tradicional disminuy6 su participacion relativa
en la estructura del sector de 5% en el afio 2000 a 2% en el afio
2017, crecio 229%, con una tasa media anual de 6.8%.

5.1.1.1.2 Sector exportaciones de productos no tradicionales.

Comprende los rubros: agropecuario, pesquero, textil, maderas y

papeles y sus manufacturas, quimico, minerales no metalicos,

sidero- metallrgicos y joyeria, metal- mecanicos, y otros. El sector

creci6 de US$2,044 millones de dolares en el afio 2000 a

US$11,663 millones de dolares en el afio 2017 creciendo 470%

con una tasa media de crecimiento anual de 10.1%. La

participacion del sector exportaciones de productos no

tradicionales cambi6 de 24% en el afio 2000 a representar el 22%

en el afio 2017 dentro la estructura total de las exportaciones. El

analisis de los rubros que componen la estructura del sector mostro
lo siguiente:

1. El rubro agropecuario no tradicional, incrementd su
participacion relativa en la estructura del sector de manera
significativa de 19% en el afio 2000 a 44% en el afio 2017 con
una tasa media de crecimiento anual de 15.3%, siendo también
el rubro que més creci6 en términos absolutos en el sector de
US$ 394 millones de ddlares en el afio 2000 a US$ 5,114
millones de ddlares en el afio 2017, lo que representa un
incremento de 1198%, lo cual impulsé el crecimiento del sector.

2. El rubro textil, redujo su participacion relativa en la estructura

del sector de 34% en el afio 2000 a 11% en el afio 2017, creci6é
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81% con una tasa media de crecimiento anual de 3.4%, siendo
el rubro de menor crecimiento y que perdié mayor participacion
en el sector.

El rubro pesquero no tradicional, mantiene su participacion
relativa en la estructura del sector en 9%, crecid 491% con una
tasa media de crecimiento anual de 10.4%.

El rubro maderas, papeles y sus manufacturas, redujo su
participacion relativa en la estructura del sector de 6% en el afio
2000 a 3% en el afio 2017, crecid 176% con una tasa media de
crecimiento anual de 5.8%.

El rubro quimico, incrementd su participacion relativa en la
estructura del sector de 10% en el afio 2000 a 12% en el afio
2017, crecio 550% con una tasa media de crecimiento anual de
11.0%.

El rubro minerales no metéalicos, incrementd su participacion
relativa en la estructura del sector 2% en el afio 2000 a 5% en
el afio 2017, crecio 1156% con una tasa media de crecimiento
anual de 15.1%.

El rubro sidero- metallrgicos, redujo su participacién relativa
en la estructura del sector de 13% en el afio 2000 a 11% en el
afio 2017, creci6 380% con una tasa media de crecimiento anual
de 9.1%.

El rubro metal- mecanicos, redujo su participacion relativa en
la estructura del sector de 5% en el afio 2000 a 4% en el afio

2017, creci6 429% con una tasa media anual de 9.7%.
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9. El rubro otros no tradicionales, mantiene su participacion
relativa en la estructura del sector en 1%, crecié 420% con una
tasa media de crecimiento anual de 9.6%.

La Tabla 5 muestra el analisis del sector exportaciones de
productos no tradicionales desagregado por rubro con sus tasas de

variacion.



Exportaciones de productos no tradicionales por rubro (2000-2017)
(Valores FOB en millones de US$ dolares)

Tabla 5.
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Exportaciones de productos no tradicionales

Agrope- % Pesque- %  Textiles % Maderas, % Quimicos % Minerales % Sidero- % Metal- % Otros % Total %
cuarios  Var. ros Var. Var. papelesy Var. Var. no Var. meta-  Var. mecéanicos  Var. Var. Var.
Afio sus metalicos lurgicos
manuf. y
joyeria

2000 394 177 701 123 212 47 265 97 29 2,044
2001 437 108 197 114 664 5.2 142 155 247 16.2 58 237 242 -84 160 65.7 36 243 2,183 6.8
2002 550 259 164 -16.8 677 19 177 246 256 3.8 68 17.8 222 83 110 -315 33 80 2,256 34
2003 624 134 205 251 823 217 172 -2.7 316 236 74 8.1 262 178 99 93 45 36.5 2,620 16.1
2004 801 284 277 352 1,092 327 214 243 415 312 94 285 391 493 136 37.0 58 28.9 3479 328
2005 1,008 25.9 323 164 1275 16.7 261 220 538 29.6 118 25.1 493 26.2 191 40.2 70 20.7 4277 229
2006 1220 211 433 342 1473 155 333 275 602 119 135 146 829 68.0 164 -13.9 89 27.6 5279 234
2007 1512 239 500 154 1,736 17.9 362 8.5 805 338 165 21.8 906 9.3 220 340 107 20.3 6,313 19.6
2008 1913 265 622 245 2,026 16.7 428 183 1,041 293 176 6.6 909 0.4 328 48.7 121 126 7562 19.8
2009 1828 -44 518 -16.7 1,495 -26.2 336 -215 838 -195 148 -15.8 571 -37.2 369 126 94 -225 6,196 -18.1
2010 2,203 205 644 243 1,561 44 359 6.9 1,228 46.6 252 70.0 949  66.3 393 6.5 110 175 7,699 242
2011 2,836 287 1,049 63.0 1990 275 402 118 1655 347 492 955 1,130 19.0 476 211 147 337 10,176 322
2012 3,083 8.7 1,017  -31 2,177 9.4 438 9.1 1636 -1.1 722 468 1,301 15.2 545 146 277 886 11,197 10.0
2013 3,444 117 1,030 1.3 1928 -114 427 25 1510 -7.7 722 0.0 1,320 15 544  -0.2 143 -484 11,069 -1.1
2014 4231 228 1,155 121 1,800 6.6 416 -2.6 1,515 0.3 664 -8.1 1,149 -13.0 581 6.8 165 154 11,677 5.5
2015 4,409 42 933 -19.3 1,331 -26.1 353 -15.2 1,406 -7.2 698 5.3 1,081 -59 533 -8.3 151 -85 1089 6.7
2016 4,702 6.6 909 -2.6 1,196 -10.2 322 -88 1342 46 640 -8.3 1,084 0.3 445 -16.5 143 54 10,782 -1.0
2017 5114 8.8 1,045 15.0 1,268 6.0 340 54 1,380 2.8 586 -85 1270 17.2 511 148 150 49 11,663 8.2

% Var. total 1198% 491% 81% 176% 550% 1156% 380% 429% 420% 471%

% Tasa anual

2 15.3% 10.4% 3.4% 5.8% 11.0% 15.1% 9.1% 9.7% 9.6% 10.2%

Nota. 2 %Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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5.1.1.1.3 Sector exportaciones de servicios.

Comprende los rubros: transportes fletes, transportes de pasajeros,

transportes otros, viajes, comunicaciones, seguros y reaseguros, y

otros. El sector crecié de US$1,555 millones de dolares en el afio

2000 a US$7,394 millones de délares en el afio 2017 lo cual

representd un incremento de 375% con una tasa media de

crecimiento anual de 9%.

En el afio 2017 el sector representaba el 14% del total de las

exportaciones de bienes y servicios. El analisis de los rubros que

componen la estructura del sector muestra lo siguiente:

1.

El rubro transportes de pasajeros incrementdé de forma
significativa su participacion relativa dentro de la estructura
del sector exportaciones de servicios pasando de 2% de
participacion en el afio 2000 a 12% de participacion en el afio
2017, crecié 3513% con una tasa media de crecimiento anual
de 22.1% siendo el rubro de mas rapido crecimiento del sector
El rubro seguros y reaseguros, incrementd su participacion
relativa en el sector exportaciones de servicios de 7% en el afio
2000 a 16% en el afio 2017, crecid 967% con una tasa media
de crecimiento anual de 14.1%.

El rubro viajes, redujo su participacion relativa en el sector
exportaciones de servicios de 54% en el afio 2000 a 50% en el
afio 2017, creci6 343% con una tasa media de crecimiento

anual de 8.6%.
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4. Elrubro comunicaciones, redujo su participacion relativa en el
sector exportaciones de servicios de 6% en el afio 2000 a 1%
en el afio 2017, crecid 15% con una tasa media de crecimiento
anual de 0.8% siendo el rubro que menos crecid en el sector.

5. El rubro transportes fletes, mantuvo su participacion relativa
en el sector exportaciones de servicios de 1%, crecio 305% con
una tasa media de crecimiento anual de 8.1%.

6. El rubro transportes otros, redujo su participacion relativa en
el sector exportaciones de servicios de 13% en el afio 2000 a
8% en el afio 2017, crecid 177% con una tasa media anual de
5.8%.

7. EIl rubro otros, redujo su participacion relativa en el sector
exportaciones de servicios de 18% en el afio 2000 a 12% en el
afio 2017, crecié 229% con una tasa media anual de 6.8%.

La Tabla 6 muestra el detalle de las exportaciones de servicios con

las tasas de crecimiento por rubro.



Tabla 6.
Exportaciones de servicios por rubro (2000-2017)
(En millones de US$ ddlares)

Afio Transportes Viajes Comuni- Seguros y Otros ® Total
% \Var ~caciones A rease- o5 Var % Var % Var
Fletes % Var  Pasajeros % Var  Otros? % Var Var guros

2000 10 24 210 837 90 113 273 1,555
2001 14 39.5 30 24.1 213 1.8 733 -124 67 -25.2 116 3.0 264 -3.1 1,437 -7.6
2002 19 34.6 49 66.2 198 7.2 787 7.4 48 -28.2 96 -17.5 258 -2.4 1,455 1.2
2003 26 39.5 60 20.9 225 134 963 223 46 -39 89 -6.9 307 191 1,716 179
2004 43 65.8 90 51.2 227 1.0 1,142 186 60 29.2 82 -8.0 350 139 1,993 16.2
2005 60 41.0 130 44.3 250 102 1,308 14.6 69 1438 118 445 354 11 2290 149
2006 64 6.2 205 58.0 275 102 1,570  20.0 82 194 103  -13.5 361 2.0 2,660 16.2
2007 80 24.9 284 38.7 281 2.2 1,723 9.7 88 7.8 289 181.8 406 125 3,152 185
2008 84 4.6 405 42.3 330 171 1,991 156 125 418 227 214 487  19.9 3,649 158
2009 32 -62.0 426 5.1 300 -8.9 2,014 1.2 91 -27.1 271 193 501 3.0 3,636 -0.4
2010 37 15.6 467 9.7 350 16.6 2,008 -0.3 102 114 166  -38.7 562 12.1 3,693 1.6
2011 49 32.6 552 18.2 393 121 2,262 126 132 293 230 383 646 149 4,264 155
2012 46 -6.3 631 14.3 546 39.0 2,443 8.0 147 115 361 57.2 742 14.8 4,916 15.3
2013 39 -14.1 916 45.3 569 4.1 3,000 2238 131 -105 400 10.6 757 21 5812 182
2014 37 -6.7 830 -9.4 513 -9.8 3,077 2.6 149 136 539 349 794 4.9 5,940 2.2
2015 31 -15.4 831 0.1 514 0.2 3,309 7.5 101 -32.1 636 179 814 25 6,236 5.0
2016 18 -41.9 802 -3.5 515 0.2 3,501 5.8 92 94 568 -10.7 816 0.3 6,312 1.2
2017 40 122.0 863 7.6 580 12.6 3,710 6.0 103 124 1,201 1114 897 9.9 7394 171

%Var. total 305% 3513% 177% 343% 15% 967% 229% 375%

% Tasa anual

¢ 8.1% 22.1% 5.8% 8.6% 0.8% 14.1% 6.8% 9.0%

Notas.

aComprende principalmente gastos portuarios de naves y aeronaves y comisiones de transportes.

b Comprende servicios de gobierno, financieros, informatica, regalias, alquiler de equipo y servicios empresariales, entre otros.
¢ %Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.

Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia
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5.1.1.2 Resultados de la dimension Importaciones.
Comprende los sectores: importaciones de bienes de consumo (no duraderos,
duraderos), importaciones de insumos (combustibles, lubricantes y conexos,
materias primas para la agricultura, materias primas para la industria),
importaciones de bienes de capital (materiales de construccién, para la
agricultura, para la industria, equipos de transporte), importaciones de otros
bienes (donaciones, y otros) éste ultimo rubro es ignorado a nivel de analisis
por falta de significancia pero es incluido en la sumatoria de los totales, y las
importaciones de servicios (intangibles).
A nivel total las importaciones de bienes y servicios crecieron de US$9,648
millones de dodlares en el afio 2000 a US$47,480 millones de dolares en el
afio 2017, creciendo 392% con una tasa media anual de 9.3%.
El analisis de la dimensién importaciones a nivel desagregado por destinos
econémicos permitié identificar los sectores con mayor crecimiento, que
originaron cambios en su composicion interna, destacando el sector de
importaciones de bienes de consumo que incrementd su participacion en la
estructura total del total de las importaciones pasando de 15% de
participacion en el afio 2000 a 20% de participacion en el afio 2017, lo
opuesto ocurrid con el sector de importaciones de servicios que disminuyd
su participacion de 24% en el afio 2000 a 19% de participacion en el afio 2017
dentro de la estructura total de las importaciones.
En la Tabla 7 se muestra el detalle desagregado por sector con sus tasas de

variacion.



Tabla 7.
Importaciones totales por destino econémico: 2000-2017
(Valores FOB en millones de US$ dolares).

Importaciones

Afio Bienes de % Var.  Insumos % Var. Bienesde % Var. De % Var. Otros® % Var. Total % Var.
consumo capital servicios

2000 1494 3611 2114 2290 139 9,648
2001 1635 9.4 3551 -1.6 1921 9.1 2400 4.8 97 -30.1 9,605 -0.4
2002 1754 7.3 3740 53 1842 -4.1 2449 2.0 56 -42.3 9,842 2.5
2003 1841 5.0 4340 16.0 1974 7.2 2616 6.8 49 -11.8 10,820 9.9
2004 1995 8.4 5364 23.6 2361 19.6 2725 4.2 85 72.0 12,530 15.8
2005 2308 15.7 6600 23.0 3064 29.8 3123 14.6 110 29.8 15,205 21.4
2006 2616 134 7981 20.9 4123 34.6 3397 8.8 123 11.6 18,241 20.0
2007 3189 21.9 10429 30.7 5854 42.0 4344 27.9 119 -3.6 23935 31.2
2008 4520 41.7 14556 39.6 9233 57.7 5704 313 140 18.0 34,154 42.7
2009 3962  -12.3 10076  -30.8 6850 -25.8 4812  -15.7 122 -12.8 25,822 -24.4
2010 5489 385 14023 39.2 9074 325 6046 25.6 229 87.7 34,861 35.0
2011 6734 22.7 18332 30.7 11730 29.3 6508 7.6 356 55.0 43,660 25.2
2012 8252 22.5 19273 5.1 13347 13.8 7411 13.9 145 -50.1 48,429 10.9
2013 8843 7.2 19528 1.3 13664 2.4 7835 5.7 321 121.2 50,191 3.6
2014 8899 0.6 18797 -3.7 12911 -5.5 7835 0.0 435 35.3 48,877 -2.6
2015 8754 -1.6 15911 -15.4 12002 -7.0 8276 5.6 664 52.7 45,607 -6.7
2016 8614 -1.6 15140 -4.8 11113 -1.4 8287 0.1 264 -60.2 43,418 -4.8
2017 9334 8.4 17950 18.6 11207 0.8 8828 6.5 161 -39.2 47,480 9.4

% Var. total 525% 397% 430% 285% 16% 392%

% Tasa anual ° 10.7% 9.3% 9.7% 7.8% 0.8% 9.3%

Notas.

@ El sector “otros” se ignora en el analisis por no ser significativo, pero se considera para la suma del total.
b 95 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacion: propia
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5.1.1.2.1 Sector importaciones de bienes de consumo.

Compuesto por los rubros: bienes de consumo no duraderos, y
bienes de consumo duraderos, crecieron de US$ 1,494 millones de
dolares en el afio 2000 a US$ 9,334 millones de dolares en el afio
2017, creciendo 525% con una tasa media de crecimiento anual de
10.7%. En el afio 2017 el sector representaba el 20% del total de
las importaciones de bienes y servicios. La Tabla 8 muestra el
analisis desagregado por rubro de las importaciones de los bienes
de consumo con sus tasas de variacion.

Tabla 8.

Importaciones de bienes de consumo por rubros (2000-2017)

(\Valores FOB en millones de US$ dolares).

Afio Bienes de % Var.  Bienesde % Var. Total % Var
consumo no consumo
duraderos duraderos
2000 888 606 1,494
2001 987 111 648 7.0 1,635 9.4
2002 1,032 4.6 722 11.4 1,754 7.3
2003 1,035 0.2 807 11.7 1,841 5.0
2004 1,153 11.4 842 4.4 1,995 8.4
2005 1,338 16.1 970 15.1 2,308 15.7
2006 1,463 9.3 1,154 18.9 2,616 13.4
2007 1,751 19.7 1,438 24.7 3,189 21.9
2008 2,328 33.0 2,192 52.4 4,520 41.7
2009 2,137 -8.2 1,825 -16.7 3962  -12.3
2010 2,809 314 2,680 46.8 5,489 385
2011 3,489 24.2 3,245 211 6,734 22.7
2012 4,082 17.0 4,170 285 8,252 225
2013 4,502 10.3 4,342 4.1 8,843 7.2
2014 4,657 3.4 4,243 -2.3 8,899 0.6
2015 4,731 1.6 4,023 -5.2 8,754 -1.6
2016 4,638 -2.0 3,976 -1.2 8,614 -1.6
2017 5,153 111 4,182 5.2 9,334 8.4
% Var. total 480% 590% 525%
% Tasa anual * 10.3% 11.3% 10.7%

Nota.

2 9% Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia
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5.1.1.2.2 Sector importaciones de insumos.

Compuesto por los rubros: combustibles lubricantes y conexos,

materias primas para la agricultura, materias primas para la

industria. El sector creci6 de US$ 3,611 millones de ddlares en el
afio 2000, a US$ 17,950 millones de ddlares en el afio 2017 lo cual
representd un incremento de 397% con una tasa media de

crecimiento anual del 9.3%.

En el afio 2017 el sector representaba el 37.8% de las

importaciones totales de bienes y servicios, siendo el sector con

mayor participacion en la estructura total de las importaciones de
bienes y servicios. El analisis de los rubros que componen su
estructura muestra lo siguiente:

1. El rubro combustibles lubricantes y conexos, mantuvo su
participacion relativa dentro del sector en 30%, crecidé 395%
con una tasa media de crecimiento anual de 9.3%.

2. El rubro materias primas para la agricultura, incrementd su
participacion relativa dentro del sector de 6% en el afio 2000 al
8% en el afio 2017, crecid 591% con una tasa media de
crecimiento anual de 11.3% siendo el rubro de mas rapido
crecimiento dentro del sector.

3. El rubro materias primas para la industria, redujo su
participacion relativa dentro del sector de 64% en el afio 2000
al 62% en el afio 2017, aunque continudé siendo la mayor
participacion del sector, crecié 381% con una tasa media de

crecimiento anual de 9.1%.
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En la Tabla 9 se muestra el detalle de las importaciones de insumos

desagregado por rubro.

Tabla 9.
Importaciones de insumos por rubro (2000-2017)
(\Valores FOB en millones de US$ dolares).

Afo Combustibles, % Var. Materias % Var. Materias % Var.  Total % Var.
lubricantes y primas para la primas para
conexos agricultura la industria

2000 1,083 212 2,315 3,611
2001 908  -16.2 229 7.9 2,414 4.3 3,551 -1.6
2002 975 7.4 249 8.7 2,516 4.2 3,740 5.3
2003 1,376 41.1 278 11.7 2,686 6.7 4,340 16.0
2004 1,754 27.4 349 25.4 3,261 214 5,364 23.6
2005 2,325 32.6 384 10.2 3,890 19.3 6,600 23.0
2006 2,808 20.8 436 135 4,738 218 7,981 20.9
2007 3,631 29.3 588 35.0 6,209 311 10,429 30.7
2008 5,225 43.9 874 48.5 8,458 36.2 14,556 39.6
2009 2,929  -439 773 -115 6,374 -246 10,076  -30.8
2010 4,063 38.7 868 12.2 9,093 42.7 14,023 39.2
2011 5,752 41.6 1,092 25.9 11,488 26.3 18,332 30.7
2012 5,885 2.3 1,292 18.2 12,096 53 19,273 5.1
2013 6,454 9.7 1,244 -3.7 11,830 -2.2 19,528 13
2014 5754  -10.8 1,339 7.6 11,704 -1.1 18,797 -3.7
2015 3671  -36.2 1,236 -7.6 11,003 -6.0 15911 -154
2016 3,819 4.0 1,213 -1.9 10,108 -8.1 15,140 -4.8
2017 5,357 40.3 1,466 20.9 11,126 101 17,950 18.6

% Var. total 395% 591% 381% 397%

% Tasa

anual * 9.3% 11.3% 9.1% 9.3%

Nota.
206 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia
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5.1.1.2.3 Sector importaciones de bienes de capital.

Comprende los rubros: materiales de construccion, bienes de
capital para la agricultura, bienes de capital para la industria,
equipos de transporte), crecieron de US$ 2,114 millones de dolares
en el afio 2000 a US$ 11,207 millones de dolares en el afio 2017
lo que represent6 un incremento de 430% con una tasa media de
crecimiento anual del 9.7%. En el afio 2017 el sector representaba
el 23.6% del total de las importaciones de bienes y servicios. El
andlisis de los rubros que componen la estructura del sector
muestra lo siguiente:

1. Elrubro materiales de construccién, disminuyd su participacion
relativa dentro del sector de 10% en el afio 2000 a 9% en el afio
2017, crecio 400% con una tasa media de crecimiento anual de
9.3%.

2. El rubro bienes de capital para la agricultura, mantuvo su
participacion relativa dentro del sector en 1%, crecié 372% con
una tasa media de crecimiento anual de 9.0%.

3. EIl rubro bienes de capital para la industria, disminuyd su
participacion relativa dentro del sector de 68% en el afio 2000
a 65% en el afio 2017, crecié 409% con una tasa media de
crecimiento anual de 9.5%.

4. EIl rubro equipos de transporte, incrementd su participacion
relativa dentro del sector de 21% en el afio 2000 a 24% en el
afio 2017, creci6 517% con una tasa media de crecimiento anual

de 10.6%, siendo el rubro con mayor crecimiento en el sector.
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La Tabla 10 muestra el detalle de las Importaciones de bienes de capital desagregado

por rubro.
Tabla 10.
Importaciones de bienes de capital por rubro (2000-2017)
(Valores FOB en millones de US$ dolares)
Afio Materiales % Bienes de % Bienes %  Equiposde % Var. Total
de Var. capital Var. decapital Var. transporte
construc- para la para la
cion agricultura industria
2000 213 30 1,430 441 2,114
2001 168 -20.9 21 -30.6 1,361 -4.9 371 -158 1921
2002 272 615 20 -24 1,227 -9.8 323 -13.0 1,842
2003 199 -26.7 17 -16.7 1,422 15.9 336 40 1974
2004 192 -3.7 29 69.9 1,661 16.8 480 428 2,361
2005 305 59.3 37 279 2,114 273 607 26.5 3,004
2006 470 54.2 31 -16.2 2,784 317 838 38.1 4,123
2007 590 253 50 62.7 3,958 422 1,256 499 5,854
2008 1,305 121.3 90 784 5,765 45.6 2,073 65.0 9,233
2009 854 -34.6 72 -20.6 4,498 -22.0 1,426 -31.2 6,850
2010 1,087 27.3 80 114 5539 231 2,369 66.1 9,074
2011 1,449 33.3 111 387 7,345  32.6 2,825 19.3 11,730
2012 1,488 2.7 137 24.0 8,168 11.2 3,554 25.8 13,347
2013 1,443 -3.0 131 44 8,327 2.0 3,762 5.8 13,664
2014 1,422 -15 141 7.4 8,689 4.3 2,660 -29.3 12,911
2015 1,421 -01 160 14.0 7,842 -9.7 2,579 -3.0 12,002
2016 1,112 -21.7 144 -10.1 7,268 -7.3 2,588 0.3 11,113
2017 1,062 -45 143 -11 7,284 0.2 2,719 5.0 11,207
% Var. Total 400% 372% 409% 517% 430%
% Tasa anual
2 9.3% 9.0% 9.5% 10.6% 9.7%

Nota.
206 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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5.1.1.2.4 Sector importaciones de servicios.

Comprende los rubros: transportes fletes, transportes de pasajeros,
transportes otros, viajes, comunicaciones, seguros y reaseguros,
otros. El sector crecio de US$2,290 millones de ddlares en el afio
2000 a US$ 8,828 millones de ddlares en el afio 2017 lo cual
representd un incremento del 285% con una tasa media de
crecimiento anual de 7.8%. En el afio 2017 el sector representaba
el 18.6% del total de las importaciones de bienes y servicios. El
andlisis de los rubros que componen la estructura del sector
importaciones de Servicios muestra lo siguiente:

1. El rubro transportes de pasajeros, redujo su participacion
relativa dentro de la estructura del sector importaciones de
servicios de 9% en el afio 2000 a 8% en el afio 2017, crecid
223% con una tasa media de crecimiento anual de 6.7%.

2. EIl rubro seguros y reaseguros, incrementd su participacion
relativa del 7% en el afio 2000 a 11% en el afio 2017, crecid
561% con una tasa media de crecimiento anual de 11.1% siendo
el rubro de mayor crecimiento relativo dentro del sector
importaciones de servicios.

3. Elrubro viajes, aument6 su participacion relativa de 18% en el
afio 2000 a 25% en el afio 2017, crecié 424% con una tasa media
de crecimiento anual de 9.6%.

4. El rubro comunicaciones, aument6 su participacion relativa de
3% en el afio 2000 a 4% en el afio 2017, crecié 365% con una

tasa media de crecimiento anual de 8.9%.
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5. El rubro transportes fletes, redujo su participacion relativa de
25% en el afio 2000 a 22% en el afio 2017, crecié 238% con una
tasa media de crecimiento anual de 7%.

6. EIl rubro transportes otros, redujo su participacion relativa de
3% en el afio 2000 al 2% en el afio 2017, crecié 110% con una
tasa media de crecimiento anual de 4.2%, siendo el rubro que
menos crecid en el sector.

7. Elrubro otros servicios, redujo su participacion relativa de 35%
en el afio 2000 a 29% en el afio 2017, crecié 220% con una tasa
media de crecimiento anual de 6.7%, sin embargo, contina
siendo el rubro con mayor participacion en el sector.

La Tabla 11 muestra el detalle del sector importaciones de

servicios desagregado por rubro.



Tabla 11.
Importaciones de servicios por rubro (2000-2017)

(En millones de US$ ddlares)

Transportes Viajes Comuni- Seguros Otros ®
Afio i V;r caciones V;r yrease- o4 Var % Var  Total % Var
Fletes % Var Pasajeros % Var Otros? % Var guros
2000 565 217 73 423 70 150 792 2,290
2001 600 6.3 228 4.7 86 178 545  29.0 72 2.7 173 154 695 -12.2 2,400 4.8
2002 585 -2.5 200 -12.1 99 1438 606 11.1 66 -9.5 241 39.3 652 -6.2 2,449 2.0
2003 615 5.1 206 2.9 110 114 641 5.9 80 226 267 10.8 695 6.6 2,616 6.8
2004 783 27.3 209 1.6 93 -15.3 643 0.3 81 0.7 209 -21.8 706 1.6 2,725 4.2
2005 978 24.8 218 4.1 103 9.9 752 16.9 96 19.2 233 116 744 5.4 3,123 146
2006 1,074 9.8 249 14.2 96 -6.0 798 6.2 109 127 265 137 806 8.3 3,397 8.8
2007 1,450 35.1 275 10.6 119  23.0 968 21.3 110 0.9 311 175 1,111 378 4,344 279
2008 2,126 46.6 310 12.9 123 3.6 1,121 15.8 133 213 379 217 1511 361 5704 313
2009 1,298 -39.0 316 1.7 124 0.5 1,088 -3.0 161 20.8 447 180 1,379 -8.7 4812 -15.7
2010 1,919 47.9 372 17.8 162 313 1,276 17.3 180 12.0 491 99 1645 193 6,046 25.6
2011 2,013 4.9 412 10.9 99 -38.7 1,356 6.3 179 -0.8 588 19.7 1,861 13.1 6,508 7.6
2012 2,273 12.9 461 11.8 116 171 1,439 6.1 221 239 728 237 2,173 16.8 7,411 139
2013 2,267 -0.3 513 11.3 111 -4.3 1,606 11.6 278 255 803 104 2,257 3.9 7,835 5.7
2014 2,180 -3.8 529 3.2 110 -1.1 1590 -1.0 295 6.2 915 139 2215 -19 7,835 0.0
2015 1,995 -8.5 660 24.7 124 128 1,867 17.4 348 17.9 1,028 123 2,254 1.7 8,276 5.6
2016 1,786 -10.5 658 -0.3 131 5.2 2,029 8.7 341 -1.9 975 52 2,367 5.0 8,287 0.1
2017 1,908 6.8 702 6.6 153 174 2,214 9.2 328 -39 991 1.7 2,532 7.0 8,828 6.5
% Var. total 238% 223% 110% 424% 365% 561% 220% 285%
% Tasa anual ¢ 7.0% 6.7% 4.2% 9.6% 8.9% 11.1% 6.7% 7.8%

Notas.

aComprende principalmente gastos portuarios de naves y aeronaves y comisiones de transportes.

b Comprende servicios de gobierno, financieros, informatica, regalias, alquiler de equipo y servicios empresariales, entre otros.
¢ % Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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5.1.2 Resultados de la variable crecimiento econémico real.
5.1.2.1 Resultados de la dimension produccién real.
El producto bruto interno (PBI) total crecié de S/.222,207 millones de Soles
en el afio 2000 a S/.514,246 millones de Soles en el afio 2017 (valores en
Soles constantes de 2007), creciendo 131% con una tasa media de
crecimiento anual de 4.8%. En la Tabla 12 se muestra el analisis del
crecimiento del PBI total, el PBI per capita, se incluyeron datos del

crecimiento poblacional.

Tabla 12.
PBI total, PBI per capita y poblacion del Perd: 2000-2017
(En soles constantes de 2007)

Poblacion % PBI total %  PBI per capita % Var.
B total Var. (en Var. (en soles)
Afio (habitantes) millones de
Soles)
2000 257983 588 222,207 8,552
2001 26366533 15 223580 0.6 8,480 -0.8
2002 26739379 14 235773 55 8,817 4.0
2003 27103457 1.4 245593 4.2 9,061 2.8
2004 27460073 1.3 257,770 5.0 9,387 3.6
2005 27810540 1.3 273971 6.3 9,851 4.9
2006 28151443 1.2 204598 75 10,465 6.2
2007 28481901 1.2 319,693 85 11,224 7.3
2008 28807034 11 348,870 9.1 12,111 7.9
2009 29132013 11 352,693 1.1 12,107 -0.0
2010 29461933 11 382,081 8.3 12,969 7.1
2011 29797694 11 406,256 6.3 13,634 51
2012 30135875 1.1 431,199 6.1 14,308 4.9
2013 30475144 11 456,435 5.9 14,977 4.7
2014 30814175 11 467,307 24 15,165 1.3
2015 31151643 11 482,522 3.3 15,489 2.1
2016 31488625 1.1 501,610 4.0 15,930 2.8
2017 31826 018 1.1 514,246 25 16,158 14
% Var. total 22% 131% 89%
% Tasa anual @ 1.1% 4.8% 3.6%

Nota.
0% Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017
Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.
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En el analisis de la evolucion del PBI total en la Tabla 12 se observo que la
tasa de crecimiento tiene tendencia creciente entre los afios 2000 al 2010, y
luego tiene una tendencia decreciente a partir del afio 2010 al 2017.

Para identificar los rubros que determinaron el crecimiento del PBI total

durante el periodo 2000 al 2017, se realiz6 el andlisis comparativo de la

estructura del producto bruto interno (PBI) total por actividad econdémica
encontrando las siguientes observaciones por rubro:

1. El rubro derechos de importacion disminuyd su participacion relativa en
el PBI de 1% en el afio 2000 a 0.7% en el afio 2017, registré un
crecimiento de 75.5% con una tasa media anual de 3.2%.

2. El rubro impuestos a los productos incremento su participacion relativa
en el PBI de 7.4 % en el afio 2000 a 8.3% en el afio 2017, registrando un
crecimiento de 161.6% con una tasa media de crecimiento anual de 5.5%.

3. El rubro agricultura, ganaderia, caza y silvicultura disminuyo su
participacion relativa en el PBI de 7.0% en el afio 2000 a 5.2% en el afio
2017, aunque registré un crecimiento de 71.0% con una tasa media de
crecimiento anual de 3.0%.

4. Elrubro pescay acuicultura disminuyo6 su participacion relativa en el PBI
de 0.8% en el afio 2000 a 0.3% en el afio 2017, disminuyendo -1.6% con
una tasa media de crecimiento anual negativa (reduccion) de -0.1%, lo
que representa una disminucion absoluta del rubro de pesca y acuicultura,
que fue el rubro con mayor disminucién del PBI.

5. EIl rubro extraccién de petroleo, gas, minerales y servicios conexos

mantuvo su participacion relativa en el PBI de 13% entre los afios 2000
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a 2017, y registr6 un crecimiento de 128.7% con una tasa media de
crecimiento anual de 4.7%.

El rubro manufactura disminuyo6 su participacion relativa en el PBI de
15.7% en el afio 2000 a 13.0% en el afio 2017, siendo superado por el
rubro extraccion de petréleo, gas, minerales y servicios conexos, aunque
registrd un crecimiento de 92.2% con una tasa media de crecimiento
anual de 3.7%.

El rubro electricidad, gas y agua incrementd su participacion relativa en
el PBI de 1.7% en el afio 2000 a 1.8% en el afio 2017, registrando un
crecimiento de 151.5% con una tasa media de crecimiento anual de 5.3%.
El rubro construccion incremento su participacion relativa en el PBI de
4.6% en el afio 2000 a 5.8% en el afio 2017, registrando un crecimiento
de 195.4% con una tasa media anual de 6.2%.

El rubro comercio, mantenimiento y reparacion de vehiculos automotores
y motocicletas incremento6 su participacion relativa en el PBI de 10.0%
en el afio 2000 a 10.5% en el afio 2017, registrando un crecimiento de
144.6% con una tasa media anual de 5.1%.

El rubro transporte, almacenamiento, correo y mensajeria incrementé su
participacion relativa en el PBI de 5.2% en el afio 2000 a 5.5% en el afio
2017, creciendo 147.3% con una tasa media anual de 5.2%.

El rubro alojamiento y restaurantes incrementd su participacion relativa
en el PBI de 3.0% en el afio 2000 a 3.2% en el afio 2017, registrando un
crecimiento de 142.2% con una tasa media de crecimiento anual de 5.0%.
El rubro telecomunicaciones y otros servicios de informacion incremento

su participacion relativa en el PBI de 1.9% en el afio 2000 a 4.4% en el
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afio 2017, registrando un crecimiento de 438.5% con una tasa media
anual de 9.8%, siendo el rubro que mas incremento su participacion, y
con la mayor tasa de crecimiento del PBI.

El rubro servicios financieros, seguros y pensiones incrementé su
participacion relativa en el PBI de 3.1% en el afio 2000 a 4.5% en el afio
2017, creciendo 236.5% con una tasa media anual de 7.0%.

El rubro servicios prestados a empresas incrementd su participacion
relativa en el PBI de 4.4% en el afio 2000 a 4.9% en el afio 2017,
registrando un crecimiento de 159.7% con una tasa media de crecimiento
anual de 5.4%.

El rubro administracién pablica y defensa incrementd su participacion
relativa en el PBI de 5.0% en el afio 2000 a 5.1% en el afio 2017,
registrando un crecimiento de 133.8% con una tasa media de crecimiento
anual de 4.8%.

El rubro otros servicios disminuyo su participacion relativa en el PBI de
16.2% en el afio 2000 a 13.6% en el afio 2017, sin embargo, sigue siendo
el rubro con mayor participacion en el PBI, y registré un crecimiento de

94.2% con una tasa media de crecimiento anual de 3.8%.

En la Tabla 13 se presenta el analisis de la estructura del PBI total

desagregado por actividad econémica comparando los afios 2000 y 2017.



Tabla 13.
PBI total estructura segun actividad comparativo: 2000, y 2017

(en millones de soles a precios constantes de 2007)

70

Ao 2000

Afio 2017 (en

PBI por actividad econémica (enmillones % PBI millones de % PBI % Var. % Tasg
de Soles) Soles) anual
Agricultura, ganaderia, caza y silvicultura 15,496 7.0 26,496 5.2 71.0% 3.0%
Pesca y acuicultura 1,710 0.8 1,683 0.3 -1.6% -0.1%
Extraccion de petroleo, gas, minerales y
Servicios conexos 29,440 13.2 67,329 13.1 128.7% 4.7%
Extractivas subtotal 46,646 21.0 95508 18.6 104.8% 4.1%
Manufactura 34,792 15.7 66,881 13.0 92.2% 3.7%
Construccioén 10,169 4.6 30,038 5.8 195.4% 6.2%
Transformacién subtotal 44961 20.2 96,919 18.8 115.6% 4.4%
Electricidad, gas y agua 3,750 1.7 9,431 1.8 151.5% 5.3%
Comercio, mantenimiento y reparacion de
vehiculos automotores y motocicletas 22,173 10.0 54,232 105 144.6% 5.1%
Transporte, almacenamiento, correo y
mensajeria 11,519 5.2 28,492 55 147.3% 5.2%
Alojamiento y restaurantes 6,694 3.0 16,212 3.2 142.2% 5.0%
Telecomunicaciones y otros servicios de
informacion 4,190 1.9 22,565 4.4 438.5% 9.8%
Servicios financieros, seguros y pensiones 6,812 3.1 22,924 45 236.5% 7.0%
Servicios prestados a empresas 9,738 4.4 25,292 49 159.7% 5.4%
Administracion publica y defensa 11,109 5.0 25,971 5.1 133.8% 4.8%
Otros servicios 36,080 16.2 70,080 13.6 94.2% 3.8%
Derechos de Importacion 2,160 1.0 3,790 0.7 75.5% 3.2%
Impuestos a los productos 16,375 7.4 42,830 8.3 161.6% 5.5%
Servicios subtotal 130,600 58.8 321,819 62.6 146.4% 5.1%
PBI total 222,207 100.0 514,246  100.0 131.4% 4.8%
Nota.

205 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 - 2017
Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.
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El andlisis de la evolucion del PBI per cépita mostro el crecimiento del PBI
per capita de S/.8,552 soles el afio 2000 a S/.16,158 soles el afio 2017 (valores
en soles constantes de 2007), creciendo 89% con una tasa media anual de
3.6% (véase la Tabla 12).

Se observé que la tasa de crecimiento poblacional incidié negativamente en
la tasa de crecimiento del PBI per céapita ya que durante el periodo 2000 -
2017 la poblacién crecié 22% con una tasa media anual de 1.1%.

La Figura 2 muestra la evolucion del PBI per cépita y la tendencia de su tasa
de crecimiento, en el eje principal se muestra su evolucion en soles, y en el
eje secundario se muestra su tasa de crecimiento anual observando que tuvo
una tendencia creciente del afio 2000 al 2009 y una tendencia decreciente

desde el afio 2010 al 2017 .
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Figura 2. Evolucion del PBI per cépita del Pert: 2000-2017

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.
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El ingreso real promedio per cépita mensual se incrementd de S/.599 soles

en el afio 2000 a S/.962 soles en el afio 2017 (valores en Soles constantes de

2007 a precios de Lima Metropolitana), incrementandose 61% con una tasa

media anual de 2.7%. En la Tabla 14 se muestra la evolucion del Ingreso real

promedio per capita mensual y anualizado; se incluyen datos de la poblacion

econdmicamente activa (PEA) ocupada:

Tabla 14.

Ingreso real promedio per capita y PEA ocupada: 2000-2017
(En soles constantes de 2017 a precios de Lima Metropolitana)

PEA ocupada %Var. Ingreso real % Ingresoreal % Var.
(miles de promedio per Var.  promedio per
Afios personas) capita capita
mensual anualizado
(en Soles) (en Soles)
2000 11,563 599 7,188
2001 11,862 2.6 594 -0.8 7,128 -0.8
2002 12,034 1.4 667 12.3 8,004 123
2003 12,837 6.7 679 1.8 8,148 1.8
2004 13,060 1.7 647 -4.7 7,764 -4.7
2005 13,124 0.5 634 -2.0 7,608 -2.0
2006 13,683 4.3 691 9.0 8,292 9.0
2007 14,198 3.8 765 10.7 9,180  10.7
2008 14,460 1.8 783 24 9,396 2.4
2009 14,762 2.1 825 54 9,900 5.4
2010 15,093 2.2 856 3.8 10,272 3.8
2011 15,307 1.4 879 2.7 10,548 2.7
2012 15,543 1.5 927 55 11,124 55
2013 15,683 0.9 934 0.8 11,208 0.8
2014 15,797 0.7 944 1.1 11,328 1.1
2015 15,919 0.8 946 0.2 11,352 0.2
2016 16,197 1.7 977 33 11,724 3.3
2017 16,511 1.9 962 -1.5 11,544 -1.5
% Var. total 43% 61% 61%
% Tasa anual ® 2.0% 2.7% 2.7%

Nota.

2 0% Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 - 2017
Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.
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El ingreso real promedio per cépita se anualizd para efectos de analisis,
multiplicando el valor del dato mensual por doce meses, de modo que el valor
anualizado mantiene las mismas tasas de crecimiento que el valor
mensualizado (como se verifica en la Tabla 14), este valor a nivel anualizado
se incremento de S/.7,188 soles en el afio 2000 a S/.11,544 soles en el afio
2017 (en soles constantes de 2007 a precios de Lima Metropolitana),
registrando un crecimiento de 61% con una tasa media de anual de 2.7%.

En la Figura 3 se muestra en columnas los valores en soles y en el eje
secundario se muestra la tasa porcentual de crecimiento del ingreso real
promedio per cépita, observandose una tendencia decreciente desde el afio

2008, con una tasa de disminucién de -1.5% en el afio 2017.
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Figura 3. Evolucion del ingreso real promedio per cépita: 2000-2017

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.

La tasa de crecimiento de la poblacion econémicamente activa (PEA) ocupada:

fue de 43% durante el periodo 2000 — 2017 con una tasa media de crecimiento
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anual de 2%, que se estima habria repercutido en el ingreso real promedio per
capita al incrementarse la oferta laboral.

Al comparar las tasas de crecimiento del PBI per capita con una tasa media anual
de 3.6%, y la del ingreso real promedio per capita con una tasa media anual de
2.7%, se observd una brecha econdmica con tendencia creciente como
consecuencia de las diferencias entre ambas tasas de crecimiento, tal como
puede apreciarse en la Figura 4 que muestra mediante un indice el crecimiento

comparativo de ambas tasas, teniendo el afio 2000 como base de comparacion.
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Figura 4. Brecha entre el PBI per capita y el Ingreso real promedio per capita

Fuente: INEI; Elaboracién y adaptacion: propia
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5.2 Prueba de Hipdtesis
5.2.1 Hipdtesis.

Se establecieron las hipétesis nulas y alternas de la investigacion:
Hipétesis nula: Ho - Las dos variables no estan relacionadas.
Hipétesis alterna: H1 — Las dos variables estan relacionadas.

Hipétesis general de investigacion:
Ho: No existe una relacion positiva entre el comercio exterior y el crecimiento
economico real.
H1. Existe una relacién positiva entre el comercio exterior y el crecimiento
economico real.

Primera hipdtesis especifica de investigacion:
Ho: No existe una relacion positiva entre las exportaciones y el crecimiento
economico real
Hi. Existe una relacion positiva entre las exportaciones y el crecimiento
economico real.

Segunda hipotesis especifica de investigacion:
Ho: No existe una relacion positiva entre las importaciones y el crecimiento
economico real.
Hi:. Existe una relacion positiva entre las importaciones y el crecimiento
economico real

5.2.2 Nivel de significancia o riesgo.
Se establecid por convencion aceptar un nivel de significancia de:

o (alfa) = 0.05 (5%).
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5.2.3 Valor de la prueba estadistica.
5.2.3.1 Analisis de dispersion.
En la Figura 5 se muestra la dispersion entre las exportaciones totales y el

PBI real per capita, se observa la direccion positiva de la correlacién.
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Figura 5. Dispersién entre las exportaciones totales y el PBI real per capita
Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.

En la Figura 6 se muestra la dispersion entre las exportaciones totales y el
ingreso real promedio per cépita, se observa la direccion positiva de la

correlacion.
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Figura 6. Dispersion entre las exportaciones totales y el ingreso real promedio per capita
Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.
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En la Figura 7 se muestra la dispersion entre las importaciones totales y el

PBI real per capita, se observa la direccion positiva de la correlacién.

R2? = 0.9459

PBI real per capita
(en Soles constantes S/.
=
o
o
o
o

0 " } ' } ' } ' } ' } i
0 20,000 40,000 60,000 80,000 100,000

Importaciones totales ( en délares US$)
Figura 7. Dispersidn entre las importaciones totales y el PBI real per capita

Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.

En la Figura 8 se muestra la dispersion entre las importaciones totales y el
ingreso real promedio per capita, se observa la direccion positiva de la
correlacion.
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Figura 8. Dispersion entre las importaciones totales y el ingreso real promedio per capita

Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.
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En las figuras anteriores: Figura 5, Figura 6, Figura 7, Figura 8, se
presentaron los andlisis de dispersion de las principales variables de estudio
apreciandose graficamente que las dimensiones de la variable comercio
exterior: exportaciones totales e importaciones totales muestran correlacion
con pendiente positiva asociada a las dimensiones de la variable crecimiento
econémico: PBI per capita, e ingreso real promedio per capita, también se
observaron distintas magnitudes de la dispersion dependiendo de las
variables, por lo cual se realizd la prueba estadistica de normalidad de la
distribucion de cada dimension de las variables.
5.2.3.2 Prueba de normalidad.

Se realizaron las pruebas de normalidad de la distribucion usando el software
SPSS v.25 para las dimensiones de las variables en estudio empleando el
estadistico de Shapiro-Wilk, considerando que la muestra corresponde a una
serie de datos menor a 50 (n<50) casos en los cuales es recomendado usar
esta prueba.

Para poder determinar si la distribucion de las variables en estudio es normal
0 simétrica, la significacion obtenida en la prueba debia ser mayor a 5%, es
decir: (Sig.)>0.05 de lo contrario se consideraria que las distribuciones son

asimétricas, los resultados obtenidos se muestran en la Tabla 15.
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Tabla 15.
Pruebas de normalidad de Shapiro-Wilk con SPSS

Variables Shapiro-Wilk Distribucion
Estadistico gl Sig.

Exportaciones totales 0.900 18 0.059

Normal
Exportaciones tradicionales 0.916 18 0.111

Normal
Exportaciones no tradicionales 0.877 18 0.023

Asimétrica
Exportaciones de servicios 0.922 18 0.139

Normal
Importaciones totales 0.859 18 0.012

Asimétrica
Importaciones de bienes de consumo 0.844 18 0.007

Asimétrica
Importaciones de insumos 0.884 18 0.030

Asimétrica
Importaciones de bienes de capital 0.866 18 0.015

Asimétrica
Importaciones de servicios 0.884 18 0.030

Asimétrica
PBI per cépita 0.909 18 0.084

Normal
Ingreso real promedio per capita 0.897 18 0.051

Normal

Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.

Los resultados obtenidos en la prueba de normalidad de la distribucién de
Shapiro-Wilks indicaron que solo tenian distribucion normal las
dimensiones:  exportaciones  totales, exportaciones tradicionales,
exportaciones de servicios, PBI per capita, e Ingreso real promedio per
capita.

En el caso de las demas dimensiones en estudio se encontrd que no tenian
distribucién normal, es decir eran asimétricas las dimensiones: exportaciones
no tradicionales, importaciones totales, importaciones bienes de consumo,
importaciones insumos, importaciones bienes de capital, e importaciones de

servicios.
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Considerando los resultados de la prueba de normalidad, los cuales indicaron
la asimetria de las dimensiones, se optd por utilizar el estadistico de
correlacion no paramétrica del coeficiente rs (rho) de Spearman para el
andlisis de las variables en conjunto, en lugar de la prueba paramétrica del
coeficiente de Pearson debido que esta Ultima prueba requiere como
condicién que la distribucion de las variables sea normal.

La Tabla 16, presenta el resultado del calculo estadistico no paramétrico del

coeficiente correlacidn rs (rho) de Spearman utilizando el software SPSS v25.



5.2.3.3 Calculo del coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman.

Tabla 16.

Calculo del coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman
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Exportaciones

Importaciones

Coeficiente — - - PBI Ingreso
Variables q Totales Tradicionales No De Totales De bienes De De bienes De real
(N=18) | e tradicionales  servicios de insumos  de capital ~ servicios pe_rt promedio
correlacion CONSUMo capita per cApita
Exportaciones totales rs (rho) 1.000 ,981*" 957" 917 957" ,932™ 971 ,940™ ,919™ ,920™ ,889™
Exportaciones tradicionales rs (rho) ,981™" 1.000 ,913™ ,872™" ,926™ ,891™" ,946™" ,909™ 875" 874" ,843™
Exportaciones no tradicionales rs (rho) 957" ,913™ 1.000 ,950™" ,979™ ,983™ ,961*" ,944™ ,954™ ,955™ ,924™
Exportaciones de servicios rs (rho) 917 872" ,950™" 1.000 ,928™ ,975™ ,899™ ,903 ,993* ,998™ 971"
Importaciones totales rs (rho) 957" ,926™ ,979™ ,928™ 1.000 ,969™" ,988™ 979" ,929™ ,930™ ,903
Importaciones de bienes de rs (rho) ,932™ ,891™" ,983™ ,975™ ,969™" 1.000 ,938™ ,928™ 981" 979" ,950™
consumo
Importaciones de insumos rs (rho) 971 ,946™ ,961*" ,899™ ,988™" ,938™ 1.000 981 901 901 872"
Importaciones de bienes de capital  rs(rho) ,940™ ,909™ ,944™ ,903 ,979™ ,928™ ,981™" 1.000 ,895™ 897" ,860™
Importaciones de servicios rs (rho) ,919™ ,875™ ,954™" ,993™ ,929™ ,981™" ,901™" ,895™ 1.000 997" 975"
PBI per cépita rs(rho) 920" 874" 955 998" 930" 979 901™ 897" 997" 1.000 977"
Ingreso real promedio per capita rs (rho) ,889™ ,843™ ,924™ 971 ,903 ,950™" 872" ,860™ 975" 977 1.000

Notas.

**_La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).

@ N = 18: en todas las correlaciones las series de datos corresponden a 18 afios (2000 a 2017).
b Sig. (bilateral) < 0.000: en todas las correlaciones la significacion bilateral es menor a 0.000.
Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: propia.



82

Para interpretar el andlisis estadistico de los resultados obtenidos del
coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman se utilizé la escala establecida
por Hernandez R., Fernandez C., Baptista M. (2010, pp.312-332) con una
escala valida tanto para interpretar los coeficientes de Pearson como de
Spearman, donde el signo del coeficiente indica la direccion de la correlacion
(positiva o negativa) y el valor numérico del coeficiente que puede variar de
-1.00 a +1.00 nos indica la magnitud de la correlacién: La interpretacion de
las magnitudes de la correlacion es la siguiente:

-1.00 = correlacion negativa perfecta.

—0.90 = Correlacion negativa muy fuerte.

—0.75 = Correlacion negativa considerable.

—0.50 = Correlacion negativa media.

—0.25 = Correlacion negativa débil.

—0.10 = Correlacion negativa muy débil.

0.00 = No existe correlacion entre las variables.

+0.10 = Correlacidn positiva muy débil.

+0.25 = Correlacion positiva débil.

+0.50 = Correlacion positiva media.

+0.75 = Correlacion positiva considerable.

+0.90 = Correlacion positiva muy fuerte.

+1.00 = Correlacion positiva perfecta
La direccion de la correlacion indica lo siguiente:

rs (rho) < 0 existe correlacion lineal inversa negativa

rs (rho) > 0 existe correlacion lineal directa positiva

rs (rho) = 0 no existe correlacion.
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5.2.3.4 Analisis de significacion de la prueba.

Para realizar el analisis estadistico de significacion se establecié por
convencion que el coeficiente sea significativo en el nivel de 0.05 = 5%, es
decir: a (alfa) = 0.05 (5%) donde existe un 95% de confianza en que la
correlacién sea verdadera y un 5% de probabilidad de error.

El p-valor (Sig.) es la probabilidad o riesgo que corremos de equivocarnos al
rechazar la hipétesis nula de independencia (Ho) con la informacién que nos
proporcionan los datos, de modo que a menor valor mayor certeza.

Al aplicarse el calculo estadistico de la correlacion rs (rho) de Spearman con
el software SPSS también se obtuvieron como resultado los valores de
significacion: p-valor (Sig.) = 0.000 para todas las variables, es decir que la
correlacién es significativa en el nivel 0,01 (bilateral) para todas las variables

en estudio, tal como se muestra en la Tabla 17.
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Tabla 17.
Analisis de significacion del coeficiente rs (rho) de Spearman

Crecimiento econémico real

Variables Indicadores PBI per cépita Ingreso real per capita
Coeficiente de Sig. N Coeficiente de Sig. N
correlacion  (bilateral) correlacion  (bilateral)
rs (rho) rs (rho)
Exportaciones . .
totales ,920 0.000 18 ,889 0.000 18
Exportaciones o -
tradicionales 874 0.000 18 ,843 0.000 18
Exportaciones Exportaciones no
tradicionales ,955™ 0.000 18 ,924™ 0.000 18
Exportaciones de o -
servicios ,998 0.000 18 971 0.000 18
Importaciones - .
totales ,930 0.000 18 ,903 0.000 18
Importaciones de
bienes de ,979™ 0.000 18 ,950™ 0.000 18
consumo
. Importaciones de - -
Importaciones insUMos ,901 0.000 18 872 0.000 18
Importaciones de
bienes de capital 897 0.000 18 ,860™ 0.000 18
Importaciones de 997" 0.000 18 975" 0.000 18

servicios

Nota. **. La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).
Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia

El analisis estadistico mostré que la correlacion existente es significativa en
el nivel de 0.01, es decir con 1% de probabilidad de error y 99% de confianza
de que la correlacion sea verdadera. Con los resultados obtenidos de la prueba
se procederia de la siguiente manera:

Si p-valor (Sig.) < 0.05: Se rechaza la hipétesis nula (Ho) de independencia
de las variables, y se asume la hip6tesis alternativa (H1) que las dos variables
si estan relacionadas

Si p-valor (Sig.) > 0.05: Se mantiene la hip6tesis nula (Ho) de independencia

por falta de prueba estadistica.
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5.2.3.5 Decision estadistica.
El analisis del coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman mostrado en
la Tabla 17 nos indicé correlaciones positivas para todas las variables
estudiadas con una significacion de: p-valor (Sig.) = 0.000, es decir que la
correlacion es significativa en el nivel de 0.01 para todas las variables en
estudio, por lo tanto, se procedio al rechazo de todas las hip6tesis nulas (Ho),
y se procedid a aceptar todas las hipdtesis de investigacion alternas (Hi1) de
la siguiente manera:
5.2.3.5.1 Hipdtesis general de investigacion aceptada.
Hi. Existe una relacion positiva entre el comercio exterior y el
crecimiento econémico real
5.2.3.5.2 Primera hipotesis especifica de investigacion aceptada.
Hi. Existe una relacion positiva entre las exportaciones y el
crecimiento economico real
5.2.3.5.3 Segunda hipotesis especifica de investigacion aceptada.
Hi. Existe una relacion positiva entre las importaciones y el
crecimiento economico real.
5.2.3.6 Conclusiones de las pruebas estadisticas.
Con un nivel de confianza del 99% se aceptaron las hipdtesis de correlacion
de la Investigacion de acuerdo con la prueba estadistica del coeficiente de
correlacién rs (rho) de Spearman, concluyendo respecto a las hipétesis de

investigacion lo siguiente:
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5.2.3.6.1 Conclusiones sobre la hipotesis general.

Existe una relacion positiva considerable y significativa entre el

comercio exterior y el crecimiento economico real.

5.2.3.6.2 Conclusiones sobre las hipotesis especificas.

1.

Existe una relacién positiva considerable y significativa
entre las exportaciones y el crecimiento econémico real.
Existe una relacién positiva considerable y significativa

entre las importaciones y el crecimiento econdmico real.

5.2.3.6.3 Conclusiones sobre la correlacion entre las dimensiones de la

variable comercio exterior y la dimensién PBI per capita.

1. La correlacion entre la variable exportaciones totales y la

variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.920, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacién entre la variable exportaciones tradicionales
y la variable PBI per cépita es positiva y significativa
considerable: rs (rho) = 0.874, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacion entre la variable exportaciones no
tradicionales y la variable PBI per céapita es positiva y
significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.955, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacion entre la variable exportaciones de servicios
y la variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.998, p-valor (Sig.) = 0.000), siendo la

correlaciébn mas alta encontrada en el estudio.
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5. Lacorrelacion entre la variable importaciones totales y la
variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.930, p-valor (Sig.) = 0.000.

6. La correlacion entre la variable importaciones bienes de
consumo y la variable PBI per cépita es positiva y
significativa muy fuerte:
rs (rho) = 0.979, p-valor (Sig.) = 0.000.

7. Lacorrelacion entre la variable importaciones insumos y la
variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.901, p-valor (Sig.) = 0.000.

8. La correlacion entre la variable importaciones bienes de
capital y la variable PBI per cépita es positiva y significativa
considerable: rs (rho) = 0.897, p-valor (Sig.) = 0.000.

9. La correlacién entre la variable importaciones de servicios
y la variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.997, p-valor (Sig.) = 0.000.

5.2.3.6.4 Conclusiones sobre la correlacion entre las dimensiones de la
variable comercio exterior y la dimensién ingreso real
promedio per capita:
1. La correlacién entre la variable exportaciones totales y la
variable ingreso real promedio per capita anualizado es
positiva y significativa considerable: rs (rho) = 0.889, p-valor

(Sig.) = 0.000.
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La correlacion entre la variable exportaciones tradicionales
y la variable ingreso real promedio per cépita anualizado es
positiva y significativa considerable:

rs (rho) = 0.843, p-valor (Sig.) =0.000, siendo la correlacion
encontrada mas baja del estudio.

La correlaciébn entre la variable exportaciones no
tradicionales y la variable ingreso real promedio per capita
anualizado es positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.924, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacién entre la variable exportaciones de servicios y
la variable Ingreso real promedio per cépita anualizado es
positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.971, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacion entre la variable importaciones totales y la
variable Ingreso real promedio per céapita anualizado es
positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.903, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacion entre la variable importaciones bienes de
consumo Yy la variable Ingreso real promedio per cépita
anualizado es positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.950, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacién entre la variable Importaciones Insumos y la
variable Ingreso real promedio per céapita anualizado es
positiva y significativa considerable:

rs (rho) = 0.872, p-valor (Sig.) = 0.000.
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8. La correlacion entre la variable Importaciones Bienes de
Capital y la variable Ingreso real promedio per cépita
anualizado es positiva y significativa considerable:
rs (rho) = 0.860, p-valor (Sig.) = 0.000.

9. Lacorrelacién entre la variable Importaciones de Servicios y
la variable Ingreso real promedio per cépita anualizado es
positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.975, p-valor (Sig.) = 0.000.
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5.3 Discusién de resultados.

1.

El andlisis estadistico del coeficiente de correlacién rs (rho) de Spearman aplicado a
las variables comercio exterior y crecimiento econdmico real con sus respectivas
dimensiones e indicadores analizados en conjunto, presentd como resultados valores
significativos y positivos para todos los casos, con coeficientes de magnitudes entre
considerable y muy fuerte y con un nivel de significancia estadistica de 0.01 (Sig.=
0,000 < . =0.05) para el conjunto de las dimensiones de las variables en estudio, por
lo que contando con un nivel de confianza del 99% se aceptaron tanto la hipdtesis
general y las hipdtesis especificas de la investigacion, afianzando de esta manera el
objetivo general y los objetivos especificos de la investigacion.

Los coeficientes de correlacion rs (rho) de Spearman especificos para cada una de
las dimensiones que componen las variables en estudio mostraron distintas
magnitudes, pero en todos los casos los resultados de las correlaciones fueron
positivas y significativas para las variables en conjunto (véase la Tabla 17), sin
embargo, no se determiné la causalidad.

Se realiz6 el andlisis de la evolucion y la estructura de las dimensiones del comercio
exterior: exportaciones e importaciones, para determinar los sectores que tuvieron
mayor crecimiento y participacion relativa en la composicion dentro de cada sector,
para lo cual se analizaron las variaciones y la tasa media de crecimiento anual de
cada sector y rubro para determinar las tendencias de crecimiento.

El sector de las exportaciones tradicionales fue el sector con mayor tasa de
crecimiento y de la participacion del total en la dimensidn exportaciones, con altas
tasas de crecimiento en los rubros mineria, petréleo y gas, también, se observé el
estancamiento del rubro pesquero con una tasa de crecimiento muy baja (véase la

Tabla 4).
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En el sector de exportaciones no tradicionales se observo altas tasas de crecimiento
en los rubros agropecuario no tradicional, y minerales no metalicos que son basados
en la explotacion de recursos naturales, pero se observo el estancamiento del rubro
textiles de exportacion que es un rubro industrial asociado al uso intensivo de mano
de obra directa e indirecta (véase la Tabla 5).

En el sector exportaciones de servicios se observo altas tasas de crecimiento en los
rubros transportes pasajeros, seguros y reaseguros, lo cual muestra el potencial de
rapido crecimiento del sector. Por otro lado, se observo que el rubro de exportaciones
de servicios de comunicaciones permanece con una tasa de crecimiento cercana a
cero, pese a ser un rubro con tendencia de crecimiento a nivel mundial (véase la
Tabla 6).

En el sector importaciones de bienes de consumo fue el sector con méas rapido
crecimiento en la dimensiéon Importaciones, se observd una elevada tendencia de
crecimiento en todos los rubros del sector (véase la Tabla 8).

En el sector importaciones de insumos se observd una elevada tendencia de
crecimiento especialmente del rubro materias primas para la agricultura, se estima
que este rubro esta asociado al crecimiento de las exportaciones no tradicionales de
productos agricolas (véase la Tabla 9).

En el sector importaciones de bienes de capital se observd una tendencia de
crecimiento en todos los rubros del sector, destacando el rubro equipos de transporte,
lo cual estimamos conllevara al incremento del parque automotor con la consiguiente
demanda futura de importaciones de insumos y servicios conexos (véase la Tabla
10).

En el sector importaciones de servicios se observo altas tasas de crecimiento en los

rubros seguros y reaseguros, viajes, y comunicaciones, por otro lado, los rubros de
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transportes fletes y transportes pasajeros presentaron tasas de crecimiento
intermedias (véase la Tabla 11).

Los resultados de la alta correlacién entre los indicadores de las exportaciones de
servicios y el PBI per capita con un coeficiente de correlacion de rs (rho) = 0.998 de
magnitud positiva muy fuerte, podrian corresponder a que las exportaciones de
servicios tienen un importante nivel de encadenamiento con las actividades
productivas (como es el caso de los seguros, transportes, comunicaciones, y otros),
ademas teniendo en cuenta que los servicios se caracterizan por ser de alto valor
agregado, serian un reflejo del dinamismo de la actividad econdmica productiva sin
determinar la relacion de causalidad, debido a ser un sector con gran potencial de
desarrollo este tema podria ser abordado en nuevas investigaciones.

Los resultados de la correlacion entre las dimensiones exportaciones tradicionales
y el PBI per cépita con un coeficiente de correlacion de rs (rho) = 0.874, asi como la
correlacién entre las exportaciones tradicionales y el ingreso real promedio per
capita con un coeficiente de correlacion de rs (rho) = 0.843 comparativamente bajas,
no concordarian con las conclusiones de los autores Diaz, P., y Torres, J. (2016) en
su tesis donde sefialan que “existe una relacion funcional de corto y largo plazo entre
las exportaciones de productos mineros y el crecimiento del PBI peruano®, donde
indican que “ante variaciones de las exportaciones tradicionales de 1%, el PBI varia
en aproximadamente 0.07%” (p.67).

Nuestro estudio muestra que aunque el sector de las exportaciones tradicionales tiene
correlacion positiva con el PBI, y tiene una participacion importante del total de las
exportaciones de bienes y servicios, no es posible determinar la causalidad, por lo
que la correlacion observada no seria adecuada para establecer un modelo lineal, lo

cual se evidenciaria empiricamente al analizar el crecimiento de las exportaciones
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tradicionales de los Gltimos afios que no se ha comportado segin el modelo
propuesto por los autores, este tema podria ser materia de nuevos analisis.

El resultado del analisis de la estructura del producto bruto interno (PBI) permitié
determinar los sectores que tuvieron las mayores tasas de crecimiento y sus
tendencias. El (PBI) total crecid entre los afios 2000 al 2017 de S/. 222,207 millones
de Soles en el afio 2000 a S/. 514,246 millones de Soles en el afio 2017 (valores en
Soles constantes de 2007), lo que representa un incremento de 131.4% con una tasa
media de crecimiento anual de 4.8%.

El andlisis del PBI por actividad econdmica mostro altas tasas de crecimiento
promedio anual en los rubros telecomunicaciones y otros servicios de informacién
(9.7%), y en servicios financieros, seguros y pensiones (7%), sin embargo, ambos
rubros sumados representaron solo el 8.8% del PBI en el afio 2017. Por otra parte,
los tres rubros que sumados representaban casi el 40% del PBI en el afio 2017
tuvieron tasas de crecimiento inferiores a la media anual del PBI (4.8%) tales como:
manufactura (3.7%); otros servicios (3.8%); extraccion de petroleo, gas, minerales y
servicios conexos (4.7%), por lo que se estima que de mantenerse esta tendencia el
PBI total tenderia a decrecer (véase la Tabla 13).

Los resultados del analisis del PBI per céapita permiti6 determinar su tasa de
crecimiento y tendencia. EI PBI per cépita crecio de S/.8,552 soles en el afio 2000 a
S/.16,158 soles en el afio 2017 (valores en soles constantes de 2007), creciendo 89%
con una tasa media de crecimiento anual de 3.6%, esta tasa de crecimiento fue
inferior a la tasa media de crecimiento del PBI total, lo cual se estima que se deberia
a la incidencia de la tasa de crecimiento poblacional que fue de 22% del afio 2000 al

2017 (véase la Tabla 12).
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Los resultados del andlisis del ingreso real promedio per cépita permitieron
determinar su tasa de crecimiento y tendencia. El ingreso real promedio per capita
mensual creci6 de S/.599 soles en el afio 2000 a S/.962 soles en el afio 2017 (valores
en Soles constantes de 2007 a precios de Lima Metropolitana), para efectos de
analisis, el valor del dato mensual se multiplicé por doce meses para obtener el valor
anualizado, equivalente a S/.7,188 soles en el afio 2000 y a S/.11,544 soles en el afio
2017 (en soles constantes de 2007 a precios de Lima Metropolitana), en ambos casos
el incremento fue de 61% con una tasa media de crecimiento anual de 2.7%.

Se observd que la tasa de crecimiento del ingreso real per cépita presenta una
tendencia decreciente y que registrd una tasa de disminucién de -1.5% en el afio 2007
(véase la Tabla 14). Se estima que la tasa de crecimiento de la poblacion
econdmicamente activa (PEA) ocupada la cual se incrementd en 43% del afio 2000
al 2017 con una tasa media anual de 2% (casi el doble que la tasa de crecimiento
poblacional de 1.1%) sumada a la tendencia decreciente del PBI habrian repercutido
negativamente en la tasa de crecimiento del ingreso real promedio per cépita al
incrementarse la oferta laboral a mayor tasa, tema que formaria parte de la
problematica social del empleo, que podria ser tratado en nuevas investigaciones.
Los resultados de este estudio concuerdan con lo expuesto por Alarco, G. (2014), en
la cual el autor propuso la diversificacion productiva para hacer frente a la
vulnerabilidad externa, el deterioro de los términos de intercambio, y la menor
demanda de las exportaciones primarias, enfatizando que las manufacturas y
servicios con mayor contenido tecnoldgico disponen de mayores oportunidades
comerciales al contar con una participacion creciente en el comercio internacional,
y porque son mas elasticas respecto al PBI, ademas los precios de éstas son menos

variables con relacion a los precios de las materias primas.
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Ademas, podria afadirse que existe un enorme potencial en el desarrollo en los
sectores de las exportaciones de manufacturas y las exportaciones de servicios, que
son sectores clave en el comercio mundial, porque ademas se caracterizan por sus
encadenamientos con otros procesos productivos y debido a su alto valor agregado
son generadores de empleos directos e indirectos, con capacidad para dinamizar la

economia promoviendo el crecimiento econémico sostenible.
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Capitulo VI.
Conclusiones
El anélisis estadistico del coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman aplicado a las
variables comercio exterior y crecimiento econdémico en su conjunto permitié determinar
que existe una correlacion positiva y significativa, por lo cual se aceptd la hipotesis general

y las hipotesis especificas del estudio, aunque sin determinar causalidad.

La variable comercio exterior (importaciones y exportaciones) también forma el producto
bruto interno (PBI) y de su calculo, por lo que podria tener incidencia automatica en el PBI,
esta condicion hace dificil determinar la relacion estricta de causalidad, como muestran los
analisis de correlacién en este estudio y la evidencia empirica parece haber una relacion
reciproca entrelazada entre todas las variables analizadas, ademas existirian otras variables
no incluidas en este estudio que podrian influenciar en el crecimiento econémico, lo que

podria ser materia de nuevas investigaciones.

Se han identificado brechas que incidirian en el crecimiento econémico sostenible a largo

plazo, como la brecha entre el Ingreso real per cépita con una tasa media de crecimiento
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anual de 2.7% con tendencia decreciente, que es menor a la tasa media de crecimiento anual
del PBI per capita de 3.6%. La brecha parece estar asociada al indice de desigualdad en la
distribucién del ingreso en el Pert que medido por el coeficiente de Gini fue de 0.43 en el
afio 2017 segun el reporte oficial del INEI (INEI, 2018). Tambiéen se observé una tendencia
creciente de la PEA ocupada con una tasa media de crecimiento anual de 2% mayor a la
tasa de crecimiento poblacional de 1.1%, tema relacionado a la problematica social del

empleo, que podria ser materia de nuevos estudios.

El principal aporte de la variable comercio exterior consistiria en contribuir a dinamizar la
economia, en el caso de las exportaciones seria por medio de crear la demanda de los
recursos humanos y materiales locales para integrar una oferta exportable competitiva,
logrando economias de escala al ampliar los mercados en el exterior, y obteniendo las
divisas necesarias para realizar inversiones que mejoren la productividad; y en el caso de
las Importaciones su aporte seria por medio de facilitar la adquisicion de equipos, recursos
y tecnologias no disponibles o que tomaria mucho tiempo en desarrollar localmente y que
son necesarias para mejorar los procesos productivos mejorando la productividad y

contribuyendo al crecimiento econémico.
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Capitulo VII.
Recomendaciones

El sector productivo de las manufacturas ha tenido un peso decreciente en el PBI (13% en
2017), teniendo en cuenta que este sector tiene un efecto multiplicador en el crecimiento
de la economia por sus encadenamientos con otros sectores y el empleo, merece recibir
prioridad de las inversiones publicas y privadas considerando su alta rentabilidad
economica y social, para desarrollar su potencial y mejorar su competitividad y pueda tener
una participacioén creciente en el comercio exterior.

Las exportaciones de productos tradicionales (materias primas con poco valor agregado)
principalmente de minerales se han incrementado a una tasa mayor que las exportaciones
no tradicionales (de mayor valor agregado y mas intensivas en mano de obra) generando
un flujo creciente de divisas, sin embargo, se estima que esta tendencia creciente podria
generar una distorsion en el tipo de cambio (sobre apreciacion cambiaria) que podria afectar
la competitividad futura de las exportaciones no tradicionales produciéndose el efecto
economico conocido como la “enfermedad holandesa” considerada una falla de mercado

que haria inviable la industrializacion, por lo que seria necesario prever los mecanismos
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adecuados que impulsen el crecimiento equilibrado de los sectores y reducir la volatilidad

del crecimiento econdmico.

De acuerdo a los datos del Banco Mundial el indice de desempefio logistico del Per( es de
2.69 medido en una escala donde uno es bajo y cinco es alto (BM, 2018, ID:
LP.LPI.OVRL.XQ), lo cual indica que existen oportunidades de mejora, teniendo en cuenta
que la falta de competitividad logistica podria ser una restriccion para el crecimiento de las
exportaciones, resultaria necesario incluir el disefio de mecanismos para mejorar el
desempefio logistico peruano, monitoreando los costos logisticos directos e indirectos de
exportacion (para poner un container de exportacion peruana en el lugar de destino),
especialmente de los productos con mayor valor agregado, ya que los costos repercutiran
directamente en el precio final del producto exportado haciendo viable el éxito de los

productos exportables peruanos en los competitivos mercados internacionales.

La rapidez de los cambios tecnoldgicos y el avance del fendmeno de la digitalizacion a
escala global tendra repercusion negativa en las naciones que no sean competitivas en el
nuevo entorno globalizado, por lo que para enfrentar este desafio serd necesario priorizar
las inversiones publicas y privadas en el desarrollo del capital humano mejorando los
niveles de calidad educativa y técnica lo que a su vez permitird convertir los avances
tecnoldgicos en oportunidades de mejora de la productividad, y en paralelo se requerira
mejorar la tecnologia del capital productivo realizando inversiones en infraestructura para
ampliar las posibilidades de produccion de la economia y elevar su competitividad.

La tasa de crecimiento del ingreso real promedio per capita merece ser estudiada como un
indicador importante de los objetivos estratégicos, y ser monitoreada por estar relacionada
con la distribucion de los ingresos y la reduccion de la pobreza, ya que al mejorar se crearia

un circulo virtuoso incrementando el ahorro, el consumo y generando crecimiento
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econémico acompafiado de reduccion en la pobreza al distribuir el crecimiento econémico

a la poblacion en su conjunto.

El sector del PBI impuestos a los productos (8.3% del PBI en 2017), que puede
considerarse como la retribucion al Estado por sus servicios a la produccion global, también
incide en el crecimiento econémico, y tiene un gran potencial de crecimiento por medio de
la incorporacion del sector informal de la economia a la base de contribuyentes, esto
posibilitaria al Estado contar con mayores recursos para las inversiones en infraestructura
y servicios publicos, para lograr este objetivo podrian desarrollarse plataformas
tecnoldgicas adecuadas a la realidad peruana que faciliten la incorporaciéon del sector

informal a la economia.

Resultara necesario mejorar la calidad y disponibilidad de los sistemas de informacion y
de estadisticas oficiales que sirvan de soporte para monitorear el desempefio de los
objetivos estratégicos de forma oportuna al estado, a los agentes econdomicos, asi como a

los investigadores.

La estructura de las exportaciones e importaciones de los productos y servicios asi como
su tendencia de crecimiento debera alinearse con los objetivos estratégicos, ya que su
evolucion determinard a largo plazo el éxito comercial del Perd en el contexto globalizado
asi como la posibilidad de impulsar el crecimiento econdmico sostenible de los ingresos de
la poblacidn, resultando importante priorizar en dicha estructura el potencial exportador de
los productos con mayor valor agregado y de los servicios, que son las actividades que
tendran mayor incidencia en el empleo, el ingreso, la productividad, y en el crecimiento

econdmico sostenible .
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ANEXO A.
PBI total por tipo de gasto: 2000-2017

(Valores en millones de soles a precios constantes de 2007)

Producto  Consumo Consumo Formacion

Afio Bruto Final del Bruta de Exportaciones  Importaciones
Interno Privado  Gobierno Capital
2000 222,207 143,191 25,444 37,579 58,232 42,239
2001 223,580 144,629 25,240 34,983 62,192 43,464
2002 235,773 151,674 25,240 36,367 67,056 44,564
2003 245,593 155,487 26,224 38,212 71,301 45,631
2004 257,770 160,769 27,299 38,288 81,793 50,379
2005 273,971 166,654 29,783 40,672 93,376 56,514
2006 294,598 177,006 32,046 54,757 94,480 63,691
2007 319,693 192,316 33,424 70,436 100,774 77,257
2008 348,870 209,428 35,043 92,339 108,616 96,556
2009 352,693 215,863 39,272 73,683 105,040 81,165
2010 382,081 235,508 40,804 100,073 108,435 102,739
2011 406,256 252,468 43,817 112,291 114,387 116,707
2012 431,199 271,240 47,442 122,952 117,940 128,375
2013 456,435 286,789 51,019 133,408 117,274 132,055
2014 467,307 298,006 55,497 131,737 112,814 130,747
2015P/ 482,522 309,877 59,888 127,153 117,622 132,018
2016P/ 501,610 321,341 63,013 119,902 131,443 134,089
2017E/ 514,246 329,827 65,871 119,949 142,134 143,535

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion propia
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ANEXO B.
PBI total segun actividad econdémica: 2000-2009
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Actividad econdémica 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Producto Bruto Interno 222,207 223580 235,773 245593 257,770 273,971 294,598 319,693 348,870 352,693
Derechos de Importacion 2,160 2,201 2,263 2,410 2,731 3,056 2,977 2,831 3,461 2,772
Impuestos a los productos 16,375 16,195 16,891 17,719 18,552 19,943 21,678 23,672 26,618 27,397
Valor Agregado 203,672 205,184 216,619 225464 236,487 250,972 269,943 293,190 318,791 322,524
Agricultura, ganaderia, caza y silvicultura 15,496 15,374 16,152 16,472 16,391 16,948 18,462 19,074 20,600 20,784
Pesca y acuicultura 1,710 1,488 1,529 1,417 1,988 2,086 2,163 2,364 2,435 2,321
Eexrt\ff‘cclg'fgo‘igggo'eo gas, minerales y 20440 32360 35582 36993 39,206 43236 44,058 45892 49,601 49,910
Manufactura 34,792 35,094 37,424 38,883 41,778 44,529 47,766 52,807 57,304 53,600
Electricidad, gas y agua 3,750 3,823 4,049 4,205 4,435 4,685 5,040 5,505 5,948 6,008
Construccion 10,169 9,467 10,281 10,672 11,195 12,168 13,994 16,317 19,071 20,319
%Zmizclg ;T;‘th'gfsn;oni’ozggfgﬁ';s” de 22173 22353 23010 23710 25075 26368 29,500 32537 36029 35735
Transporte, almacenamiento, correo y mensajeria 11,519 11,508 11,919 12,399 13,036 13,958 14,415 15,885 17,317 17,153
Alojamiento y restaurantes 6,694 6,681 6,888 7,217 7,552 7,959 8,380 9,143 10,086 10,148
Tlﬁ'fgiomrglc‘irgrfadones y otros servicios de 4,190 4,183 4,351 4,686 4,987 5,333 6,468 8,517 9,974 10,784
Servicios financieros, seguros y pensiones 6,812 6,026 6,660 7,222 7,316 8,086 9,115 10,279 10,941 11,830
Servicios prestados a empresas 9,738 9,344 9,837 10,351 10,460 9,831 11,790 13,555 15,223 15,598
Administracion publica y defensa 11,109 10,733 10,370 11,016 11,233 12,440 13,482 13,723 14,785 17,472
Otros servicios 36,080 36,750 38,567 40,221 41,835 43,345 45,310 47,592 49,477 50,862

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion propia
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ANEXO C.
PBI total segun actividad econdémica: 2010-2017
(Valores en millones de soles a precios constantes de 2007)

Actividad econémica 2010 2011 2012 2013 2014 2015P/ 2016P/ 2017E/

Producto Bruto Interno 382,081 406,256 431,199 456,435 467,307 482,522 501,610 514,246
Derechos de Importacion 3,575 3,883 4,603 4,706 4,397 3,859 3,612 3,790
Impuestos a los productos 31,092 32,442 35,163 38,195 39,717 40,516 42,367 42,830
Valor Agregado 347,414 369,931 391,433 413,534 423,193 438,147 455,631 467,626
Agricultura, ganaderia, caza y silvicultura 21,656 22,517 23,944 24,216 24,540 25,294 25,963 26,496
Pesca y acuicultura 1,675 2,709 1,729 2,126 1,515 1,791 1,593 1,683
Extraccion de petréleo, gas, minerales y servicios conexos 50,601 50,750 51,662 54,304 53,444 57,938 65,077 67,329
Manufactura 59,024 63,943 64,758 68,155 67,436 66,831 66,730 66,881
Electricidad, gas y agua 6,531 7,066 7,481 7,734 8,133 8,666 9,343 9,431
Construccion 23,765 24,626 28,539 31,228 31,789 30,097 29,339 30,038
g&g‘;ﬁ'gre?znﬁé‘tmg{gg reparacion de vehiculos 39,981 43,434 47,105 49,408 50,366 51,916 53,365 54,232
Transporte, almacenamiento, correo y mensajeria 19,419 21,631 23,152 24,687 25,292 26,369 27,453 28,492
Alojamiento y restaurantes 10,895 12,103 13,413 14,323 15,066 15,562 15,988 16,212
Telecomunicaciones y otros servicios de informacion 11,876 13,243 14,855 16,149 17,542 19,138 20,817 22,565
Servicios financieros, seguros y pensiones 13,015 14,417 15,802 17,335 19,555 21,430 22,588 22,924
Servicios prestados a empresas 17,413 19,034 20,397 21,880 22,876 23,882 24,497 25,292
Administracion publica y defensa 18,886 19,691 21,288 22,110 23,278 24,118 25,149 25,971
Otros servicios 52,677 54,767 57,308 59,879 62,361 65,115 67,729 70,080

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion propia
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Balanza de servicios del Pert: 2000-2009
(En millones de US dolares)
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Concepto 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Balanza de Servicios -735 -963 -994 -900 -7132 -834 =737 -1192 -2,056 -1,176

Crédito (Exportaciones) 1555 1437 1455 1,716 1993 2,289 2,660 3,152 3,649 3,636

Débito (Importaciones) -2,290 -2,400 -2,449 -2616 -2,725 -3,123 -3,397 -4344 5704 -4_812

I. Transportes -612 -657 -618 -621 -7126 -858 -874  -1,198 -1,741 -979

Crédito 243 257 266 310 360 440 545 646 818 758

Débito -855 -914 -884 931 -1,086 -1,298 -1,419 -1,844 -2560 -1,737

Fletes -555 -587 -567 -590 -740 917 -1,010 -1,370 -2,043 -1,266

Crédito 10 14 19 26 43 60 64 80 84 32

Débito -565 -600 -585 -615 -783 978 -1,074 -1,450 -2,126 -1,298

Pasajeros -194 -198 -151 -146 -119 -88 -44 9 94 110

Crédito 24 30 49 60 90 130 205 284 405 426

Débito -217 -228 -200 -206 -209 -218 -249 -275 -310 -316

Otros 1/ 137 127 99 114 133 147 179 163 207 177

Crédito 210 213 198 225 227 250 275 281 330 300

Débito -73 -86 -99 -110 -93 -103 -96 -119 -123 -124

Il. Viajes 414 188 181 322 499 557 772 755 870 926

Crédito 837 733 787 963 1,142 1308 1570 1,723 1,991 2,014

Débito -423 -545 -606 -641 -643 -7152 -798 -968 -1,121 -1,088

I11. Comunicaciones 19 -5 -17 -34 -21 -28 -27 -21 -8 -69

Crédito 90 67 48 46 60 69 82 88 125 91

Débito -70 =72 -66 -80 -81 -96 -109 -110 -133 -161

V. Seguros y Reaseguros -37 -57 -145 -178 -127 -115 -163 -23 -152 -176

Crédito 113 116 96 89 82 118 103 289 227 271

Débito -150 -173 -241 -267 -209 -233 -265 -311 -379 -447

V. Otros 2/ 519 431 -394 388  -357  -391  -446  -705 -1,024  -878

Crédito 273 264 258 307 350 354 361 406 487 501

Débito -792 -695 -652 -695 -706 -7144 -806  -1,111 -1511 -1,379
Notas.

1/ Comprende principalmente gastos portuarios de naves y aeronaves y comisiones de transportes.

2/ Comprende servicios de gobierno, financieros, informatica, regalias, alquiler de equipo y servicios empresariales entre otros.
Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacion propia.
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Balanza de servicios del Pert: 2010-2017
(En millones de US dolares)
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Concepto 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

Balanza de Servicios -2,353 -2,244 -2,495 -2,022 -1,895 -2,040 -1,974 -1,434

Crédito (Exportaciones) 3,693 4,264 4,916 5,812 5,940 6,236 6,312 7,394

Débito (Importaciones) -6,046 -6,508 -7,411 -7,835 -7,835 -8,276 -8,287 -8,828

I. Transportes -1,599 -1,531 -1,628 -1,367 -1,440 -1,404 -1,240 -1,280

Crédito 854 994 1,223 1,524 1,380 1,376 1,335 1,483

Débito -2,453 -2,524 -2,850 -2,891 -2,819 -2,780 -2,575 -2,763

Fletes -1,882 -1,964 -2,227 -2,227 -2,143 -1,964 -1,768 -1,868

Crédito 37 49 46 39 37 31 18 40

Débito -1,919 -2,013 -2,273 -2,267 -2,180 -1,995 -1,786 -1,908

Pasajeros 95 140 170 403 301 171 143 161

Crédito 467 552 631 916 830 831 802 863

Débito -372 -412 -461 -513 -529 -660 -658 -702

Otros 1/ 188 293 430 457 403 390 384 426

Crédito 350 393 546 569 513 514 515 580

Débito -162 -99 -116 -111 -110 -124 -131 -153

1. Viajes 732 906 1,004 1,394 1,487 1,442 1,472 1,496

Crédito 2,008 2,262 2,443 3,000 3,077 3,309 3,501 3,710

Débito -1,276 -1,356 -1,439 -1,606 -1,590 -1,867 -2,029 -2,214

I11. Comunicaciones -78 -47 -74 -146 -146 -246 -249 -225

Crédito 102 132 147 131 149 101 92 103

Débito -180 -179 -221 -278 -295 -348 -341 -328

V. Seguros y Reaseguros -325 -359 -366 -404 -376 -392 -406 210

Crédito 166 230 361 400 539 636 568 1,201

Débito -491 -588 -728 -803 -915 -1,028 -975 -991

V. Otros 2/ 1,083  -1,214  -1430 -1500 -1421  -1,440 -1551  -1,634

Crédito 562 646 742 757 794 814 816 897

Débito -1,645 -1,861 -2,173 -2,257 -2,215 -2,254 -2,367 -2,532
Notas.

1/ Comprende principalmente gastos portuarios de naves y aeronaves y comisiones de transportes.

2/ Comprende servicios de gobierno, financieros, informatica, regalias, alquiler de equipo y servicios empresariales entre otros.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacién propia
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Productos tradicionales 1/ 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
Pesqueros 955 926 892 821 1,104 1,303 1,335 1,460 1,797 1,683
Harina de pescado 874 835 823 742 954 1,147 1,139 1,211 1,413 1,426
Volumen (miles tm) 2,352 1,942 1,518 1,370 1,751 2,000 1,340 1,262 1,565 1,540
Precio (us$/tm) 372 430 542 542 545 574 850 960 903 926
Aceite de pescado 81 91 69 79 149 156 196 249 385 258
Volumen (miles tm) 456 316 161 183 285 286 298 321 258 304
Precio (us$/tm) 177 289 431 432 523 543 657 777 1,493 847
Agricolas 249 207 216 224 325 331 574 460 686 634
Algodén 5 5 2 6 6 3 7 3 2 3
Azlcar 16 17 16 19 15 13 43 19 25 35
Volumen (miles tm) 42 42 42 61 41 32 109 48 70 81
Precio (us$/tm) 384 402 390 314 352 395 396 389 351 429
Café 223 181 188 181 290 307 515 427 645 585
Volumen (miles tm) 140 160 168 151 191 142 238 174 225 198
Precio (us$/tm) 1,590 1,128 1,122 1,203 1,517 2,157 2,163 2,459 2,866 2,957
Resto de agricolas 2/ 5 5 10 18 14 8 9 11 14 12
Mineros 3,220 3,205 3,809 4,69 7,124 9,790 14,735 17,439 18,101 16,482
Cobre 933 986 1,187 1,261 2481 3,472 5,996 7,219 7,277 5,935
Volumen (miles tm) 529 686 859 787 941 984 981 1,122 1,243 1,246
Precio (¢us$/Ib.) 80 65 63 73 120 160 277 292 266 216
Estafio 170 150 155 211 346 301 409 595 663 591
Volumen (miles tm) 36 36 38 39 40 42 47 41 38 37
Precio (¢us$/Ib.) 214 187 188 245 390 327 399 657 786 723
Hierro 67 81 83 94 129 216 256 285 385 298
Volumen (millones tm) 4 4 4 6 6 7 7 7 7 7
Precio (us$/tm) 18 19 19 16 22 33 38 40 56 44
Oro 3/ 1,145 1,166 1501 2,102 2,424 3,095 4,032 4,187 5,586 6,791
Volumen (miles oz.tr.) 4,083 4294 4750 5,777 5,956 6,876 6,674 5,967 6,418 6,972
Precio (us$/oz.tr.) 280 272 316 364 407 450 604 702 870 974
Plata refinada 179 169 174 191 260 281 480 538 595 214
Volumen (millones oz.tr.) 36 38 38 39 39 38 42 40 40 16
Precio (us$/oz.tr.) 5 4 5 5 7 7 11 13 15 13
Plomo 4/ 190 196 211 201 389 491 713 1,033 1,136 1,116
Volumen (miles tm) 241 253 274 259 281 323 378 417 525 682
Precio (¢us$/Ib.) 36 35 35 35 63 69 86 112 98 74
Zinc 496 419 429 529 577 805 1,991 2,539 1,468 1,233
Volumen (miles tm) 792 921 1,128 1,183 1,035 1,090 1,063 1,273 1,457 1,373
Precio (¢us$/Ib.) 28 21 17 20 25 34 85 91 46 41
Molibdeno 33 33 64 95 506 1,107 834 991 943 276
Volumen (miles tm) 8 9 10 11 14 19 18 16 18 12
Precio (¢us$/Ib.) 199 175 286 407 1,696 2,701 2,121 2,782 2,343 1,024
Resto de mineros 7 6 5 7 12 21 24 51 48 27
Petréleo y gas natural 381 391 451 621 646 1,526 1,818 2,306 2,681 1,921
Petréleo crudo y derivados 381 391 451 621 646 1,526 1,818 2,306 2,681 1,921
Volumen (millones bs.) 15 20 20 24 20 32 33 36 31 33
Precio (us$/b) 25 20 23 26 32 47 56 65 86 57
Gas natural 0
Volumen (miles m3) 0
Precio (us$/m3) 0

Total productos tradicionales

4,804 4,730 5,369

6,356 9,199 12950 18,461 21,666 23,266 20,720

Notas: 1/ Preliminar. 2/ Comprende hoja de coca y derivados, melazas, lanas y pieles. 3/ Incluye estimacion de exportaciones de oro no

registradas por Aduanas. 4/ Incluye contenido de plata.

Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacion propia
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Exportaciones tradicionales por productos: 2010-2017

(Valores FOB en millones de US$)
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Productos tradicionales 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
Pesqueros 1,884 2,114 2,312 1,707 1,731 1,457 1,269 1,788
Harina de pescado 1,610 1,780 1,770 1,364 1,335 1,158 999 1,458
Volumen (miles tm) 1,083 1,301 1,333 851 856 698 634 1,031
Precio (US$/tm) 1,486 1,368 1,328 1,602 1,560 1,658 1,576 1,415
Aceite de pescado 274 333 542 343 395 299 270 330
Volumen (miles tm) 254 235 312 126 163 119 95 171
Precio (US$/tm) 1,079 1,419 1,737 2,718 2,419 2,518 2,844 1,929
Agricolas 975 1,689 1,095 786 847 723 878 820
Algodén 1 8 4 2 4 3 2 1
Azlcar 65 48 6 14 37 18 28 18
Volumen (miles tm) 112 63 8 27 69 35 49 34
Precio (US$/tm) 578 760 691 525 535 519 575 532
Café 889 1,597 1,024 696 734 614 761 707
Volumen (miles tm) 230 296 266 237 182 185 240 245
Precio (US$/tm) 3,863 5,388 3,842 2,930 4,028 3,319 3,163 2,887
Resto de agricolas 2/ 21 37 61 75 72 87 88 93
Mineros 21,903 27,526 27,467 23,789 20,545 18,950 21,777 27,159
Cobre 8,879 10,721 10,731 9,821 8,875 8,168 10,171 13,773
Volumen (miles tm) 1,256 1,262 1,406 1,404 1,402 1,757 2,493 2,609
Precio (¢US$/Ib.) 321 385 346 317 287 211 185 239
Estafio 842 776 558 528 540 342 344 370
Volumen (miles tm) 39 32 26 24 25 20 19 19
Precio (¢US$/Ib.) 978 1,103 991 1,005 993 771 806 899
Hierro 523 1,030 845 857 647 350 344 427
Volumen (millones tm) 8 9 10 10 11 12 11 11
Precio (US$/tm) 66 111 86 83 57 30 31 37
Oro 3/ 7,745 10,235 10,746 8,536 6,729 6,651 7,386 7,979
Volumen (miles oz.tr.) 6,335 6,492 6,427 6,047 5,323 5,744 5,915 6,336
Precio (US$/oz.tr.) 1,223 1,577 1,672 1,412 1,264 1,158 1,249 1,259
Plata refinada 118 219 210 479 331 138 120 118
Volumen (millones oz.tr.) 6 7 7 21 17 9 7 7
Precio (US$/oz.tr.) 19 34 30 23 19 15 17 17
Plomo 4/ 1,579 2,427 2,575 1,776 1,523 1,548 1,658 1,707
Volumen (miles tm) 770 988 1,170 855 771 938 942 856
Precio (¢US$/Ib.) 93 111 100 94 90 75 80 90
Zinc 1,696 1,523 1,352 1,414 1,504 1,508 1,465 2,376
Volumen (miles tm) 1,314 1,007 1,016 1,079 1,149 1,217 1,114 1,240
Precio (¢US$/Ib.) 59 69 60 59 59 56 60 87
Molibdeno 492 564 428 356 360 220 273 363
Volumen (miles tm) 17 19 18 18 16 18 24 25
Precio (¢US$/Ib.) 1,337 1,315 1,087 874 991 561 507 654
Resto de mineros 6/ 29 31 22 23 38 27 15 44
Petréleo y gas natural 3,088 4,568 4,996 5,271 4,562 2,302 2,213 3,358
Petréleo crudo y derivados 2,805 3,284 3,665 3,899 3,776 1,853 1,689 2,586
Volumen (millones bs.) 37 32 36 39 41 37 40 50
Precio (US$/b) 76 102 103 99 92 50 42 52
Gas natural 284 1,284 1,331 1,372 786 449 523 772
Volumen (miles m3) 3,605 8,969 8,737 9,562 9,227 8,093 9,589 9,222
Precio (US$/m3) 79 143 152 143 85 55 55 84
Productos tradicionales 27,850 35,896 35,869 31,553 27,686 23,432 26,137 33,124

Notas: 1/ Preliminar. 2/ Comprende hoja de coca y derivados, melazas, lanas y pieles. 3/ Incluye estimacion de exportaciones de oro no

registradas por Aduanas. 4/ Incluye contenido de plata.

Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacién propia
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ANEXO H.
Exportaciones no tradicionales por productos: 2000-2009
(Valores FOB en millones de US$)

Productos no tradicionales 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
Agropecuarios 394 437 550 624 801 1,008 1,220 1512 1913 1,828
Legumbres 198 226 271 308 380 452 563 713 798 739
Frutas 53 66 89 111 140 178 259 311 412 463
Productos vegetales diversos 65 55 69 66 75 100 108 135 180 173
Cereales y sus preparaciones 14 25 40 41 47 53 66 77 121 124
Té, café, cacao y esencias 24 30 38 47 86 132 116 151 217 185
Resto 40 35 43 49 75 92 108 125 185 144
Pesqueros 177 197 164 205 277 323 433 500 622 518
Crustaceos y moluscos congelados 64 62 74 110 143 182 202 225 262 231
Pescado congelado 58 85 56 41 62 72 92 117 137 127
Preparaciones y conservas 46 43 26 46 61 56 121 127 190 122
Pescado seco 7 6 6 6 6 8 11 16 16 22
Resto 1 1 2 3 6 5 6 15 17 16
Textiles 701 664 677 823 1,092 1275 1473 1736 2,026 1,495
Prendas de vestir y otras confecciones 506 507 532 655 887 1,063 1,209 1411 1652 1,174
Tejidos 62 58 49 54 64 71 95 138 185 174
Fibras textiles 73 46 47 56 67 67 81 92 85 69
Hilados 60 53 48 59 74 75 87 95 103 78
Maderas y papeles, y sus manuf. 123 142 177 172 214 261 333 362 428 336
Madera en bruto o en l1dminas 56 58 88 84 101 124 168 167 169 126
Articulos impresos 21 30 37 42 45 56 66 84 98 75
Manufacturas de papel y cartdn 23 25 27 22 32 36 52 63 105 101
Manufacturas de madera 15 20 15 13 21 29 31 29 40 24
Muebles de madera, y sus partes 8 9 11 11 14 16 16 18 14 8
Resto 1 0 0 0 1 1 1 1 0 1
Quimicos 212 247 256 316 415 538 602 805 1,041 838
Productos quimicos organicos e inorgan. 48 58 52 65 78 109 179 256 347 218
Articulos manufacturados de plastico 28 40 55 54 58 85 83 103 114 103
Materias tintdreas, curtientes y colorantes 29 36 39 47 57 58 64 67 74 77
Manufacturas de caucho 20 29 26 27 33 34 43 47 53 41
Aceites esenc., prod..de tocador y tens.. 37 40 36 59 82 98 56 80 121 107
Resto 51 44 47 65 107 153 178 251 332 292
Minerales no metalicos 47 58 68 74 94 118 135 165 176 148
Cemento y materiales de construccion 13 24 33 40 52 71 88 105 99 65
Abonos y minerales, en bruto 12 13 12 12 13 16 17 22 32 32
Vidrio y articulos de vidrio 10 9 10 8 13 12 13 16 19 27
Articulos de ceramica 4 4 4 4 5 5 5 6 6 6
Resto 9 8 8 9 11 15 13 16 19 18
Sidero-metaldrgicos y joyeria 265 242 222 262 391 493 829 906 909 571
Productos de cobre 78 65 70 76 130 184 345 377 402 205
Productos de zinc 76 68 41 60 87 87 212 215 154 103
Productos de hierro 39 40 31 35 50 69 80 90 145 123
Manufacturas de metales comunes 8 9 10 11 15 20 47 67 62 43
Desperdicios y desechos no ferrosos 2 3 4 3 4 4 7 7 4 5
Productos de plomo 8 1 1 3 3 5 4 14 9 8
Productos de plata 1 1 1 1 1 2 3 10 24 8
Articulos de joyeria 50 53 61 69 91 108 112 104 86 64
Resto 3 2 3 4 10 14 21 22 21 13
Metal-mecénicos 97 160 110 99 136 191 164 220 328 369
Vehiculos de carretera 7 10 25 9 5 5 6 7 9 16
Maquinaria y eq. industrial, y sus partes 12 19 16 17 17 23 23 29 51 77
Mag. Y aparatos eléctricos, y sus partes 15 23 15 11 15 22 21 41 53 45
Articulos manuf. de hierro o acero 10 11 7 7 11 27 20 23 30 25
Maquinas de oficina y para procesar datos 4 5 6 5 9 5 5 6 7 8
Equipo de uso doméstico 6 7 6 4 4 7 11 13 18 7
Maquin. Y eq. de ing. Civil, y sus partes 7 11 5 9 8 12 10 10 27 39
Maquin. Y equipos generadores de fuerza 3 46 5 5 4 10 12 16 26 31
Enseres domésticos de metales comunes 3 3 3 3 5 7 7 8 23 10
Resto 32 24 21 29 58 72 49 68 84 112
Otros 29 36 33 45 58 70 89 107 121 94
Productos no tradicionales 2,044 2,183 2256 2,620 3479 4277 5279 6,313 7562 6,196

Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacién propia
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ANEXO I.
Exportaciones no tradicionales por productos: 2010-2017
(Valores FOB en millones de US$)

Productos no tradicionales 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
Agropecuarios 2,203 2836 3,083 3444 4231 4,409 4,702 5114
Legumbres 866 995 1,044 1,083 1112 1,143 1,151 1124
Frutas 594 888 969 1,180 1,628 1,902 2,144 2510
Productos vegetales diversos 225 282 350 390 444 374 413 518
Cereales y sus preparaciones 127 172 199 253 355 296 286 302
Té, café, cacao y esencias 196 264 239 251 355 393 415 368
Resto 195 235 282 288 337 302 293 293
Pesqueros 644 1,049 1017 1,030 1,155 933 909 1,045
Crustaceos y moluscos congelados 354 479 423 566 588 439 453 525
Pescado congelado 109 213 263 172 183 174 209 229
Preparaciones y conservas 141 310 269 242 326 249 194 239
Pescado seco 26 31 31 30 35 40 37 33
Resto 13 16 31 20 23 31 16 18
Textiles 1561 1,990 2,177 1,928 1,800 1,331 1,196 1,268
Prendas de vestir y otras confecciones 1,202 1543 1641 1417 1,218 928 872 901
Tejidos 145 204 312 273 296 182 149 154
Fibras textiles 100 106 85 88 126 95 71 116
Hilados 114 136 139 151 160 126 104 98
Maderas y papeles, y sus manuf. 359 402 438 427 416 353 322 340
Madera en bruto o en ldminas 138 127 124 117 132 120 102 98
Articulos impresos 66 82 97 83 66 56 55 53
Manufacturas de papel y cartén 119 145 173 180 174 144 132 161
Manufacturas de madera 27 33 35 35 30 25 23 18
Muebles de madera, y sus partes 7 8 7 8 7 6 4 4
Resto 3 6 2 5 6 2 5 6
Quimicos 1228 1655 1636 1510 1515 1,406 1,342 1,380
Productos quimicos organicos e inorganicos 288 490 492 414 349 346 344 361
Articulos manufacturados de plastico 131 162 194 193 186 154 146 148
Materias tintdreas, curtientes y colorantes 252 280 134 97 115 128 162 163
Manufacturas de caucho 63 93 91 98 93 77 70 74
Aceites esenc., prod..de tocador y tens. 120 139 208 195 193 178 149 139
Resto 375 492 518 512 580 523 470 494
Minerales no metalicos 252 492 722 722 664 698 640 586
Cemento y materiales de construccion 89 106 123 149 167 178 159 166
Abonos y minerales, en bruto 93 284 481 467 375 398 337 251
Vidrio y articulos de vidrio 33 52 60 62 74 77 114 119
Articulos de ceramica 5 8 7 6 5 4 3 5
Resto 31 42 52 37 43 41 27 45
Sidero-metaldrgicos y joyeria 949 1,130 1,301 1,320 1,149 1,081 1,084 1,270
Productos de cobre 391 461 451 438 456 360 277 335
Productos de zinc 171 284 238 242 268 236 284 403
Productos de hierro 126 139 177 156 158 143 138 151
Manufacturas de metales comunes 73 83 88 119 92 86 87 104
Desperdicios y desechos no ferrosos 10 12 11 9 12 11 13 17
Productos de plomo 11 12 11 12 10 10 7 14
Productos de plata 69 22 207 204 19 126 161 95
Articulos de joyeria 72 79 84 101 95 83 94 123
Resto 26 38 35 39 38 26 23 29
Metal-mecénicos 393 476 545 544 581 533 445 511
Vehiculos de carretera 21 39 29 67 53 50 36 43
Maquinaria y eg. industrial, y sus partes 63 57 67 60 77 82 86 85
Maquinas y aparatos eléctricos, y sus partes 34 53 66 55 45 43 44 51
Articulos manuf. de hierro o acero 32 29 34 27 31 28 23 27
Maquinas de oficina y para procesar datos 9 10 13 12 14 11 13 10
Equipo de uso doméstico 6 7 2 1 2 2 1 2
Magquinaria y eqg. de ing. Civil, y sus partes 54 56 61 76 105 86 66 89
Maquinaria y eq. generadores de fuerza 54 51 44 55 60 64 36 42
Enseres domésticos de metales comunes 10 15 13 10 9 9 6 10
Resto 110 160 216 181 188 156 135 153
Otros 110 147 277 143 165 151 143 150
Productos no tradicionales 7,699 10,176 11,197 11,069 11677 10,895 10,782 11,663

Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacion propia
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ANEXO J.
Coeficiente de Gini de desigualdad en el ingreso (2000-2017)

Coeficiente Var. %

de Gini anual del
Af0 del Ingreso Coeficiente

de Gini

2000 0.49

2001 0.52 6.1
2002 0.54 38
2003 0.54 0.0
2004 0.49 -9.3
2005 0.51 4.1
2006 0.50 -2.0
2007 0.50 0.0
2008 0.48 -4.0
2009 0.47 2.1
2010 0.46 -2.1
2011 0.45 -2.2
2012 0.45 0.0
2013 0.44 -2.2
2014 0.44 0.0
2015 0.44 0.0
2016 0.44 0.0
2017 0.43 -2.3

Nota: Cuando el coeficiente de Gini tiene el valor
de uno, significa que existe perfecta inequidad, y
si asume el valor cero significa que existe perfecta
igualdad en la distribucién de los ingresos (o de
los gastos).

Fuente: INEI; Elaboracién propia



UNIVERSIDAD INCA GARCILASO DE LA VEGA
FACULTAD DE CIENCIAS ADMINISTRATIVAS Y
CIENCIAS ECONOMICAS

INCA GARCILASO

UNIVERSIDAD
]

]

- m

-

e B

<

m

[

>
==

TESIS

COMERCIO EXTERIOR Y CRECIMIENTO ECONOMICO REAL

DEL PERU: 2000 - 2017

PARA OPTAR EL TITULO DE LICENCIADO EN ADMINISTRACION

AUTOR:

VILLARREAL MONTARNEZ, JUAN ENRIQUE

LIMA -2018



Dedicatoria

A mi esposa por ser mi inspiracion.

A mis padres por su apoyo incondicional de toda

la vida.



Agradecimiento

A la Universidad Inca Garcilaso de la
Vega, en especial a sus autoridades y docentes
quienes hicieron posible mi formacién académica,
asi como a las personas que me apoyaron en el

desarrollo de esta investigacion.



Presentacion
La presente investigacion analiza la relacion entre el comercio exterior y el crecimiento
econdmico real del Perl, estudiando las estadisticas oficiales del periodo comprendido entre
los afios 2000 al 2017, para conocer la estructura de las variables y determinar su grado de
correlacion.
Este estudio espera contribuir al conocimiento y promover la investigacion relacionada al

comercio exterior y el crecimiento econémico sostenible.
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Resumen

Objetivo: Determinar la relacion existente entre el comercio exterior (exportaciones,
importaciones) y el crecimiento econdémico real del Perd (produccion real, ingreso real) durante
los afios 2000 al 2017.

Método: La investigacion es cuantitativa, de tipo no experimental —observacional,
retrospectiva, longitudinal y descriptiva—, de nivel correlacional y empled la técnica
documental, analizé la relacion estadistica entre las variables. La muestra es representativa no
probabilistica realizada con los datos obtenidos de las estadisticas anuales del periodo
publicados en los boletines estadisticos oficiales.

Resultados: El andlisis estadistico determind que existe correlacion positiva y significativa
entre el comercio exterior y el crecimiento econémico real del Perd.

Conclusiones: Se indico que no se ha determinado la causalidad estricta porque la variable
comercio exterior también forma parte del producto bruto interno, por lo que se estima podria
existir influencia reciproca, ademas de la influencia de otras variables no incluidas en el
estudio. Se considera que el principal aporte del comercio exterior consistiria en contribuir a
dinamizar la economia mediante elevar la productividad y la competitividad.

Palabras clave: comercio exterior, crecimiento econdmico real, importaciones, exportaciones,

producto bruto Interno real per cépita, ingreso real per cépita.
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Abstract

Objective: To determine the relationship between foreign trade (exports, imports) with real
economic growth of Peru (real production, real income) during the years 2000 to 2017.
Method: The research is quantitative, non-experimental -observational, retrospective,
longitudinal and descriptive-, correlational level and employs the documentary technique, and
analyzing the statistical relationship between the variables. The sample is representative non-
probabilistic made with the data obtained from the annual statistics of the period, published in
the official statistical bulletins.

Results: The statistical analysis determined that there is a positive and significant correlation
between foreign trade and real economic growth in Peru.

Conclusions: It was indicated that strict causality has not been determined because the foreign
trade variable is also part of the gross domestic product, so it is estimated that there could be
reciprocal influence, in addition the influence of other variables not included in the study. It is
considered that the main contribution of foreign trade would be to contribute to energize the
economy by increasing productivity and competitiveness.

Keywords: foreign trade, real economic growth, Imports, exports, gross product real per capita,

real income per capita.
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Introduccion

Esta investigacion fue realizada con el objetivo de determinar la relacion existente
entre las variables comercio exterior y crecimiento econdmico real del Per( durante
el periodo 2000 - 2017, el tema reviste importancia por sus implicancias en la realidad
economica y social del pais.

En el Capitulo | Planteamiento del Problema, se enfoca la situacion problematica en
el entorno actual definiendo el problema general y los problemas especificos que
aborda la investigacion.

En el Capitulo Il Marco Tedrico, se revisaron los antecedentes de investigaciones
previas, también se revisaron las bases teoricas y se definieron las dimensiones y los
indicadores de las variables de estudio, mostrando las teorias relacionadas, y se
presentd un glosario de términos.

En el Capitulo 111 Hipotesis y Variables, se plante6 la hipotesis general y las hipétesis
especificas, identificando las variables del estudio y su operacionalizacién, asi como
la matriz de consistencia.

En el Capitulo IV Metodologia, se definié el tipo y disefio de investigacion, la unidad
de andlisis, la poblacion de estudio, el tamafio y la seleccion de la muestra, se
especificaron las técnicas de recoleccion, procesamiento y analisis de datos.

En el Capitulo V Presentacion de Resultados, se muestran los resultados obtenidos del
analisis estadistico y su interpretacion relacionados a la variable comercio exterior con
sus dimensiones: exportaciones e importaciones, asi como los relacionados a la
variable crecimiento econdmico real con sus dimensiones: producto bruto interno per
capita, e ingreso real promedio per capita; se presentd la prueba de hipétesis y la

discusion de los resultados.
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En el Capitulo VI Conclusiones, se presentaron las conclusiones obtenidas que
respondieron a los planteamientos de las hipotesis, luego del analisis e interpretacion
de los resultados de la investigacion.

En Capitulo VII Recomendaciones, se presentaron las recomendaciones que se
desprenden de la investigacion realizada, asi como aportes que podrian ser de utilidad
a los futuros investigadores.

En el Capitulo VIII Bibliografia, se indicaron las fuentes investigadas, asi como las
referencias citadas durante el estudio.

Finalmente, en el Capitulo 1X Anexos, se adjuntaron los datos y estadisticas

relacionadas al tema.



Capitulo 1.
Planteamiento del Problema
1.1 Situacién Problematica

El comercio exterior ha sido considerado un medio para lograr la prosperidad de
las naciones, pero a través del tiempo ha causado grandes cambios politicos, sociales,
culturales y econémicos. La Organizacion Mundial de Comercio (OMC) ha destacado su
importancia actual como el “motor del crecimiento econémico, creacion de empleo y
desarrollo” (OMC, 2018, p.3), sin embargo, el Fondo Monetario Internacional (FMI)
advirtié que el comercio internacional no ha sido favorable a todas las economias por
igual, sefialando:

Pese a todas sus ventajas, el comercio ha sido perjudicial para ciertos grupos de
trabajadores y comunidades, particularmente en Estados Unidos y Europa. Estas
dislocaciones, consecuencia también de la innovacion tecnoldgica, se han visto
agravadas por la desaceleracion del crecimiento, y la reaccion a la que han dado lugar ha

minado el respaldo a la integracion econémica mundial. (FMI, 2017, p.7).



Jiménez (2011) en su investigacion sobre el crecimiento econémico indicod que
existian argumentos a favor de la liberalizacién comercial tales como: el incremento de
la productividad nacional, la mejor asignacién de recursos por efecto de la competencia,
y la adquisicion de bienes de capital con tecnologia, pero indicé que también existian
argumentos en contra, como la disminucion del crecimiento si la competencia afectaba a
sectores intensivos en investigacion que no se encuentren desarrollados, sin embargo,
sefialé que la evidencia empirica no resultd concluyente para afirmar que la apertura
comercial y las politicas comerciales hayan tenido influencia en el crecimiento
econdmico, por lo que el tema aln seguia siendo objeto de debate. (Jiménez, 2011, pp.
21-22).

En el contexto dindmico en el que el Pert se encuentra inmerso se planted esta
investigacion con la finalidad de determinar la relacion entre el comercio exterior y el

crecimiento econdmico real en el caso peruano.

1.2 Problema de Investigacion

1.2.1 Problema general.

¢Qué relacion existe entre el comercio exterior y el crecimiento econémico real?
1.2.2 Problemas especificos.

¢Qué relacion existe entre las exportaciones y el crecimiento econdémico real?

¢Qué relacidn existe entre las importaciones y el crecimiento econémico real?

1.3 Justificacion

1.3.1 Justificacion tedrica.
Este estudio se justifica en la necesidad de conocer la relacion o grado de asociacion
existente entre las variables comercio exterior y crecimiento econdmico real del Pert

mediante el analisis de su evolucion, estructura y correlacién estadistica durante el



periodo de los afios 2000 — 2017, durante el cual el Perd ha experimentado un
incremento significativo de su comercio exterior.

Segun datos del Banco Central de Reserva del Pert (BCRP) las exportaciones
totales de bienes y servicios del Pert pasaron de US$8,510 millones de ddlares en el
afio 2000 a US$52,312 millones de dolares en el afio 2017 creciendo 515% con una
tasa media de crecimiento anual de 10.6%. Las importaciones totales de bienes y
servicios se incrementaron de US$ 9,647.90 millones de ddlares en el afio 2000 a
US$47,480 millones de dolares en el afio 2017 creciendo 392% con una tasa media de
crecimiento anual de 9.3%.

En el mismo periodo segun datos oficiales del Instituto Nacional de Estadistica
e Informética (INEI), el producto bruto interno (PBI) del Pert se incrementd de
S/.222,207 millones de Soles en el afio 2000, a S/. 514,246 millones de Soles en el
afio 2017 (valores en precios constantes del 2007), creciendo 131% con una tasa media
de crecimiento anual de 4.8%.

Existen evidencias empiricas de algunos paises que al incrementar su comercio
exterior han experimentado un r&pido crecimiento econémico, sin embargo, los
resultados no han sido favorables en todos los casos, por lo que se planted esta
investigacion para determinar si existe una relacion positiva y significativa entre el
comercio exterior y el crecimiento economico real en el caso peruano.

1.3.2 Justificacién préctica.
La relacion entre el comercio exterior y el crecimiento econémico real merece ser
objeto de estudio por sus implicancias en la realidad econémica y social del pais.
El crecimiento econdmico representado por el incremento sostenido de la produccion
real es considerado un primer paso para mejorar el nivel de vida de la poblacion. Al

respecto Sala-1-Martin (2000), indic6: "Vemos pues, que pequefias diferencias en la



tasa de crecimiento a largo plazo pueden dar lugar a grandes diferencias en los
niveles de renta per capita y de bienestar social a largo plazo” (p.5).
Para ilustrar los efectos de distintas tasas de crecimiento econémico en el largo plazo
se puede comparar los casos de tres paises: Perd, Chile, y Corea del Sur. Los datos
del Banco Mundial del afio 1975 indicaron que el PBI per céapita del Per( era de
US$3,887, el PBI per capita de Chile era de US$3,913, y el PBI per capita de Corea
del Sur de US$2,661. Los resultados a largo plazo después de cuatro décadas con
distintas tasas de crecimiento del PBI per cépita se evidenciaron en los datos para el
afio 2017: el PBI per cépita del Pert era de US$6,172; el PBI per cépita de Chile era
de US$15,059 y el PBI per capita de Corea del Sur era de US$26,152. (cifras en US$
ddlares a precios constantes de 2010). (Fuente: Banco Mundial, 2018, Metadato 1D:
NY.GDP.PCAP. KD).
Esta investigacion pretende contribuir al conocimiento del tema, esperando que las
conclusiones y recomendaciones del estudio sirvan de base para futuras
investigaciones, asi como para realizar comparaciones entre periodos temporales
concretos.
1.4 Objetivos

1.4.1 Objetivo general.
Determinar la relacion que existe entre el comercio exterior y el crecimiento
economico real.

1.4.2 Objetivos especificos.
1. Determinar la relaciébn que existe entre las exportaciones y el crecimiento
economico real.
2. Determinar la relacién que existe entre las importaciones y el crecimiento

econdmico real.



Capitulo I1.
Marco Tedrico
2.1 Antecedentes de la Investigacion
A continuacion, presentamos investigaciones publicadas ordenadas en forma
cronoldgica empezando por la mas reciente, relacionadas al tema del comercio exterior
y el crecimiento econémico real del Peru, tratados por sus autores desde distintas
perspectivas:

1. Chucuya, D. (2018). En su tesis: Analisis de las exportaciones y el crecimiento del PBI
de la region Puno 1993 — 2015. El autor analizd la relacidn que existe entre el nivel de
exportaciones y el crecimiento del producto bruto interno (PBI) de la Region de Puno
de 1993 al 2015. Los datos considerados para el analisis y estimacion del modelo
economeétrico son anuales a partir del afio 1993 al 2015. El tipo de investigacion fue de
caracter descriptivo y explicativo para determinar la evolucidn de las exportaciones de
la regién Puno en funcion de las variables explicativas tales como el tipo de cambio
términos de intercambio y el ingreso externo.

Para el contraste de la hipotesis emple6 el método analitico y deductivo, aplico test
estadisticos de andlisis de cointegracion para verificar la existencia de relaciones de
equilibrio de largo plazo entre las series econdmicas, llegé a la conclusion de que existe
una estrecha relacion entre la produccion regional y el nivel de exportaciones, de modo
que la variable exportaciones es determinante para explicar el comportamiento del PBI

real de la region de Puno, también sefialé que existe vulnerabilidad a factores externos



como la volatilidad del nivel de precios de los minerales, la estabilidad econdmica de
los principales socios comerciales y la estabilidad de precios y del tipo de cambio que

incidiran en la economia punefia.

Dévalos, A. (2017). En su tesis: Evolucion de las exportaciones y su incidencia en el
crecimiento econdémico de Arequipa 2007-2014. Tuvo como objetivo analizar las
exportaciones durante los afios 2007-2014 de la regién Arequipa y su relacién con el
crecimiento econémico de la region. Con la ayuda del Microsoft Excel realizd los
analisis estadisticos de correlacion de los datos presentados, y en sus conclusiones
indica que las exportaciones tienen una influencia significativa sobre el crecimiento
econdmico de la region Arequipa durante los afios 2007-2014, pero aclar6 que no
influyen de la misma forma en el crecimiento econdémico las exportaciones
tradicionales y las exportaciones no tradicionales en la region Arequipa.

El autor presentd las estimaciones de su modelo indicando: “Las exportaciones
tradicionales si aumentan en 1 va a generar que el PBI aumente en un 0.41%; mientras
que, si las exportaciones no tradicionales aumentan en 1, entonces el PBI aumentara en
16.33%” (p.117). También sefialé que el crecimiento econémico es un indicador de
produccién mas no de bienestar social, dice: “que el PBI crezca es solo un medio y no
un fin, (...) resumiendo, crecer es solamente producir mas; mientras que desarrollar es
mejorar la calidad de vida” (p.106).

Ortiz, K. (2017). En su tesis: Comercio exterior Peruano y balanza comercial 2000-
2016. La investigacidbn tuvo como objetivo de investigacion determinar el
comportamiento del comercio exterior peruano y la balanza comercial, durante el
periodo 2000-2016. Para este estudio reunié datos del Banco Central de Reserva del

Peru sobre los indicadores del comercio exterior y de la balanza comercial, estos datos



fueron organizados por medio de cuadros y presentados en graficos a fin de describir el
comportamiento de las variables mediante lineas de tendencia.

La investigacion concluyo indicando que tanto el comercio exterior como la balanza
comercial han sido beneficiosos para el Per( tal como lo demostr6 el resultado del
signo positivo de la linea de tendencia y el coeficiente de determinacion, sin embargo
recomendd la diversificacion de las exportaciones a fin de no tener dependencia de las
exportaciones de los minerales, asi como mejorar la oferta exportable para incrementar
el saldo neto del comercio exterior peruano.

Bouby, F. (2016). En su investigacion: Vulnerabilidad del Comercio Exterior Peruano
en el contexto global actual. La autora tuvo por objetivo analizar desde un punto de
vista critico el nivel de vulnerabilidad del comercio exterior peruano resultado del
proceso de liberalizacion de la economia en un contexto global de crisis recurrentes. En
su investigacion empled el método analitico-sintético. El estudio es de tipo descriptivo,
correlacional, a través de una investigacion documental desde una perspectiva critica.
Las fuentes de informacion son secundarias.

En sus conclusiones la autora indicd que la estructura y composicion del comercio
exterior peruano con un patron de especializacion orientado a la exportacion de bienes
de poco valor agregado y la importacién creciente de bienes de alta y mediana
tecnologia representa una de las mayores debilidades de la economia nacional.

Diaz, P., y Torres, J. (2016). En su tesis: El impacto de las exportaciones tradicionales
en el crecimiento econdmico Peruano para el periodo 1990 — 2015. Los autores
realizaron una investigacion de caracter descriptivo, causal y aplicado, con disefio no
experimental que se basa en el método deductivo en base a la hipoétesis inicial. El
estudio evalué mediante un modelo econométrico el impacto de las exportaciones

tradicionales en el crecimiento econémico peruano del PBI en el periodo 1990 — 2015



analizando el impacto de las exportaciones de los productos mineros en el crecimiento
del PBI estudiando la relacion de largo plazo entre ambas variables.

Los autores concluyen que existe una relacion funcional de corto y largo plazo entre las
exportaciones de productos mineros y el crecimiento del PBI peruano, sefialan que la
elasticidad de las exportaciones tradicionales con respecto al PBI real es de 0.07%, por
lo cual indicaron que: “ante variaciones de las exportaciones tradicionales de 1%, el
PBI varia en aproximadamente 0.07% y ante una variacion de 1% en el PBI del afio
anterior, el PBI actual varia en promedio 0.83%” (p.67). También sefialan que las
caracteristicas de la elasticidad sera determinada por los factores politicos y las
dinamicas de mercados en un contexto global.

Ferndndez, E. (2016). En su estudio: Impactos de los acuerdos comerciales
internacionales adoptados por el Estado peruano en el cumplimiento y promocién de
los derechos humanos en el Per. El autor realiz6 un andlisis sobre las caracteristicas e
impactos de los acuerdos y tratados de libre comercio firmados por el Peru en los
ultimos afios; particularmente, de los casos del Acuerdo Comercial con Estados Unidos
(en adelante TLC Per0-EE.UU.) y el Acuerdo Comercial entre Colombia, Peru y la
Unidon Europea (en adelante TLC Colombia/Peri-UE).

En sus conclusiones indicé que los acuerdos comerciales han generado estos efectos:
(1) beneficios desiguales entre los sectores involucrados, beneficiando a los
exportadores e importadores, en perjuicio de la produccion local orientada al mercado
interno; (2) encarecimiento de los medicamentos por mayores costos de la propiedad
intelectual; (3) una mejora institucional en sectores claves (trabajo, medio ambiente),
pero sin una agenda interna que permita capitalizar estos avances; (4) escenarios de

conflictividad socio ambiental en empresas extractivas beneficiadas con los TLC; (5)



deterioro de la soberania estatal frente a demandas privadas ante tribunales arbitrales
internacionales.

El estudio finaliz6 con una serie de recomendaciones propuestas por organizaciones no
gubernamentales y especialistas peruanos, orientadas a la implementacion de politicas
publicas y medidas administrativas que permitan, por un lado, reducir el margen de
vulnerabilidad interna frente a los TLC firmados con economias méas desarrolladas, asi
como potenciar las capacidades institucionales y productivas internas para capitalizar
las oportunidades generadas en estos acuerdos; especialmente las vinculadas con el
ejercicio y respeto de los derechos humanos de los sectores involucrados.

Guerrero, J. (2016). En su tesis: Tratado de libre Comercio Perd-Costa Rica y Comercio
internacional, 2008-2015. El objetivo de su investigacion fue determinar los resultados
que ha generado en el comercio internacional el Tratado de Libre Comercio (TLC) de
Per( con Costa Rica durante el periodo 2008- 2015. Realiz6 un analisis del coeficiente
de determinacién de los datos, llegando a la conclusion de que los resultados generados
por el TLC vigente desde 2013 fueron favorables a las exportaciones peruanas de
productos no tradicionales en los sectores quimico y agropecuario, y en los productos
tradicionales fueron favorables en los sectores agricola y minero y desfavorables para
los otros sectores.

En su analisis indicd que no todos los sectores se benefician de igual manera del TLC,
ya que existen productos de mayor sensibilidad en el proceso de negociacion que deben
ser protegidos con determinados mecanismos de defensa comercial. Sin embargo, los
efectos negativos sobre ciertos productos pueden atenuarse si se toman las medidas
adecuadas para impulsar su competitividad enfocandose a actividades con un mayor

potencial de crecimiento.
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Infante, K. (2014). En su tesis : Crecimiento econdmico y tipo de Cambio real. La
autora analizé la incidencia del tipo de cambio real sobre el crecimiento econémico
medido por la variacion porcentual del PBI real estudiando el comportamiento y la
relacion entre dichas variables en la economia del Perd 2000-2013 realizando
estimaciones econométricas basadas en series de tiempo mensuales desde 2000-2013.
En su estudio especificd una regresion lineal cuyos parametros se estimaron utilizando
la técnica de co-integracion a través de un vector de correccion de errores. Obteniendo
como conclusiones que el tipo de cambio real (TCR) incide positivamente en el
crecimiento econémico del PBI a largo plazo, y negativamente a corto plazo, sefialando
que "un incremento de 1% del tipo de cambio real, expande en 0.525% al crecimiento
econdmico (..). Y a corto plazo, se muestra relacion inversa (...), un incremento de 1%
del TCR, contrae al crecimiento econémico en 0.29%” (p.50).

Alarco, G. (2014). En su investigacion: Diversificacion productiva en el Per0: retos y
alternativas (p.219-262). En: Caminos de transicion: Alternativas al extractivismo y
propuestas para otros desarrollos en el Perd. El investigador realizd un analisis
documental revisando documentos publicados a nivel internacional relacionados al
tema de la diversificacién productiva y exportaciones. El objetivo de su estudio fue
proponer el disefio e implantacion de una politica industrial para el Per( que ayude a
promover la diversificacion productiva para hacer frente a la vulnerabilidad externa y
el deterioro de los términos de intercambio, asi como la caida de la demanda externa.
El autor sefiald que: “las economias de mayores niveles de ingreso, empleo y calidad
de vida tienen, generalmente, una estructura productiva mas diversificada, se orientan
a la exportacién de bienes y servicios con mayor procesamiento y contenido
tecnoldgico” (pp.221-222). Enfatiz6 que las manufacturas y servicios con mayor

contenido tecnoldgico disponen de mayores oportunidades comerciales ya que cuentan
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con una participacion creciente en el comercio internacional, y porgque son mas elasticas
respecto al PBI, ademas los precios de éstas son menos variables con relacién a los
precios de las materias primas.

El autor indicé que para lograr la diversificacion productiva se precisa de una estrategia
adecuada, indica: “Esta estrategia requiere de planeamiento, mecanismos democraticos
y transparentes para la toma de decisiones y concertacion de voluntades de los
diferentes agentes econémicos, la Sociedad y el Estado” (pp. 254-255). No sugiere
eliminar drasticamente los sectores dedicados a la explotacion de recursos naturales
sino diversificar la produccién con una estrategia de aprovechamiento racional con

perspectiva ambiental y vision a largo plazo.
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2.2 Bases Tedricas
2.2.1 Comercio exterior.
2.2.1.1 Definicion.
El término comercio exterior se refiere a los intercambios que realiza un pais
con el resto de los paises del mundo, por lo tanto, es lo opuesto al comercio
interior que los paises realizan dentro de su territorio. Por otra parte, el
término comercio internacional se refiere a los intercambios de todos los
paises del mundo entre si, con el proposito de satisfacer la demanda de los
consumidores de determinados productos tangibles (mercaderias) o
intangibles (servicios).
Ballesteros, A. (1998) define el comercio exterior como: “aquella actividad
econdmica basada en los intercambios de bienes, capitales y servicios que
lleva a cabo un determinado pais con el resto de los paises del mundo,
regulado por normas internacionales o acuerdos bilaterales” (pp. 11-12).
De acuerdo con esta definicion, en este estudio se ha usado el término
comercio exterior para hacer referencia a los intercambios comerciales de
bienes y servicios que realiza el Pert con el resto de los paises del mundo de
acuerdo a las normas internacionales y los tratados vigentes.
2.2.1.2 Dimensiones.
Se ha desagregado en dos dimensiones: exportaciones e
Importaciones.
2.2.1.2.1 Las exportaciones
Segun CISS (2010) “son los bienes y servicios de produccion
nacional que son demandados por los residentes en el exterior”

(p.4842). Su importancia radica a que generan divisas para el pais,
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implican un aumento de la produccion nacional, crean empleo
formal, permiten ampliar el mercado y lograr economias de escala
para la produccion local, y son un indicador del grado de
competitividad del pais.
2.2.1.2.2 Las importaciones
Segun CISS (2010) “son los bienes y servicios producidos en el
exterior y que son demandados por los residentes en el pais”
(p.5712). Su relevancia radica en que permite acceder a productos,
tecnologias, insumos, equipos, etc. que la economia local no
produce, 0 que son mas baratos, o de mayor calidad beneficiando
a los consumidores, y logrando ahorros que podrian invertirse en
nuevos productos, o en mejorar los procesos productivos.
Asimismo, las importaciones indican la cantidad de divisas que
salen del pais, y los sectores que reciben competencia del exterior.
2.2.1.3 Indicadores.
2.2.1.3.1 Indicadores de exportaciones.

Para medir las exportaciones se utiliz6 como indicadores para los
productos tangibles (mercaderias) la clasificacion por sectores
econdmicos usada por el BCRP e INEI, que agrupa las
exportaciones de productos en: exportaciones de productos
tradicionales, y exportaciones de productos no tradicionales;
ademas se ha considerado el indicador de las exportaciones de
servicios para los productos intangibles, y al indicador de las
exportaciones totales que consolida la sumatoria de todas las

exportaciones de bienes y servicios.
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En este estudio se ignord en los analisis desagregados por
indicadores al sector de las exportaciones denominado “otros” por
no ser representativo considerandolo solo para los efectos de la
sumatoria de totales.
Los datos del valor de las exportaciones anuales provienen de las
estadisticas oficiales publicadas por el BCRP, que también figuran
en la Balanza de Pagos y son expresados en ddlares americanos sin
ningun ajuste estacional a las series, en el caso de las mercaderias
los precios son expresados a precios FOB (del inglés Free On
Board), es decir, excluyendo los costos de transporte, fletes y
seguros, los cuales se registran en el rubro de servicios, en el caso
de los productos intangibles se usé el indicador del valor de las
exportaciones de servicios que se presentan en la Balanza de
servicios. A continuacion, detallamos los indicadores de las
exportaciones:
1. Las exportaciones tradicionales.
Se refiere a los productos de exportacion que histéricamente
han conformado la mayor parte del valor de las exportaciones
del pais, incluyen béasicamente productos mineros, agricolas
tradicionales, hidrocarburos y harina de pescado, estos
productos tienen por lo general poco valor agregado.
Legalmente en el Per( estan definidos en la lista de
exportaciones tradicionales del Decreto Supremo 076-92-EF.
Con excepcién del gas natural que, a pesar de no aparecer en

dicha lista, se considera como un producto tradicional (BCRP,
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2011, p.75). Por tratarse de principalmente de materias primas
0 productos basicos (en inglés commodities) tienen bajo nivel
de diferenciacion, y generalmente se transan a precios
internacionales y tienen gran variabilidad de precios y volumen
de demanda.

Las exportaciones no tradicionales.

Se refiere a los productos de exportacion que tienen cierto grado
de transformacion o mayor valor agregado, y se denominan asi
porque histéricamente no se exportaban en montos
significativos. Legalmente en el Perd son todos los productos
que no estén incluidos en la lista de exportaciones tradicionales
del Decreto Supremo 076-92-EF (BCRP, 2011, p.74). La idea
tras esta clasificacion era promocionar el desarrollo de nuevos
productos con mayor valor agregado.

Las exportaciones de servicios.

La exportacion de servicios se refiere al suministro de un
servicio brindado por un residente hacia otro no residente del
pais, en el Per( la exportacion de servicios se encuentra
regulada tributariamente por la Ley N.° 30641. Las
transacciones relacionadas con las exportaciones de servicios
son registradas en la Balanza de servicios, en este estudio se
usaron los datos anuales oficiales publicados por el BCRP en la

Balanza de servicios.
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4. Las exportaciones totales.
Las exportaciones totales consolidan la sumatoria de todas las
exportaciones de bienes (mercaderias) y servicios (intangibles)
lo que comprende: las exportaciones de productos tradicionales,
las exportaciones de productos no tradicionales, las
exportaciones del sector otros (rubro no significativo
considerado solo para efectos de la totalizacion), y las
exportaciones de servicios (intangibles).

2.2.1.3.2 Indicadores de Importaciones.

Para medir las importaciones de productos tangibles (mercaderias)

se utilizara la clasificacion segun uso o destino econémico

(CUODE) que es aplicada internacionalmente para clasificar los

bienes dependiendo de su uso o destino econémico, los indicadores

que se emplearan son: importaciones de bienes de capital,

importaciones de bienes de consumo, importaciones de insumos,

ademas se ha considerado al indicador de importaciones de

servicios para los productos intangibles, y al indicador de las

importaciones totales que consolida la sumatoria de todas las

importaciones de bienes y servicios.

Para efectos de este estudio se ignor6 en los analisis al sector de

importaciones “otros” por no ser representativo, considerandolo

solo para efectos de la sumatoria de los totales.

Los datos del valor de las importaciones anuales son basados en

estadisticas oficiales publicadas por el BCRP, que también figuran

en la Balanza de Pagos y son expresados en ddlares americanos sin
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ningun ajuste estacional a las series, en el caso de las mercaderias
son a precios FOB, es decir, excluyendo los costos de transporte,
fletes y seguros, los cuales se registran en el rubro de servicios, en
el caso de los productos intangibles se usé el indicador del valor
de las importaciones de servicios que se presentan en la Balanza
de servicios.
A continuacion, detallamos los indicadores de las Importaciones:
1. Las importaciones de bienes de capital.
Segun el BCRP (2011) se refiere a la compra del exterior de
“activos fisicos disponibles para ser utilizados en la produccion
corriente o futura de otros bienes y servicios. No estan
destinados a satisfacer directamente las necesidades de
consumo” (p.93).
2. Las importaciones de bienes de consumo.
Segun el BCRP (2011) se refiere a la compra del exterior de
mercaderias “con caracter permanente, definitivo, para su uso y
consumo. Estos bienes de consumo importados satisfacen
directamente una necesidad como: alimentos, bebidas,
habitacion, servicios personales, mobiliario, vestido, ornato,
etc. Constituyen lo opuesto a bienes de produccion o de capital”
(p.94).
3. Las importaciones de insumos.
Segun el BCRP (2011) se refiere a la compra del exterior de
bienes “que incorporan al proceso productivo las unidades

econdmicas y que, con el trabajo de obreros y empleados y el
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apoyo de las maquinas, son transformados en otros bienes o
servicios con un valor agregado mayor” (p.94).
Las importaciones de servicios.
La importacion de servicios se refiere al suministro de un
servicio brindado por un no residente hacia un residente del
pais. Las transacciones relacionadas son registradas en la
Balanza de Servicios. en este estudio se usaron los datos anuales
oficiales publicados por el BCRP en la Balanza de servicios.
Las importaciones totales.
Las importaciones totales consolidan la sumatoria de todas las
importaciones de bienes (mercaderias) y servicios (intangibles),
que comprende: las importaciones de bienes de capital, las
importaciones de bienes de consumo, las importaciones de

insumos, y las importaciones de servicios.
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2.2.1.4 Teorias del comercio exterior.

Las teorias més importantes relacionadas al comercio exterior son: el

mercantilismo, las ventajas absolutas, las ventajas comparativas y el teorema

de Heckscher-Onhlin.

2.2.1.4.1 El mercantilismo.
Como corriente de pensamiento surgié a mediados del siglo XVI
en Europa, con auge hasta mediados del siglo XVIIIl. Para el
mercantilismo la forma principal de enriquecimiento de las
naciones era la expansion de su comercio exterior, lo cual se
lograria cumpliendo su doctrina base de que las exportaciones
debian ser mayores a las importaciones es decir teniendo una
balanza comercial favorable, y asi lograr la acumulacion de
metales preciosos en la economia, para lo cual se fortalecio el rol
proteccionista del estado en la economia como el medio mas eficaz
para incrementar la riqueza del estado que promovia el
fortalecimiento del sector exportador mediante el incentivo de la
industria clave de cada pais desincentivando las importaciones
mediante aranceles.
El autor De la Hoz Correa (2013) sefiala respecto al rol del estado
en la corriente mercantilista: “Para lograr el superavit, el estado
debia intervenir en la economia a través de mecanismos de
promocion de exportaciones y barreras arancelarias que
impidieran el ingreso de productos extranjeros” (p.23).
La finalidad de las economias mercantilistas no era el bienestar de

la poblacion, sino el fortalecimiento del estado, se buscaba
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producir mas para exportar mas, favoreciendo el aumento de la
poblacion para contar con una mayor fuerza de trabajo junto a una
politica de salarios bajos para reducir los costos de produccion, y
en ese contexto se veia como un problema el que la clase
trabajadora tuviera mas dinero, mas tiempo libre 0 mas educacion
ya que se pensaba que ello reduciria la capacidad y motivacién de
los trabajadores dafiando asi la economia del pais.

Otro de los aspectos de la corriente mercantilista se refiere a que
sirvio como causa y fundamento del imperialismo europeo, ya que
las grandes potencias de Europa luchaban por el control de los
mercados en el mundo, promoviendo la monopolizacién del
comercio con sus colonias que eran consideradas un destino seguro
para sus exportaciones.

2.2.1.4.2 La teoria de las ventajas absolutas.

Surge en oposicidn a los mercantilistas quienes establecian que la
riqueza estaba dada en términos de la acumulacion de metales
preciosos, su representante Adam Smith indica en su obra
(Investigacién sobre la naturaleza y causas de la riqueza de las
naciones de 1776) que el fundamento de la riqueza nacional era la
productividad que podia generar el trabajo, con lo que establecia
que el beneficio econdmico se daba en el &mbito de la produccion.
Adam Smith promueve la idea del libre comercio, estableciendo
que cada pais debia especializarse en la produccion de los bienes
en los cuales tuviera una ventaja absoluta, es decir aquellos bienes

que pueda producir de manera mas eficiente utilizando menos
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factores productivos en comparacion a otros y por tanto con un
coste de produccion menor, y que debia de importar otros bienes
en los que no era eficiente.
Esta teoria plantea que mediante division del trabajo y la
especializacion habria un incremento en la produccion mundial
generando mayor riqueza para todos los paises que participen de
la libre competencia sin trabas de intervencion del estado en el
comercio internacional, ya que en el sistema de libre mercado
existe una “mano invisible” que hace que el mercado se
autorregule por si mismo. (De la Hoz Correa, 2013, p.24).
2.2.1.4.3 La teoria de la ventaja comparativa.
Es planteada por David Ricardo en su obra (Principios de
Economia Politica y Tributacion de 1817), donde indica que un
pais tiene una ventaja comparativa en la produccion de un bien, si
el costo de oportunidad en la produccion de este bien en términos
de otros bienes es inferior en este pais comparado a otros paises,
de esta manera el comercio entre dos paises puede beneficiar a
ambos si cada uno exporta los bienes en los que tiene una ventaja
comparativa, y por tanto las ganancias del comercio dependen de
la ventaja comparativa y no de la ventaja absoluta.
En esta teoria se considera que el trabajo es el unico factor de
produccién y los paises solo difieren en la productividad del
trabajo en diferentes industrias, de esa forma si los paises producen
bienes en los que tienen ventajas comparativas y son mas

productivos, el comercio exterior beneficiara al pais al convertirse
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en un método de produccién indirecto, ya que en lugar de producir
un bien en el que el pais no es eficiente, puede producir otro bien
en que si es eficiente e intercambiarlo por el bien deseado,
ampliando las posibilidades de consumo de un pais.
De acuerdo a esta teoria seria conveniente para los paises la
especializacion complementaria ya que diferencias en los precios
relativos de los productos en los distintos paises responderian a los
costos de oportunidad asociados a distintas condiciones de
produccidn entre paises.

2.2.1.4.4 El teorema de Heckscher-Ohlin.
Formulado por el economista sueco Bertil Ohlin en 1933,
modificando un teorema inicial de su maestro Eli Heckscher que
habia sido planteado en 1919. EI modelo parte de la teoria de David
Ricardo de la ventaja comparativa y afirma que, los paises se
especializan en la exportacion de los bienes cuya produccién es
intensiva en el factor en el que el pais es abundante, mientras que
tienden a importar aquellos bienes que utilizan de forma intensiva
el factor que es relativamente escaso en el pais.
Para el modelo de Heckscher-Ohlin el comercio internacional
surge del hecho de que los distintos paises tienen diferentes
dotaciones de factores de produccion: asi existirdn paises con
abundancia relativa de capital y otros con abundancia relativa de
trabajo, por tanto los paises que tengan mayor abundancia en
capital localmente exportardn bienes intensivos en capital, y los

paises abundantes en factor trabajo localmente exportaran bienes
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intensivos en trabajo, es decir los paises tenderan a exportar los
bienes intensivos en los factores con que estan abundantemente
dotados.

También se la conoce como la teoria de la proporcion de los
factores, De la Hoz Correa (2013) sefiala: “La idea central del
modelo es que los factores de produccién disponibles en una
economia dan origen a las diferencias de productividad entre los
paises” (p.29). De acuerdo a este modelo mediante el comercio
exterior los paises intercambian indirectamente factores de
produccién y se produce la igualacion del precio de los factores

entre paises.
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2.2.2 Crecimiento econdmico real.
2.2.2.1 Definicion.

El crecimiento econdmico se establece como el incremento porcentual del

producto bruto interno (PBI) de un periodo a otro, el cual es expresado en

términos reales, es decir a precios constantes de un afio base para efectos
comparativos, al respecto Jiménez (2011) sefiala: “El analisis del crecimiento
de un pais se centra en la evolucion de su PBI y sobre todo en la tasa a la que

crece durante un periodo determinado” (p.17-18).

Técnicamente el producto bruto interno (PBI) es el valor monetario de los

bienes y servicios finales producidos por la capacidad instalada al interior del

pais, libre de duplicaciones, es decir considera solo el valor bruto de la
produccién menos el valor de los bienes y servicios (consumo intermedio)
que ingresa nuevamente al proceso productivo para ser trasformado en otros
bienes. No son incluidas dentro del calculo del PBI la economia informal, ni
las actividades realizadas por fuera del mercado como intercambios
cooperativos o la produccion para el autoconsumo, de acuerdo al BCRP

(2011) el célculo del PBI se puede realizar mediante tres diferentes métodos

o0 enfoques:

1. El enfoque o método de la produccion: EI PBI llega a ser la suma del
valor agregado bruto (diferencia entre la produccion y el consumo
intermedio) de todas las unidades de produccion residentes, mas los
impuestos a los productos y derechos de importacion.

2. El enfoque o método del gasto: EI PBI llega a ser igual a la suma de las
utilizaciones finales o gastos de la produccién de bienes y servicios de la

economia en: consumo (excepto el consumo intermedio), formacion
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bruta de capital (inversion en bienes de capital), y exportaciones menos
el valor de las importaciones.

3. Elenfoque o método del ingreso: EI PBI es igual a la suma de los ingresos
de los agentes econdmicos que participan en el proceso productivo tales
como: las remuneraciones de los asalariados, el consumo de capital fijo
(reservas para reposicion de activos fijos), los impuestos a la produccién
e importacion (que retribuye al Estado su aporte en el valor agregado
generado), y el excedente de explotacion (ganancias y pérdidas
empresariales). (BCRP, 2011, pp.157-158).

El valor del PBI lleva implicito el componente del precio nominal o corriente
de los bienes producidos los cuales se ven afectados por la inflacion del
periodo, sin embargo, para efectos del analisis del crecimiento real de la
economia se requiere eliminar el efecto de los precios mediante la
deflactacion del PBI nominal a través de un indice de precios especial
denominado deflactor del PBI que permite obtener el PBI real expresado en
precios constantes de un afio base para efectos de poder comparar el
crecimiento real entre distintos periodos.

Otro factor que incide en la representatividad del producto bruto interno PBI

(también denominado por algunos autores PIB) como indicador del

crecimiento economico, es el efecto del crecimiento poblacional, ya que

cuando existe crecimiento de la poblacion el PBI deberia crecer mas que la
poblacion para que el crecimiento del PBI se considere significativo.

El autor Sala-I-Martin sefial6 porqué es mas importante la tasa del

crecimiento del PBI per cépita que la tasa de crecimiento del PBI total

agregado, dice: “La razon es que nadie dice que un pais sea rico porque
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produce mucho: mas bien se considera que un pais es rico si sus habitantes,
en promedio, producen mucho” (Sala-1-Martin, 2000, pp.18-19).
Sin embargo, cuando existe un nivel elevado de desigualdad en la
distribucién de los ingresos, el PBI per capita no refleja con exactitud el nivel
real de la distribucion del ingreso entre la poblacion. En el Peru, segun indica
el reporte de INEI (2018): “La desigualdad en la distribucion de los ingresos
medida a través del coeficiente de Gini para el afio 2017 alcanz6 0,43”
(pag.32). Lo cual indica que la desigualdad de los ingresos es alta teniendo
en cuenta que cuando el coeficiente de Gini tiene el valor de uno significa
que existe perfecta desigualdad, y si asume el valor de cero significa que
existe perfecta igualdad en la distribucion de los ingresos. Por tal razén en
este estudio se ha considerado también como indicador del crecimiento
economico al ingreso real promedio per capita.
2.2.2.2 Dimensiones.
2.2.2.2.1 Produccion real.
En este estudio se ha considerado como una de las dimensiones del
crecimiento econémico el producto bruto interno (PBI) real per
capita, que corresponde al valor de la produccién total dividido
entre la poblacion y expresado en términos reales a precios
constantes. Se ha seleccionado el valor del PBI per capita en lugar
del PBI total o produccion global debido a que el crecimiento
poblacional incide en la representatividad del PBI total como un
indicador del crecimiento econdmico real. Los datos del PBI per
capita usados en este estudio provienen de las estadisticas oficiales

del INEI, y el BCRP.
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2.2.2.2.2 Ingreso real.
En este estudio se ha considerado como una dimension del
crecimiento econdmico al ingreso real promedio per capita, porque
es representativa de la distribucion real de los ingresos de la
economia entre su poblacidbn econdmicamente activa (PEA)
ocupada. Los datos del Ingreso real que se utilizé en este estudio
provienen de un sistema de encuestas realizadas por el INEI
directamente a las familias, denominada Encuesta Nacional de
Hogares (ENAHO) que es aplicada a nivel nacional. Los datos que
estan expresado en términos reales es decir a precios constantes de
un afo base.

2.2.2.3 Indicadores.

2.2.2.3.1 Producto bruto interno (PBI) real per cépita.
Corresponde al valor del PBI real dividido entre la poblacién, es
decir el PBI real per capita a precios constantes del afio base, en
este estudio se usaron los datos de series anuales publicados en los
boletines oficiales del INEI, y el BCRP.

2.2.2.3.2 Ingreso real promedio per capita.
Corresponde al valor del Ingreso real promedio per capita mensual
a precios constantes del afio base que es publicado en los boletines
oficiales del INEI. En este estudio los datos mensualizados se han
expresado en términos anualizados multiplicando por doce meses

el valor del dato mensual para efectos de estudio y comparaciones.
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2.2.2.4 Teorias del crecimiento econémico.

2.2.2.4.1 Teorias clasicas.
Sus representantes son: Smith, Ricardo, Malthus, Mill. La teoria
clasica del crecimiento se basa en la acumulacion de los factores
de produccion: capital y trabajo, asi cuanto mas capital y mas
trabajo estén disponibles en una economia, ésta experimentara
mayor crecimiento, siendo el limite al crecimiento el advenimiento
del “Estado estacionario”, mas alla del cual no cabria progreso
material ni mas crecimiento.
La idea béasica de esta escuela era la libre actuacion de los
mercados, el “laissez faire” (en francés: dejar hacer) o la idea de
“la mano invisible”, postulando la reduccion al maximo de la
intervencién del Estado para conseguir una asignacién mas eficaz
de los recursos productivos ya que el mercado se regularia por si
mismo del modo mas eficiente.
David Ricardo consideraba que el principal problema de la
economia politica era la distribucion de la renta y no el crecimiento
de la riqueza, ademas se mostré en desacuerdo con Adam Smith y
los fisiocratas en la importancia dada a la agricultura como Unica
actividad productiva, ya que él consideraba a la industria como la
principal fuente productiva de la economia.

2.2.2.4.2 Teorias de Keynes y los Postkeynesianos
Sus representantes son: Keynes, Harrod, Domar, Kaldor,
Robinson. Keynes antepuso la importancia de lo politico sobre lo

econémico y postulé la necesidad de la intervencion del Estado
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para influenciar en el crecimiento ante la existencia de fallos de
mercado y la incapacidad del mercado para resolverlos por si
mismo, por medio del control estatal de las tasas de interés y la
intervencion del gobierno mediante un sistema tributario. Esta
teoria cobrd importancia después de la gran depresion de los afios
treinta del siglo pasado, la gran mayoria de los paises occidentales
aun se rigen por variantes de esta teoria. Para esta escuela el
crecimiento depende fundamentalmente de la tasa de ahorro,
competencia  imperfecta, rendimientos  crecientes, Yy
externalidades.
2.2.2.4.3 Teorias neoclasicas.

Sus representantes son: Solow, Swan, Meade. Esta escuela sefala
que el crecimiento a largo plazo depende fundamentalmente del
progreso técnico, competencia perfecta, rendimientos constantes,
y el rendimiento decreciente del capital. Segun esta teoria el
crecimiento se fundamentaria en dos aspectos basicos: aumentar
los factores productivos (més capital y méas trabajo), y mayor
productividad de los factores productivos por el avance
tecnoldgico.

Estas teorias se desarrollan sobre la base de unos factores
productivos dados y los supuestos de perfecta movilidad de los
factores y de total flexibilidad de las variables precio que llevaria
a los equilibrios de renta y produccion para llegar al pleno empleo

de los recursos.



30

2.2.2.4.4 Teorias neoliberales.
Esta corriente es promovida por los principales organismos
mundiales. Propone la liberalizacién econdémica orientada al libre
juego de las fuerzas del mercado, la reforma del Estado guiada por
estrictos principios de subsidiaridad y de neutralidad, por los
cuales el Estado no puede intervenir en actividades o mercados en
los que existe presencia del sector privado, promueve la amplia
apertura externa encaminada a integrar mercados a escala mundial,
los tedricos neoliberales postulan que los agentes del sector
privado son méas eficientes que el Estado el cual debe reducirse
para permitir que el sector privado genere la riqueza, y que la
forma de alcanzar la distribucion de la riqueza es mediante el
crecimiento total del producto que por su propia dinamica permea
a toda la sociedad.
2.2.2.4.5 Nuevas teorias 0 modelo de crecimiento endogeno.

Sus representantes son: Romer, Lucas, Rebelo y Barro, Aghion y
Howitt, Grossman y Helpman. Refieren que el crecimiento a largo
plazo depende de la acumulacién de capital fisico, de capital
humano y de conocimientos, explicadas enddégenamente en
funcion de expectativas de ganancia, externalidades y
rendimientos crecientes. Los modelos de crecimiento enddgeno
tienen como rasgo distintivo su estructuracion en torno a una
funcién de produccion donde la tasa de crecimiento depende

basicamente del stock de tres factores: capital fisico, capital
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humano y conocimientos (o progreso técnico), factores que pueden
ser objeto de acumulacion y que generan externalidades positivas.
Las teorias endogenas que han tenido gran impacto en la economia
moderna sustituyen los supuestos neoclasicos de rendimientos
constantes a escala y competencia perfecta, por los de
rendimientos crecientes y competencia imperfecta. (Amate y

Guarnido, 2011, pp.19-26).
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2.3 Glosario de Términos
Apertura comercial (Trade openness). Proceso mediante el cual se eliminan las
barreras que inhiben el comercio exterior de un pais, como la reduccién de aranceles y

tramites de exportacion e importacion, entre otras. (BCRP, 2011, p.7).

Balanza comercial (Trade balance). Dentro de la balanza de pagos, registra el
intercambio de mercancias de un pais con el resto del mundo. Su saldo es la diferencia

entre los ingresos por exportaciones y los gastos por importaciones. (BCRP, 2011, p.9).

Balanza de pagos (Balance of payments). La balanza de pagos es un registro
estadistico que resume sistematicamente, para un tiempo especifico, las transacciones
economicas (aquellas que involucran bienes, servicios e ingreso, asi como aquellas en
donde intervienen activos y pasivos financieros y las transferencias como las donaciones)
que realizan los residentes de una economia con el resto del mundo. Usualmente se
presentan de modo que la suma de sus rubros refleja la variacion del saldo de reservas
internacionales del BCRP. EI registro de la balanza de pagos es responsabilidad del

Banco Central de Reserva segun el articulo 73 de su Ley Orgéanica. (BCRP, 2011, p.12).

Balanza de servicios (Balance of services). En la balanza de pagos, registra las
transacciones de servicios de un pais con el resto del mundo. Su saldo es la diferencia
entre el valor de las exportaciones y las importaciones de servicios como: transportes,

viajes, comunicaciones, seguros y reaseguros y otros servicios. (BCRP, 2011, p.12).

Capital (Capital). Partida del balance formada por los aportes realizados por los
socios en una sociedad. Uno de los factores de produccion, junto con la tierra y el trabajo,

que se genera mediante la acumulacion de riqueza. En Cuentas Nacionales, el capital
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hace referencia a los activos producidos que se utilizan repetida o continuadamente, en

procesos de produccion durante mas de un afio. (BCRP, 2011, p.25).

Consumo (Consumption). Actividad que consiste en el uso de bienes y servicios
para la satisfaccion de las necesidades o deseos humanos individuales o colectivos. En
las cuentas nacionales, es parte del Producto Bruto Interno que no se destina al ahorro,
sino a adquirir alimentos, ropa, bienes duraderos como automoviles, educacion, ocio,
entre otros. Por el lado del sector privado, se considera el gasto de consumo final de los
hogares y las instituciones privadas sin fines de lucro que sirven a los hogares. Por el
sector publico, se considera al consumo de las entidades gubernamentales como los

gastos hechos en consumo vy servicios y en remuneraciones. (BCRP, 2011, p.40).

Consumo final (Final consumption expenditure). Comprende los gastos de
consumo final de los hogares, las empresas, las instituciones privadas sin fines de lucro

y el gobierno. (BCRP 2011, p.41).

Consumo intermedio (Intermediate consumption). Valor de los bienes y servicios
consumidos como insumo de un proceso productivo, excluidos los activos fijos, cuyo

consumo se registra como consumo de capital fijo. (BCRP, 2011, p.41).

Consumo privado (Private expenditure). Gasto total en bienes y servicios del

sector privado de una economia. (BCRP, 2011, p.41).

Consumo publico (Government expenditure). Gasto total en bienes y servicios

del sector publico de una economia. (BCRP, 2011, p.41).

Déficit comercial (Trade balance deficit). Saldo negativo de la balanza comercial,
ocurre cuando el valor de las exportaciones de bienes es menor que el de sus

importaciones. (BCRP, 2011, p.53).
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Déficit de la balanza de pagos (Balance of payments deficit). Situacién producida
cuando la balanza de pagos de un pais presenta un resultado negativo debido a que las
transacciones que implican salida de divisas (importaciones de bienes o servicios,
inversiones de capital en el extranjero, etc.) superan a las transacciones que implican una
entrada de estas (exportaciones de bienes o servicios, ingresos de capital, etc.). (BCRP,

2011, p.54).

Demanda agregada (Aggregate demand). Consumo e inversion globales, es la
demanda total de los bienes y servicios disponibles de un pais durante un periodo
determinado. Resulta de la suma de la demanda interna (absorcién), mas la demanda

externa (exportaciones). (BCRP, 2011, p.54).

Demanda externa (External demand). Demanda por los bienes y servicios
producidos en un pais, proveniente de agentes econdmicos del exterior (no residentes),

es decir, la demanda por las exportaciones de un pais. (BCRP, 2011, p.54).

Demanda interna (Domestic demand). Demanda por los bienes y servicios
producidos en un pais. Los componentes de la demanda interna son el consumo (privado
y publico) y la inversion (privada y publica). También se le denomina absorcion o gasto

domestico. (BCRP, 2011, p.54).

Equilibrio de la balanza de pagos (Balance of payments equilibrium). Expresion
no referida a la igualdad contable que existe y debe existir en la balanza de pagos, sino
al equilibrio entre las diferentes transacciones de forma independiente. Si el saldo de la
balanza comercial es cero, se produce el equilibrio, también llamado equilibrio externo,
aungue lo normal es que éste no se produzca de forma que el resto de las partidas se

comportan como compensadoras o financiadoras del déficit o superavit de esta balanza.
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De todos modos, la consideracion de una parte de la balanza de pagos puede establecerse
en cualquier otro de sus epigrafes, fijar asi el saldo hasta esta partida e interpretar el resto

de las partidas como financiadoras de dicho saldo. (BCRP, 2011, p.71).

Equilibrio econdémico (Economic equilibrium). En general, situacion de
estabilidad y compensacion entre las variables economicas. Aplicado a los mercados,
situacion de igualdad entre la oferta y demanda; para un presupuesto, igualdad entre los
gastos y los ingresos y en el ambito de las economias domésticas, situacion que se
produce cuando las necesidades se ven satisfechas por los recursos generados. (BCRP,

2011, p.71).

Inversién (Investment). En términos macroeconémicos, es el flujo de producto de
un periodo dado que se destina al mantenimiento o ampliacion del stock de capital de la
economia. El gasto en inversion da lugar a un aumento de la capacidad productiva. En
finanzas, es la colocacidn de fondos en un proyecto (de explotacion, financiero, etc.) con

la intencién de obtener un beneficio en el futuro. (BCRP, 2011, p.112).

Liberalizacion del comercio exterior (Foreign trade liberalization). Proceso bajo
el cual se van eliminando o reduciendo los aranceles y barreras paraarancelarias. (BCRP,

2011, p.117).

Productividad (Productivity). Para una unidad econdmica determinada,
indicativo del uso y aprovechamiento, es decir, del rendimiento que se obtiene de cada
factor de produccién. Se mide mediante el cociente entre la cantidad total de produccién
de un bien o servicio y la cantidad de un determinado factor utilizado en su produccion.
En macroeconomia, incremento porcentual calculado como cociente entre el crecimiento

del Producto Bruto Interno en un afio y el crecimiento de empleo, ambos expresados en
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porcentajes. También puede ser definido como el cociente entre Producto Bruto Interno
en términos reales y el nUmero de horas trabajadas en un afio en todo el pais. (BCRP,

2011, p.156).

Producto (Product). Bien o servicio resultado de un proceso productivo que nace

para cubrir las necesidades especificas de los consumidores. (BCRP, 2011, p.157).
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Capitulo I11.
Hipotesis y Variables
3.1 Hipdtesis General
Existe una relacion positiva entre el comercio exterior y el crecimiento econdémico real.
3.2 Hipdtesis Especificas
1. Existe una relacion positiva entre las exportaciones y el crecimiento econdémico real.
2. Existe una relacion positiva entre las importaciones y el crecimiento econémico real.
3.3 Identificacion de Variables

Las variables de estudio son: comercio exterior, y crecimiento econdémico real.
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3.4 Operacionalizacion de Variables
3.4.1 Comercio exterior.
Para operacionalizar esta variable ha sido desagregada en las siguientes dimensiones:
exportaciones e Importaciones.

1. Dimension exportaciones, para medirla se utilizardn los siguientes indicadores:
valor de las exportaciones totales, valor de las exportaciones tradicionales, valor
de las exportaciones no tradicionales, y el valor de las exportaciones de
servicios.

2. Dimension importaciones, para medirla se utilizaran los siguientes indicadores:
valor de las Importaciones totales, valor de las importaciones de bienes de
consumo, valor de las Importaciones de insumos, valor de las importaciones de
bienes de capital, y el valor de las Importaciones de servicios.

3.4.2 Crecimiento economico real.
Para poder operacionalizar esta variable ha sido desagregada en las siguientes
dimensiones: produccion real, e ingreso real.

1. Dimension produccion real, para medirla se utilizard& como indicador el
producto bruto interno (PBI) real per cépita.

2. Dimension ingreso real, para medirla se utilizard el indicador ingreso real
promedio per capita.

La Tabla 1 resume la operacionalizacion de las variables.



39

Tabla 1.

Operacionalizacion de las variables

Variables Dimensiones Indicadores
Exportaciones totales
Exportaciones Exportaciones tradicionales
Exportaciones no tradicionales
Exportaciones de servicios
Comercio
exterior Importaciones totales
Importaciones de bienes de consumo
Importaciones Importaciones de Insumos
Importaciones de bienes de capital
Importaciones de servicios
Crecimiento Produccion PBI real per cépita
econémico
real
Ingreso real Ingreso real promedio per cépita

Elaboracion: Propia



3.5 Matriz de Consistencia

Tabla 2.
Matriz de consistencia

Objeto de Problemas de Objetivos de S . . . . .
1€ - L DJETIVOs € Hipotesis Variables  Dimensiones Indicadores Método
estudio investigacion investigacion
I T El
Problema general Objetivo general Hipdtesis general .
Exportaciones procesamiento
, L . . L . L totales de los datos se
¢Qué relacion existe  Determinar larelacion Existe una relacion . usando el
entre el comercio que existe entre el positiva entre el . Exportaciones fit
. : : - . Exportaciones  tradicionales software
exterior y el comercio exterior y el  comercio exterior y ! Microsoft Excel
crecimiento crecimiento el crecimiento Exportaciones 2016, y ¢l
econdmico real? econdmico real. econdmico real. no tradicionales caleulo
Exportaciones de tadistico del
- - - S - Comercio servicios estadistico de
Problemas especificos Objetivos especificos  Hipotesis especificas exterior coeficiente de
Valordelas 1. ¢Qué relacion existe 1. Determinar la 1. Existe una relacion Importaciones correlacion
exportaciones e entre las exportaciones relacion que existe positiva entre las totales I's (tho) de
importaciones Y el crecimiento entre las exportaciones exportaciones y Importaciones de Spearman
del Perti de los  econémico real? y el crecimiento el crecimiento bienes de consumo mediante el
afios 2000 al econémico real. econémico real. Importaciones  Importaciones de software
2017 insumos estadistico
Importaciones de SPSS v.25.
bienes de capital
2. ¢Qué relacién 2. Determinar la 2. Existe una Impo_rt_acmnes de
existe entre las relacion que existe relacion positiva Serviclos
importaciones y entre las entre las Crecimiento )
el crecimiento importaciones y importaciones y im Produccion real PBI real per capita
econdmico real? el crecimiento el crecimiento fgglnomlco

econdémico real.

econdémico real.
Ingreso real

Ingreso real promedio

per capita

Elaboracion: Propia
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Capitulo IV.
Metodologia
4.1 Tipo de Investigacion

El tipo de investigacion realizada es correlacional, ya que se buscé determinar la
forma en que las variables en estudio se relacionan entre si, o determinar si no se
relacionan. (Hernandez, Fernandez y Baptista, 2010, p.87).

En esta investigacion se analiz6 el comportamiento de la variable comercio exterior
en sus dimensiones: exportaciones e importaciones para determinar su grado de
asociacion o relacion con la variable crecimiento econdomico real en sus dimensiones:
produccion real e ingreso real, en el contexto de los afios 2000 al 2017 (18 afios).

4.2 Disefio de Investigacion

El disefio de la investigacion realizada es no experimental cuantitativa y
longitudinal o evolutiva. Se considera que la investigacion ha sido no experimental
porque se realiz6 sin manipular deliberadamente las variables para ver su efecto en otras
variables, como lo indican Hernandez y otros (2010) “Lo que hacemos en la investigacion
no experimental es observar fendmenos tal como se dan en su contexto natural, para

posteriormente analizarlos” (p.149).
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También se considera que la Investigacion ha sido longitudinal o evolutiva porque
se analizaron los cambios de las relaciones entre las variables a través del tiempo, como
indican los autores Herndndez y otros (2010): “Entonces disponemos de los disefios
longitudinales, los cuales recolectan datos a través del tiempo en puntos o periodos, para
hacer inferencias respecto al cambio, sus determinantes y consecuencias” (p.158).

4.3 Unidad de Analisis

La unidad de analisis corresponde a las series de datos anuales del valor de las
exportaciones e importaciones del Per( correspondiente al periodo de los afios 2000 a
2017.

4.4 Poblacion de Estudio

Conformada por las series de datos anuales del valor de las exportaciones e

importaciones del Pert correspondiente al periodo de los afios 2000 a 2017.
4.5 Tamaio de la Muestra

La muestra corresponde a las series de datos anuales del valor de las exportaciones

e importaciones del Peru correspondiente al periodo de los afios 2000 al 2017 (18 afios).
4.6 Seleccion de la Muestra

La muestra es representativa no probabilistica realizada con las series de datos
anuales del valor de las exportaciones e importaciones del Per( durante el periodo de los
afios 2000 a 2017, obtenida de las estadisticas anuales publicadas en los boletines
estadisticos oficiales del BCRP y del INELI.

4.7 Técnicas de Recoleccion de Datos

Se empled la técnica documental para la recoleccion de los datos secundarios

mediante la revision de los documentos fisicos y catalogos electronicos publicados por

las entidades oficiales.
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4.8 Procesamiento y Analisis de Datos
El procesamiento de los datos en tablas y graficos se realizd6 mediante el software
Microsoft Excel 2016, y el andlisis estadistico de la distribucion de las variables, el
andlisis de significancia y la determinacion del coeficiente de correlacion rs (rho) de

Spearman se realiz6 con el software SPSS v.25.
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Capitulo V.
Presentacion de Resultados
5.1 Andlisis e Interpretacion de los Resultados
5.1.1 Resultados de la variable comercio exterior.

5.1.1.1 Resultados de la dimension exportaciones.
A nivel total las exportaciones de bienes y servicios crecieron de US$8,510
millones de dolares en el afio 2000 a US$52,312 millones de dolares en el
afio 2017, creciendo 515% con una tasa media de crecimiento anual de
10.6%. El andlisis de la dimension exportaciones se ha realizado a nivel
desagregado por sectores econdmicos: exportaciones tradicionales,
exportaciones no tradicionales, y exportaciones de servicios, para identificar
los sectores con mayor crecimiento y los cambios en su composicidn interna.
La Tabla 3 muestra el detalle de las exportaciones con sus tasas de variacion

durante el periodo por sector econémico y total.



Tabla 3.
Exportaciones totales por sectores econdmicos: 2000-2017

(\Valores FOB en millones de US$ doblares)
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Afio Exportaciones
Tradicionales % No % De %  Otros*  Total %
Var. tradicionales Var.  Servicios Var. Var.

2000 4,804 2,044 1,555 107 8,510
2001 4,730 -1.5 2,183 6.8 1,437 -7.6 113 8,463 -0.6
2002 5369 135 2,256 3.4 1,455 1.2 89 9,169 8.3
2003 6,356 184 2,620 16.1 1,716 17.9 114 10,806 17.9
2004 9,199 44.7 3,479 32.8 1,993 16.2 131 14,802 37.0
2005 12,950 40.8 4,277 22.9 2,289 148 141 19,657 328
2006 18,461 42.6 5,279 234 2,660 16.2 91 26,490 348
2007 21,666 174 6,313 19.6 3,152 185 114 31,246 18.0
2008 23,266 7.4 7,562 19.8 3,649 158 190 34,667 10.9
2009 20,720 -10.9 6,196 -18.1 3,636 -04 154 30,706 -11.4
2010 27,850 344 7,699 24.2 3,693 1.6 254 39,496 28.6
2011 35,896 28.9 10,176 32.2 4,264 155 304 50,640 28.2
2012 35,869 -0.1 11,197 10.0 4916 15.3 345 52,326 3.3
2013 31,553 -12.0 11,069 -1.1 5812 18.2 238 48,673 -7.0
2014 27,686 -12.3 11,677 55 5940 2.2 171 45473 -6.6
2015 23,432 -154 10,895 -6.7 6,236 5.0 88 40,651 -10.6
2016 26,137 115 10,782 -1.0 6,312 1.2 100 43,332 6.6
2017 33,124  26.7 11,663 8.2 7,394 17.1 130 52,312 20.7

% Var. Total 589% 471% 375% 22% 515%

%Tasa anual

b 11.3% 10.2% 9.0% 1.1% 10.6%

Notas.

a El sector “otros” se ignora en el analisis por no ser significativo, pero se considera para la suma del total.

b 95 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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Las distintas tasas de crecimiento de cada sector de las exportaciones
determinaron las diferencias internas en el valor de las exportaciones
cambiando la composicion de la estructura inicial por sectores. En la Figura
1 puede apreciarse las magnitudes del crecimiento de las exportaciones segin

sectores econdémicos y su tendencia.

40,000
=@=Tradicionales

35,000
== No tradicionales
30,000

=8—De Servicios
25,000
20,000

15,000

Millones de dolares US$

10,000

5,000

P &N & »
S &S

Figura 1. Evolucion de exportaciones por sectores economicos: 2000-2017

Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion propia.

A continuacion, se muestra el analisis de las exportaciones desagregado por
sector econdémico que permitié determinar los rubros que incidieron en su

crecimiento y su composicion.
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5.1.1.1.1 Sector exportaciones de productos tradicionales.
Comprende los rubros: pesquero, agricola, minero, petréleo y gas
natural. La Tabla 4 muestra el analisis del sector exportaciones de
productos tradicionales desagregado por rubro con sus tasas de
variacion.

Tabla 4.
Exportaciones de productos tradicionales por rubro (2000-2017)

(Valores FOB en millones de US$ dolares)

Exportaciones de productos tradicionales

Afo Pesqueros % Agricolas % Mineros %  Petroleoy % Total %
Var. Var. Var. gas Var. Var.
natural

2000 955 249 3,220 381 4,804
2001 926 -3.0 207 -16.7 3,206 -05 391 2.8 4,730 -15
2002 892 -3.7 216 42 3809 1838 451 153 5369 135
2003 821 -8.0 224 3.6 4690 231 621 377 6,356 18.4
2004 1,104 344 325 451 7,124 519 646 4.0 9,199 447
2005 1,303 181 331 1.8 9,790 374 1526 136.2 12,950 40.8
2006 1,335 25 574 733 14,735 505 1,818 19.1 18,461 42.6
2007 1,460 9.4 460 -19.7 17,439 184 2,306 269 21,666 17.4
2008 1,797 231 686 49.0 18,101 3.8 2,681 16.3 23,266 7.4
2009 1,683 -6.4 634 -75 16,482 -89 1,921 -284 20,720 -10.9
2010 1,884 119 975 53.7 21,903 329 3,088 608 27,850 344
2011 2,114 122 1,689 732 27526 25.7 4568 479 35896 28.9
2012 2,312 9.4 1,095 -352 27,467 -0.2 4,996 94 35869 -0.1
2013 1,707 -26.2 786 -28.2 23,789 -134 5,271 55 31,553 -12.0
2014 1,731 1.4 847 7.8 20,545 -13.6 4562 -134 27,686 -12.3
2015 1,457 -15.8 723 -147 18,950 -7.8 2,302 -495 23432 -154
2016 1,269 -12.9 878 215 21,777 149 2,213 -39 26,137 115
2017 1,788  40.9 820 -6.7 27,159 247 3,358 517 33,124 26.7

% Var. Total 87% 229% 743% 782% 589%

% Tasa

anual 3 3.5% 6.8% 12.6% 12.9% 11.3%

Nota. 2 %Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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El analisis del sector exportaciones de productos tradicionales
muestra que crecio de US$ 4,804 millones de ddlares en el afio
2000 al nivel de US$33,124 millones de dolares en el afio 2017, lo
que representa un incremento de 589% con una tasa media de
crecimiento anual de 11.3%. La participacion del sector
exportaciones de productos tradicionales cambid de 56% en el afio
2000 a representar el 63% en el afio 2017 dentro la estructura total
de las exportaciones. El analisis de los rubros que componen la
estructura del sector mostro lo siguiente:

1. El rubro minero incrementd su participacion relativa en la
estructura del sector de 67% en el afio 2000 a 82% en el afio 2017
con una tasa media de crecimiento anual de 12.6%, debido a su
alta participacion fue el rubro de mayor crecimiento absoluto,
pasando de US$3,220 millones de délares en el afio 2000 a US$
27,159 millones de délares en el afio 2017, lo que representa un
incremento de 743%.

2. El rubro petroleo y gas natural incrementé su participacion
relativa dentro de la estructura del sector de 8% en el afio 2000 a
10% en el afio 2017, con la tasa media de crecimiento anual mas
alta de 12.9%, pasando de US$381 millones de ddlares en el afio
2000 a US$3,358 millones de ddlares en el afio 2017, creciendo
782%.

3. Elrubro pesquero tradicional disminuy6 su participacion relativa
en la estructura del sector de 20% en el afio 2000 a 5% en el afio

2017, crecié 87%, con una tasa media anual de 3.5%.
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4. Elrubro agricola tradicional disminuy6 su participacion relativa
en la estructura del sector de 5% en el afio 2000 a 2% en el afio
2017, crecio 229%, con una tasa media anual de 6.8%.

5.1.1.1.2 Sector exportaciones de productos no tradicionales.

Comprende los rubros: agropecuario, pesquero, textil, maderas y

papeles y sus manufacturas, quimico, minerales no metalicos,

sidero- metallrgicos y joyeria, metal- mecanicos, y otros. El sector

creci6 de US$2,044 millones de dolares en el afio 2000 a

US$11,663 millones de dolares en el afio 2017 creciendo 470%

con una tasa media de crecimiento anual de 10.1%. La

participacion del sector exportaciones de productos no

tradicionales cambi6 de 24% en el afio 2000 a representar el 22%

en el afio 2017 dentro la estructura total de las exportaciones. El

analisis de los rubros que componen la estructura del sector mostro
lo siguiente:

1. El rubro agropecuario no tradicional, incrementd su
participacion relativa en la estructura del sector de manera
significativa de 19% en el afio 2000 a 44% en el afio 2017 con
una tasa media de crecimiento anual de 15.3%, siendo también
el rubro que més creci6 en términos absolutos en el sector de
US$ 394 millones de ddlares en el afio 2000 a US$ 5,114
millones de ddlares en el afio 2017, lo que representa un
incremento de 1198%, lo cual impulsé el crecimiento del sector.

2. El rubro textil, redujo su participacion relativa en la estructura

del sector de 34% en el afio 2000 a 11% en el afio 2017, creci6é
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81% con una tasa media de crecimiento anual de 3.4%, siendo
el rubro de menor crecimiento y que perdié mayor participacion
en el sector.

El rubro pesquero no tradicional, mantiene su participacion
relativa en la estructura del sector en 9%, crecid 491% con una
tasa media de crecimiento anual de 10.4%.

El rubro maderas, papeles y sus manufacturas, redujo su
participacion relativa en la estructura del sector de 6% en el afio
2000 a 3% en el afio 2017, crecid 176% con una tasa media de
crecimiento anual de 5.8%.

El rubro quimico, incrementd su participacion relativa en la
estructura del sector de 10% en el afio 2000 a 12% en el afio
2017, crecio 550% con una tasa media de crecimiento anual de
11.0%.

El rubro minerales no metéalicos, incrementd su participacion
relativa en la estructura del sector 2% en el afio 2000 a 5% en
el afio 2017, crecio 1156% con una tasa media de crecimiento
anual de 15.1%.

El rubro sidero- metallrgicos, redujo su participacién relativa
en la estructura del sector de 13% en el afio 2000 a 11% en el
afio 2017, creci6 380% con una tasa media de crecimiento anual
de 9.1%.

El rubro metal- mecanicos, redujo su participacion relativa en
la estructura del sector de 5% en el afio 2000 a 4% en el afio

2017, creci6 429% con una tasa media anual de 9.7%.
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9. El rubro otros no tradicionales, mantiene su participacion
relativa en la estructura del sector en 1%, crecié 420% con una
tasa media de crecimiento anual de 9.6%.

La Tabla 5 muestra el analisis del sector exportaciones de
productos no tradicionales desagregado por rubro con sus tasas de

variacion.



Exportaciones de productos no tradicionales por rubro (2000-2017)
(Valores FOB en millones de US$ dolares)

Tabla 5.
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Exportaciones de productos no tradicionales

Agrope- % Pesque- %  Textiles % Maderas, % Quimicos % Minerales % Sidero- % Metal- % Otros % Total %
cuarios  Var. ros Var. Var. papelesy Var. Var. no Var. meta-  Var. mecéanicos  Var. Var. Var.
Afio sus metalicos lurgicos
manuf. y
joyeria

2000 394 177 701 123 212 47 265 97 29 2,044
2001 437 108 197 114 664 5.2 142 155 247 16.2 58 237 242 -84 160 65.7 36 243 2,183 6.8
2002 550 259 164 -16.8 677 19 177 246 256 3.8 68 17.8 222 83 110 -315 33 80 2,256 34
2003 624 134 205 251 823 217 172 -2.7 316 236 74 8.1 262 178 99 93 45 36.5 2,620 16.1
2004 801 284 277 352 1,092 327 214 243 415 312 94 285 391 493 136 37.0 58 28.9 3479 328
2005 1,008 25.9 323 164 1275 16.7 261 220 538 29.6 118 25.1 493 26.2 191 40.2 70 20.7 4277 229
2006 1220 211 433 342 1473 155 333 275 602 119 135 146 829 68.0 164 -13.9 89 27.6 5279 234
2007 1512 239 500 154 1,736 17.9 362 8.5 805 338 165 21.8 906 9.3 220 340 107 20.3 6,313 19.6
2008 1913 265 622 245 2,026 16.7 428 183 1,041 293 176 6.6 909 0.4 328 48.7 121 126 7562 19.8
2009 1828 -44 518 -16.7 1,495 -26.2 336 -215 838 -195 148 -15.8 571 -37.2 369 126 94 -225 6,196 -18.1
2010 2,203 205 644 243 1,561 44 359 6.9 1,228 46.6 252 70.0 949  66.3 393 6.5 110 175 7,699 242
2011 2,836 287 1,049 63.0 1990 275 402 118 1655 347 492 955 1,130 19.0 476 211 147 337 10,176 322
2012 3,083 8.7 1,017  -31 2,177 9.4 438 9.1 1636 -1.1 722 468 1,301 15.2 545 146 277 886 11,197 10.0
2013 3,444 117 1,030 1.3 1928 -114 427 25 1510 -7.7 722 0.0 1,320 15 544  -0.2 143 -484 11,069 -1.1
2014 4231 228 1,155 121 1,800 6.6 416 -2.6 1,515 0.3 664 -8.1 1,149 -13.0 581 6.8 165 154 11,677 5.5
2015 4,409 42 933 -19.3 1,331 -26.1 353 -15.2 1,406 -7.2 698 5.3 1,081 -59 533 -8.3 151 -85 1089 6.7
2016 4,702 6.6 909 -2.6 1,196 -10.2 322 -88 1342 46 640 -8.3 1,084 0.3 445 -16.5 143 54 10,782 -1.0
2017 5114 8.8 1,045 15.0 1,268 6.0 340 54 1,380 2.8 586 -85 1270 17.2 511 148 150 49 11,663 8.2

% Var. total 1198% 491% 81% 176% 550% 1156% 380% 429% 420% 471%

% Tasa anual

2 15.3% 10.4% 3.4% 5.8% 11.0% 15.1% 9.1% 9.7% 9.6% 10.2%

Nota. 2 %Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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5.1.1.1.3 Sector exportaciones de servicios.

Comprende los rubros: transportes fletes, transportes de pasajeros,

transportes otros, viajes, comunicaciones, seguros y reaseguros, y

otros. El sector crecié de US$1,555 millones de dolares en el afio

2000 a US$7,394 millones de délares en el afio 2017 lo cual

representd un incremento de 375% con una tasa media de

crecimiento anual de 9%.

En el afio 2017 el sector representaba el 14% del total de las

exportaciones de bienes y servicios. El analisis de los rubros que

componen la estructura del sector muestra lo siguiente:

1.

El rubro transportes de pasajeros incrementdé de forma
significativa su participacion relativa dentro de la estructura
del sector exportaciones de servicios pasando de 2% de
participacion en el afio 2000 a 12% de participacion en el afio
2017, crecié 3513% con una tasa media de crecimiento anual
de 22.1% siendo el rubro de mas rapido crecimiento del sector
El rubro seguros y reaseguros, incrementd su participacion
relativa en el sector exportaciones de servicios de 7% en el afio
2000 a 16% en el afio 2017, crecid 967% con una tasa media
de crecimiento anual de 14.1%.

El rubro viajes, redujo su participacion relativa en el sector
exportaciones de servicios de 54% en el afio 2000 a 50% en el
afio 2017, creci6 343% con una tasa media de crecimiento

anual de 8.6%.
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4. Elrubro comunicaciones, redujo su participacion relativa en el
sector exportaciones de servicios de 6% en el afio 2000 a 1%
en el afio 2017, crecid 15% con una tasa media de crecimiento
anual de 0.8% siendo el rubro que menos crecid en el sector.

5. El rubro transportes fletes, mantuvo su participacion relativa
en el sector exportaciones de servicios de 1%, crecio 305% con
una tasa media de crecimiento anual de 8.1%.

6. El rubro transportes otros, redujo su participacion relativa en
el sector exportaciones de servicios de 13% en el afio 2000 a
8% en el afio 2017, crecid 177% con una tasa media anual de
5.8%.

7. EIl rubro otros, redujo su participacion relativa en el sector
exportaciones de servicios de 18% en el afio 2000 a 12% en el
afio 2017, crecié 229% con una tasa media anual de 6.8%.

La Tabla 6 muestra el detalle de las exportaciones de servicios con

las tasas de crecimiento por rubro.



Tabla 6.
Exportaciones de servicios por rubro (2000-2017)
(En millones de US$ ddlares)

Afio Transportes Viajes Comuni- Seguros y Otros ® Total
% \Var ~caciones A rease- o5 Var % Var % Var
Fletes % Var  Pasajeros % Var  Otros? % Var Var guros

2000 10 24 210 837 90 113 273 1,555
2001 14 39.5 30 24.1 213 1.8 733 -124 67 -25.2 116 3.0 264 -3.1 1,437 -7.6
2002 19 34.6 49 66.2 198 7.2 787 7.4 48 -28.2 96 -17.5 258 -2.4 1,455 1.2
2003 26 39.5 60 20.9 225 134 963 223 46 -39 89 -6.9 307 191 1,716 179
2004 43 65.8 90 51.2 227 1.0 1,142 186 60 29.2 82 -8.0 350 139 1,993 16.2
2005 60 41.0 130 44.3 250 102 1,308 14.6 69 1438 118 445 354 11 2290 149
2006 64 6.2 205 58.0 275 102 1,570  20.0 82 194 103  -13.5 361 2.0 2,660 16.2
2007 80 24.9 284 38.7 281 2.2 1,723 9.7 88 7.8 289 181.8 406 125 3,152 185
2008 84 4.6 405 42.3 330 171 1,991 156 125 418 227 214 487  19.9 3,649 158
2009 32 -62.0 426 5.1 300 -8.9 2,014 1.2 91 -27.1 271 193 501 3.0 3,636 -0.4
2010 37 15.6 467 9.7 350 16.6 2,008 -0.3 102 114 166  -38.7 562 12.1 3,693 1.6
2011 49 32.6 552 18.2 393 121 2,262 126 132 293 230 383 646 149 4,264 155
2012 46 -6.3 631 14.3 546 39.0 2,443 8.0 147 115 361 57.2 742 14.8 4,916 15.3
2013 39 -14.1 916 45.3 569 4.1 3,000 2238 131 -105 400 10.6 757 21 5812 182
2014 37 -6.7 830 -9.4 513 -9.8 3,077 2.6 149 136 539 349 794 4.9 5,940 2.2
2015 31 -15.4 831 0.1 514 0.2 3,309 7.5 101 -32.1 636 179 814 25 6,236 5.0
2016 18 -41.9 802 -3.5 515 0.2 3,501 5.8 92 94 568 -10.7 816 0.3 6,312 1.2
2017 40 122.0 863 7.6 580 12.6 3,710 6.0 103 124 1,201 1114 897 9.9 7394 171

%Var. total 305% 3513% 177% 343% 15% 967% 229% 375%

% Tasa anual

¢ 8.1% 22.1% 5.8% 8.6% 0.8% 14.1% 6.8% 9.0%

Notas.

aComprende principalmente gastos portuarios de naves y aeronaves y comisiones de transportes.

b Comprende servicios de gobierno, financieros, informatica, regalias, alquiler de equipo y servicios empresariales, entre otros.
¢ %Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.

Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia
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5.1.1.2 Resultados de la dimension Importaciones.
Comprende los sectores: importaciones de bienes de consumo (no duraderos,
duraderos), importaciones de insumos (combustibles, lubricantes y conexos,
materias primas para la agricultura, materias primas para la industria),
importaciones de bienes de capital (materiales de construccién, para la
agricultura, para la industria, equipos de transporte), importaciones de otros
bienes (donaciones, y otros) éste ultimo rubro es ignorado a nivel de analisis
por falta de significancia pero es incluido en la sumatoria de los totales, y las
importaciones de servicios (intangibles).
A nivel total las importaciones de bienes y servicios crecieron de US$9,648
millones de dodlares en el afio 2000 a US$47,480 millones de dolares en el
afio 2017, creciendo 392% con una tasa media anual de 9.3%.
El analisis de la dimensién importaciones a nivel desagregado por destinos
econémicos permitié identificar los sectores con mayor crecimiento, que
originaron cambios en su composicion interna, destacando el sector de
importaciones de bienes de consumo que incrementd su participacion en la
estructura total del total de las importaciones pasando de 15% de
participacion en el afio 2000 a 20% de participacion en el afio 2017, lo
opuesto ocurrid con el sector de importaciones de servicios que disminuyd
su participacion de 24% en el afio 2000 a 19% de participacion en el afio 2017
dentro de la estructura total de las importaciones.
En la Tabla 7 se muestra el detalle desagregado por sector con sus tasas de

variacion.



Tabla 7.
Importaciones totales por destino econémico: 2000-2017
(Valores FOB en millones de US$ dolares).

Importaciones

Afio Bienes de % Var.  Insumos % Var. Bienesde % Var. De % Var. Otros® % Var. Total % Var.
consumo capital servicios

2000 1494 3611 2114 2290 139 9,648
2001 1635 9.4 3551 -1.6 1921 9.1 2400 4.8 97 -30.1 9,605 -0.4
2002 1754 7.3 3740 53 1842 -4.1 2449 2.0 56 -42.3 9,842 2.5
2003 1841 5.0 4340 16.0 1974 7.2 2616 6.8 49 -11.8 10,820 9.9
2004 1995 8.4 5364 23.6 2361 19.6 2725 4.2 85 72.0 12,530 15.8
2005 2308 15.7 6600 23.0 3064 29.8 3123 14.6 110 29.8 15,205 21.4
2006 2616 134 7981 20.9 4123 34.6 3397 8.8 123 11.6 18,241 20.0
2007 3189 21.9 10429 30.7 5854 42.0 4344 27.9 119 -3.6 23935 31.2
2008 4520 41.7 14556 39.6 9233 57.7 5704 313 140 18.0 34,154 42.7
2009 3962  -12.3 10076  -30.8 6850 -25.8 4812  -15.7 122 -12.8 25,822 -24.4
2010 5489 385 14023 39.2 9074 325 6046 25.6 229 87.7 34,861 35.0
2011 6734 22.7 18332 30.7 11730 29.3 6508 7.6 356 55.0 43,660 25.2
2012 8252 22.5 19273 5.1 13347 13.8 7411 13.9 145 -50.1 48,429 10.9
2013 8843 7.2 19528 1.3 13664 2.4 7835 5.7 321 121.2 50,191 3.6
2014 8899 0.6 18797 -3.7 12911 -5.5 7835 0.0 435 35.3 48,877 -2.6
2015 8754 -1.6 15911 -15.4 12002 -7.0 8276 5.6 664 52.7 45,607 -6.7
2016 8614 -1.6 15140 -4.8 11113 -1.4 8287 0.1 264 -60.2 43,418 -4.8
2017 9334 8.4 17950 18.6 11207 0.8 8828 6.5 161 -39.2 47,480 9.4

% Var. total 525% 397% 430% 285% 16% 392%

% Tasa anual ° 10.7% 9.3% 9.7% 7.8% 0.8% 9.3%

Notas.

@ El sector “otros” se ignora en el analisis por no ser significativo, pero se considera para la suma del total.
b 95 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacion: propia
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5.1.1.2.1 Sector importaciones de bienes de consumo.

Compuesto por los rubros: bienes de consumo no duraderos, y
bienes de consumo duraderos, crecieron de US$ 1,494 millones de
dolares en el afio 2000 a US$ 9,334 millones de dolares en el afio
2017, creciendo 525% con una tasa media de crecimiento anual de
10.7%. En el afio 2017 el sector representaba el 20% del total de
las importaciones de bienes y servicios. La Tabla 8 muestra el
analisis desagregado por rubro de las importaciones de los bienes
de consumo con sus tasas de variacion.

Tabla 8.

Importaciones de bienes de consumo por rubros (2000-2017)

(\Valores FOB en millones de US$ dolares).

Afio Bienes de % Var.  Bienesde % Var. Total % Var
consumo no consumo
duraderos duraderos
2000 888 606 1,494
2001 987 111 648 7.0 1,635 9.4
2002 1,032 4.6 722 11.4 1,754 7.3
2003 1,035 0.2 807 11.7 1,841 5.0
2004 1,153 11.4 842 4.4 1,995 8.4
2005 1,338 16.1 970 15.1 2,308 15.7
2006 1,463 9.3 1,154 18.9 2,616 13.4
2007 1,751 19.7 1,438 24.7 3,189 21.9
2008 2,328 33.0 2,192 52.4 4,520 41.7
2009 2,137 -8.2 1,825 -16.7 3962  -12.3
2010 2,809 314 2,680 46.8 5,489 385
2011 3,489 24.2 3,245 211 6,734 22.7
2012 4,082 17.0 4,170 285 8,252 225
2013 4,502 10.3 4,342 4.1 8,843 7.2
2014 4,657 3.4 4,243 -2.3 8,899 0.6
2015 4,731 1.6 4,023 -5.2 8,754 -1.6
2016 4,638 -2.0 3,976 -1.2 8,614 -1.6
2017 5,153 111 4,182 5.2 9,334 8.4
% Var. total 480% 590% 525%
% Tasa anual * 10.3% 11.3% 10.7%

Nota.

2 9% Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia
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5.1.1.2.2 Sector importaciones de insumos.

Compuesto por los rubros: combustibles lubricantes y conexos,

materias primas para la agricultura, materias primas para la

industria. El sector creci6 de US$ 3,611 millones de ddlares en el
afio 2000, a US$ 17,950 millones de ddlares en el afio 2017 lo cual
representd un incremento de 397% con una tasa media de

crecimiento anual del 9.3%.

En el afio 2017 el sector representaba el 37.8% de las

importaciones totales de bienes y servicios, siendo el sector con

mayor participacion en la estructura total de las importaciones de
bienes y servicios. El analisis de los rubros que componen su
estructura muestra lo siguiente:

1. El rubro combustibles lubricantes y conexos, mantuvo su
participacion relativa dentro del sector en 30%, crecidé 395%
con una tasa media de crecimiento anual de 9.3%.

2. El rubro materias primas para la agricultura, incrementd su
participacion relativa dentro del sector de 6% en el afio 2000 al
8% en el afio 2017, crecid 591% con una tasa media de
crecimiento anual de 11.3% siendo el rubro de mas rapido
crecimiento dentro del sector.

3. El rubro materias primas para la industria, redujo su
participacion relativa dentro del sector de 64% en el afio 2000
al 62% en el afio 2017, aunque continudé siendo la mayor
participacion del sector, crecié 381% con una tasa media de

crecimiento anual de 9.1%.
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En la Tabla 9 se muestra el detalle de las importaciones de insumos

desagregado por rubro.

Tabla 9.
Importaciones de insumos por rubro (2000-2017)
(\Valores FOB en millones de US$ dolares).

Afo Combustibles, % Var. Materias % Var. Materias % Var.  Total % Var.
lubricantes y primas para la primas para
conexos agricultura la industria

2000 1,083 212 2,315 3,611
2001 908  -16.2 229 7.9 2,414 4.3 3,551 -1.6
2002 975 7.4 249 8.7 2,516 4.2 3,740 5.3
2003 1,376 41.1 278 11.7 2,686 6.7 4,340 16.0
2004 1,754 27.4 349 25.4 3,261 214 5,364 23.6
2005 2,325 32.6 384 10.2 3,890 19.3 6,600 23.0
2006 2,808 20.8 436 135 4,738 218 7,981 20.9
2007 3,631 29.3 588 35.0 6,209 311 10,429 30.7
2008 5,225 43.9 874 48.5 8,458 36.2 14,556 39.6
2009 2,929  -439 773 -115 6,374 -246 10,076  -30.8
2010 4,063 38.7 868 12.2 9,093 42.7 14,023 39.2
2011 5,752 41.6 1,092 25.9 11,488 26.3 18,332 30.7
2012 5,885 2.3 1,292 18.2 12,096 53 19,273 5.1
2013 6,454 9.7 1,244 -3.7 11,830 -2.2 19,528 13
2014 5754  -10.8 1,339 7.6 11,704 -1.1 18,797 -3.7
2015 3671  -36.2 1,236 -7.6 11,003 -6.0 15911 -154
2016 3,819 4.0 1,213 -1.9 10,108 -8.1 15,140 -4.8
2017 5,357 40.3 1,466 20.9 11,126 101 17,950 18.6

% Var. total 395% 591% 381% 397%

% Tasa

anual * 9.3% 11.3% 9.1% 9.3%

Nota.
206 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia



61

5.1.1.2.3 Sector importaciones de bienes de capital.

Comprende los rubros: materiales de construccion, bienes de
capital para la agricultura, bienes de capital para la industria,
equipos de transporte), crecieron de US$ 2,114 millones de dolares
en el afio 2000 a US$ 11,207 millones de dolares en el afio 2017
lo que represent6 un incremento de 430% con una tasa media de
crecimiento anual del 9.7%. En el afio 2017 el sector representaba
el 23.6% del total de las importaciones de bienes y servicios. El
andlisis de los rubros que componen la estructura del sector
muestra lo siguiente:

1. Elrubro materiales de construccién, disminuyd su participacion
relativa dentro del sector de 10% en el afio 2000 a 9% en el afio
2017, crecio 400% con una tasa media de crecimiento anual de
9.3%.

2. El rubro bienes de capital para la agricultura, mantuvo su
participacion relativa dentro del sector en 1%, crecié 372% con
una tasa media de crecimiento anual de 9.0%.

3. EIl rubro bienes de capital para la industria, disminuyd su
participacion relativa dentro del sector de 68% en el afio 2000
a 65% en el afio 2017, crecié 409% con una tasa media de
crecimiento anual de 9.5%.

4. EIl rubro equipos de transporte, incrementd su participacion
relativa dentro del sector de 21% en el afio 2000 a 24% en el
afio 2017, creci6 517% con una tasa media de crecimiento anual

de 10.6%, siendo el rubro con mayor crecimiento en el sector.
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La Tabla 10 muestra el detalle de las Importaciones de bienes de capital desagregado

por rubro.
Tabla 10.
Importaciones de bienes de capital por rubro (2000-2017)
(Valores FOB en millones de US$ dolares)
Afio Materiales % Bienes de % Bienes %  Equiposde % Var. Total
de Var. capital Var. decapital Var. transporte
construc- para la para la
cion agricultura industria
2000 213 30 1,430 441 2,114
2001 168 -20.9 21 -30.6 1,361 -4.9 371 -158 1921
2002 272 615 20 -24 1,227 -9.8 323 -13.0 1,842
2003 199 -26.7 17 -16.7 1,422 15.9 336 40 1974
2004 192 -3.7 29 69.9 1,661 16.8 480 428 2,361
2005 305 59.3 37 279 2,114 273 607 26.5 3,004
2006 470 54.2 31 -16.2 2,784 317 838 38.1 4,123
2007 590 253 50 62.7 3,958 422 1,256 499 5,854
2008 1,305 121.3 90 784 5,765 45.6 2,073 65.0 9,233
2009 854 -34.6 72 -20.6 4,498 -22.0 1,426 -31.2 6,850
2010 1,087 27.3 80 114 5539 231 2,369 66.1 9,074
2011 1,449 33.3 111 387 7,345  32.6 2,825 19.3 11,730
2012 1,488 2.7 137 24.0 8,168 11.2 3,554 25.8 13,347
2013 1,443 -3.0 131 44 8,327 2.0 3,762 5.8 13,664
2014 1,422 -15 141 7.4 8,689 4.3 2,660 -29.3 12,911
2015 1,421 -01 160 14.0 7,842 -9.7 2,579 -3.0 12,002
2016 1,112 -21.7 144 -10.1 7,268 -7.3 2,588 0.3 11,113
2017 1,062 -45 143 -11 7,284 0.2 2,719 5.0 11,207
% Var. Total 400% 372% 409% 517% 430%
% Tasa anual
2 9.3% 9.0% 9.5% 10.6% 9.7%

Nota.
206 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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5.1.1.2.4 Sector importaciones de servicios.

Comprende los rubros: transportes fletes, transportes de pasajeros,
transportes otros, viajes, comunicaciones, seguros y reaseguros,
otros. El sector crecio de US$2,290 millones de ddlares en el afio
2000 a US$ 8,828 millones de ddlares en el afio 2017 lo cual
representd un incremento del 285% con una tasa media de
crecimiento anual de 7.8%. En el afio 2017 el sector representaba
el 18.6% del total de las importaciones de bienes y servicios. El
andlisis de los rubros que componen la estructura del sector
importaciones de Servicios muestra lo siguiente:

1. El rubro transportes de pasajeros, redujo su participacion
relativa dentro de la estructura del sector importaciones de
servicios de 9% en el afio 2000 a 8% en el afio 2017, crecid
223% con una tasa media de crecimiento anual de 6.7%.

2. EIl rubro seguros y reaseguros, incrementd su participacion
relativa del 7% en el afio 2000 a 11% en el afio 2017, crecid
561% con una tasa media de crecimiento anual de 11.1% siendo
el rubro de mayor crecimiento relativo dentro del sector
importaciones de servicios.

3. Elrubro viajes, aument6 su participacion relativa de 18% en el
afio 2000 a 25% en el afio 2017, crecié 424% con una tasa media
de crecimiento anual de 9.6%.

4. El rubro comunicaciones, aument6 su participacion relativa de
3% en el afio 2000 a 4% en el afio 2017, crecié 365% con una

tasa media de crecimiento anual de 8.9%.



64

5. El rubro transportes fletes, redujo su participacion relativa de
25% en el afio 2000 a 22% en el afio 2017, crecié 238% con una
tasa media de crecimiento anual de 7%.

6. EIl rubro transportes otros, redujo su participacion relativa de
3% en el afio 2000 al 2% en el afio 2017, crecié 110% con una
tasa media de crecimiento anual de 4.2%, siendo el rubro que
menos crecid en el sector.

7. Elrubro otros servicios, redujo su participacion relativa de 35%
en el afio 2000 a 29% en el afio 2017, crecié 220% con una tasa
media de crecimiento anual de 6.7%, sin embargo, contina
siendo el rubro con mayor participacion en el sector.

La Tabla 11 muestra el detalle del sector importaciones de

servicios desagregado por rubro.



Tabla 11.
Importaciones de servicios por rubro (2000-2017)

(En millones de US$ ddlares)

Transportes Viajes Comuni- Seguros Otros ®
Afio i V;r caciones V;r yrease- o4 Var % Var  Total % Var
Fletes % Var Pasajeros % Var Otros? % Var guros
2000 565 217 73 423 70 150 792 2,290
2001 600 6.3 228 4.7 86 178 545  29.0 72 2.7 173 154 695 -12.2 2,400 4.8
2002 585 -2.5 200 -12.1 99 1438 606 11.1 66 -9.5 241 39.3 652 -6.2 2,449 2.0
2003 615 5.1 206 2.9 110 114 641 5.9 80 226 267 10.8 695 6.6 2,616 6.8
2004 783 27.3 209 1.6 93 -15.3 643 0.3 81 0.7 209 -21.8 706 1.6 2,725 4.2
2005 978 24.8 218 4.1 103 9.9 752 16.9 96 19.2 233 116 744 5.4 3,123 146
2006 1,074 9.8 249 14.2 96 -6.0 798 6.2 109 127 265 137 806 8.3 3,397 8.8
2007 1,450 35.1 275 10.6 119  23.0 968 21.3 110 0.9 311 175 1,111 378 4,344 279
2008 2,126 46.6 310 12.9 123 3.6 1,121 15.8 133 213 379 217 1511 361 5704 313
2009 1,298 -39.0 316 1.7 124 0.5 1,088 -3.0 161 20.8 447 180 1,379 -8.7 4812 -15.7
2010 1,919 47.9 372 17.8 162 313 1,276 17.3 180 12.0 491 99 1645 193 6,046 25.6
2011 2,013 4.9 412 10.9 99 -38.7 1,356 6.3 179 -0.8 588 19.7 1,861 13.1 6,508 7.6
2012 2,273 12.9 461 11.8 116 171 1,439 6.1 221 239 728 237 2,173 16.8 7,411 139
2013 2,267 -0.3 513 11.3 111 -4.3 1,606 11.6 278 255 803 104 2,257 3.9 7,835 5.7
2014 2,180 -3.8 529 3.2 110 -1.1 1590 -1.0 295 6.2 915 139 2215 -19 7,835 0.0
2015 1,995 -8.5 660 24.7 124 128 1,867 17.4 348 17.9 1,028 123 2,254 1.7 8,276 5.6
2016 1,786 -10.5 658 -0.3 131 5.2 2,029 8.7 341 -1.9 975 52 2,367 5.0 8,287 0.1
2017 1,908 6.8 702 6.6 153 174 2,214 9.2 328 -39 991 1.7 2,532 7.0 8,828 6.5
% Var. total 238% 223% 110% 424% 365% 561% 220% 285%
% Tasa anual ¢ 7.0% 6.7% 4.2% 9.6% 8.9% 11.1% 6.7% 7.8%

Notas.

aComprende principalmente gastos portuarios de naves y aeronaves y comisiones de transportes.

b Comprende servicios de gobierno, financieros, informatica, regalias, alquiler de equipo y servicios empresariales, entre otros.
¢ % Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacion: propia.
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5.1.2 Resultados de la variable crecimiento econémico real.
5.1.2.1 Resultados de la dimension produccién real.
El producto bruto interno (PBI) total crecié de S/.222,207 millones de Soles
en el afio 2000 a S/.514,246 millones de Soles en el afio 2017 (valores en
Soles constantes de 2007), creciendo 131% con una tasa media de
crecimiento anual de 4.8%. En la Tabla 12 se muestra el analisis del
crecimiento del PBI total, el PBI per capita, se incluyeron datos del

crecimiento poblacional.

Tabla 12.
PBI total, PBI per capita y poblacion del Perd: 2000-2017
(En soles constantes de 2007)

Poblacion % PBI total %  PBI per capita % Var.
B total Var. (en Var. (en soles)
Afio (habitantes) millones de
Soles)
2000 257983 588 222,207 8,552
2001 26366533 15 223580 0.6 8,480 -0.8
2002 26739379 14 235773 55 8,817 4.0
2003 27103457 1.4 245593 4.2 9,061 2.8
2004 27460073 1.3 257,770 5.0 9,387 3.6
2005 27810540 1.3 273971 6.3 9,851 4.9
2006 28151443 1.2 204598 75 10,465 6.2
2007 28481901 1.2 319,693 85 11,224 7.3
2008 28807034 11 348,870 9.1 12,111 7.9
2009 29132013 11 352,693 1.1 12,107 -0.0
2010 29461933 11 382,081 8.3 12,969 7.1
2011 29797694 11 406,256 6.3 13,634 51
2012 30135875 1.1 431,199 6.1 14,308 4.9
2013 30475144 11 456,435 5.9 14,977 4.7
2014 30814175 11 467,307 24 15,165 1.3
2015 31151643 11 482,522 3.3 15,489 2.1
2016 31488625 1.1 501,610 4.0 15,930 2.8
2017 31826 018 1.1 514,246 25 16,158 14
% Var. total 22% 131% 89%
% Tasa anual @ 1.1% 4.8% 3.6%

Nota.
0% Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 -2017
Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.
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En el analisis de la evolucion del PBI total en la Tabla 12 se observo que la
tasa de crecimiento tiene tendencia creciente entre los afios 2000 al 2010, y
luego tiene una tendencia decreciente a partir del afio 2010 al 2017.

Para identificar los rubros que determinaron el crecimiento del PBI total

durante el periodo 2000 al 2017, se realiz6 el andlisis comparativo de la

estructura del producto bruto interno (PBI) total por actividad econdémica
encontrando las siguientes observaciones por rubro:

1. El rubro derechos de importacion disminuyd su participacion relativa en
el PBI de 1% en el afio 2000 a 0.7% en el afio 2017, registré un
crecimiento de 75.5% con una tasa media anual de 3.2%.

2. El rubro impuestos a los productos incremento su participacion relativa
en el PBI de 7.4 % en el afio 2000 a 8.3% en el afio 2017, registrando un
crecimiento de 161.6% con una tasa media de crecimiento anual de 5.5%.

3. El rubro agricultura, ganaderia, caza y silvicultura disminuyo su
participacion relativa en el PBI de 7.0% en el afio 2000 a 5.2% en el afio
2017, aunque registré un crecimiento de 71.0% con una tasa media de
crecimiento anual de 3.0%.

4. Elrubro pescay acuicultura disminuyo6 su participacion relativa en el PBI
de 0.8% en el afio 2000 a 0.3% en el afio 2017, disminuyendo -1.6% con
una tasa media de crecimiento anual negativa (reduccion) de -0.1%, lo
que representa una disminucion absoluta del rubro de pesca y acuicultura,
que fue el rubro con mayor disminucién del PBI.

5. EIl rubro extraccién de petroleo, gas, minerales y servicios conexos

mantuvo su participacion relativa en el PBI de 13% entre los afios 2000
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a 2017, y registr6 un crecimiento de 128.7% con una tasa media de
crecimiento anual de 4.7%.

El rubro manufactura disminuyo6 su participacion relativa en el PBI de
15.7% en el afio 2000 a 13.0% en el afio 2017, siendo superado por el
rubro extraccion de petréleo, gas, minerales y servicios conexos, aunque
registrd un crecimiento de 92.2% con una tasa media de crecimiento
anual de 3.7%.

El rubro electricidad, gas y agua incrementd su participacion relativa en
el PBI de 1.7% en el afio 2000 a 1.8% en el afio 2017, registrando un
crecimiento de 151.5% con una tasa media de crecimiento anual de 5.3%.
El rubro construccion incremento su participacion relativa en el PBI de
4.6% en el afio 2000 a 5.8% en el afio 2017, registrando un crecimiento
de 195.4% con una tasa media anual de 6.2%.

El rubro comercio, mantenimiento y reparacion de vehiculos automotores
y motocicletas incremento6 su participacion relativa en el PBI de 10.0%
en el afio 2000 a 10.5% en el afio 2017, registrando un crecimiento de
144.6% con una tasa media anual de 5.1%.

El rubro transporte, almacenamiento, correo y mensajeria incrementé su
participacion relativa en el PBI de 5.2% en el afio 2000 a 5.5% en el afio
2017, creciendo 147.3% con una tasa media anual de 5.2%.

El rubro alojamiento y restaurantes incrementd su participacion relativa
en el PBI de 3.0% en el afio 2000 a 3.2% en el afio 2017, registrando un
crecimiento de 142.2% con una tasa media de crecimiento anual de 5.0%.
El rubro telecomunicaciones y otros servicios de informacion incremento

su participacion relativa en el PBI de 1.9% en el afio 2000 a 4.4% en el
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afio 2017, registrando un crecimiento de 438.5% con una tasa media
anual de 9.8%, siendo el rubro que mas incremento su participacion, y
con la mayor tasa de crecimiento del PBI.

El rubro servicios financieros, seguros y pensiones incrementé su
participacion relativa en el PBI de 3.1% en el afio 2000 a 4.5% en el afio
2017, creciendo 236.5% con una tasa media anual de 7.0%.

El rubro servicios prestados a empresas incrementd su participacion
relativa en el PBI de 4.4% en el afio 2000 a 4.9% en el afio 2017,
registrando un crecimiento de 159.7% con una tasa media de crecimiento
anual de 5.4%.

El rubro administracién pablica y defensa incrementd su participacion
relativa en el PBI de 5.0% en el afio 2000 a 5.1% en el afio 2017,
registrando un crecimiento de 133.8% con una tasa media de crecimiento
anual de 4.8%.

El rubro otros servicios disminuyo su participacion relativa en el PBI de
16.2% en el afio 2000 a 13.6% en el afio 2017, sin embargo, sigue siendo
el rubro con mayor participacion en el PBI, y registré un crecimiento de

94.2% con una tasa media de crecimiento anual de 3.8%.

En la Tabla 13 se presenta el analisis de la estructura del PBI total

desagregado por actividad econémica comparando los afios 2000 y 2017.



Tabla 13.
PBI total estructura segun actividad comparativo: 2000, y 2017

(en millones de soles a precios constantes de 2007)
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Ao 2000

Afio 2017 (en

PBI por actividad econémica (enmillones % PBI millones de % PBI % Var. % Tasg
de Soles) Soles) anual
Agricultura, ganaderia, caza y silvicultura 15,496 7.0 26,496 5.2 71.0% 3.0%
Pesca y acuicultura 1,710 0.8 1,683 0.3 -1.6% -0.1%
Extraccion de petroleo, gas, minerales y
Servicios conexos 29,440 13.2 67,329 13.1 128.7% 4.7%
Extractivas subtotal 46,646 21.0 95508 18.6 104.8% 4.1%
Manufactura 34,792 15.7 66,881 13.0 92.2% 3.7%
Construccioén 10,169 4.6 30,038 5.8 195.4% 6.2%
Transformacién subtotal 44961 20.2 96,919 18.8 115.6% 4.4%
Electricidad, gas y agua 3,750 1.7 9,431 1.8 151.5% 5.3%
Comercio, mantenimiento y reparacion de
vehiculos automotores y motocicletas 22,173 10.0 54,232 105 144.6% 5.1%
Transporte, almacenamiento, correo y
mensajeria 11,519 5.2 28,492 55 147.3% 5.2%
Alojamiento y restaurantes 6,694 3.0 16,212 3.2 142.2% 5.0%
Telecomunicaciones y otros servicios de
informacion 4,190 1.9 22,565 4.4 438.5% 9.8%
Servicios financieros, seguros y pensiones 6,812 3.1 22,924 45 236.5% 7.0%
Servicios prestados a empresas 9,738 4.4 25,292 49 159.7% 5.4%
Administracion publica y defensa 11,109 5.0 25,971 5.1 133.8% 4.8%
Otros servicios 36,080 16.2 70,080 13.6 94.2% 3.8%
Derechos de Importacion 2,160 1.0 3,790 0.7 75.5% 3.2%
Impuestos a los productos 16,375 7.4 42,830 8.3 161.6% 5.5%
Servicios subtotal 130,600 58.8 321,819 62.6 146.4% 5.1%
PBI total 222,207 100.0 514,246  100.0 131.4% 4.8%
Nota.

205 Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 - 2017
Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.



71

El andlisis de la evolucion del PBI per cépita mostro el crecimiento del PBI
per capita de S/.8,552 soles el afio 2000 a S/.16,158 soles el afio 2017 (valores
en soles constantes de 2007), creciendo 89% con una tasa media anual de
3.6% (véase la Tabla 12).

Se observé que la tasa de crecimiento poblacional incidié negativamente en
la tasa de crecimiento del PBI per céapita ya que durante el periodo 2000 -
2017 la poblacién crecié 22% con una tasa media anual de 1.1%.

La Figura 2 muestra la evolucion del PBI per cépita y la tendencia de su tasa
de crecimiento, en el eje principal se muestra su evolucion en soles, y en el
eje secundario se muestra su tasa de crecimiento anual observando que tuvo
una tendencia creciente del afio 2000 al 2009 y una tendencia decreciente

desde el afio 2010 al 2017 .
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Figura 2. Evolucion del PBI per cépita del Pert: 2000-2017

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.
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El ingreso real promedio per cépita mensual se incrementd de S/.599 soles

en el afio 2000 a S/.962 soles en el afio 2017 (valores en Soles constantes de

2007 a precios de Lima Metropolitana), incrementandose 61% con una tasa

media anual de 2.7%. En la Tabla 14 se muestra la evolucion del Ingreso real

promedio per capita mensual y anualizado; se incluyen datos de la poblacion

econdmicamente activa (PEA) ocupada:

Tabla 14.

Ingreso real promedio per capita y PEA ocupada: 2000-2017
(En soles constantes de 2017 a precios de Lima Metropolitana)

PEA ocupada %Var. Ingreso real % Ingresoreal % Var.
(miles de promedio per Var.  promedio per
Afios personas) capita capita
mensual anualizado
(en Soles) (en Soles)
2000 11,563 599 7,188
2001 11,862 2.6 594 -0.8 7,128 -0.8
2002 12,034 1.4 667 12.3 8,004 123
2003 12,837 6.7 679 1.8 8,148 1.8
2004 13,060 1.7 647 -4.7 7,764 -4.7
2005 13,124 0.5 634 -2.0 7,608 -2.0
2006 13,683 4.3 691 9.0 8,292 9.0
2007 14,198 3.8 765 10.7 9,180  10.7
2008 14,460 1.8 783 24 9,396 2.4
2009 14,762 2.1 825 54 9,900 5.4
2010 15,093 2.2 856 3.8 10,272 3.8
2011 15,307 1.4 879 2.7 10,548 2.7
2012 15,543 1.5 927 55 11,124 55
2013 15,683 0.9 934 0.8 11,208 0.8
2014 15,797 0.7 944 1.1 11,328 1.1
2015 15,919 0.8 946 0.2 11,352 0.2
2016 16,197 1.7 977 33 11,724 3.3
2017 16,511 1.9 962 -1.5 11,544 -1.5
% Var. total 43% 61% 61%
% Tasa anual ® 2.0% 2.7% 2.7%

Nota.

2 0% Tasa anual = es la tasa media de crecimiento anual del periodo 2000 - 2017
Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.
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El ingreso real promedio per cépita se anualizd para efectos de analisis,
multiplicando el valor del dato mensual por doce meses, de modo que el valor
anualizado mantiene las mismas tasas de crecimiento que el valor
mensualizado (como se verifica en la Tabla 14), este valor a nivel anualizado
se incremento de S/.7,188 soles en el afio 2000 a S/.11,544 soles en el afio
2017 (en soles constantes de 2007 a precios de Lima Metropolitana),
registrando un crecimiento de 61% con una tasa media de anual de 2.7%.

En la Figura 3 se muestra en columnas los valores en soles y en el eje
secundario se muestra la tasa porcentual de crecimiento del ingreso real
promedio per cépita, observandose una tendencia decreciente desde el afio

2008, con una tasa de disminucién de -1.5% en el afio 2017.
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Figura 3. Evolucion del ingreso real promedio per cépita: 2000-2017

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion: propia.

La tasa de crecimiento de la poblacion econémicamente activa (PEA) ocupada:

fue de 43% durante el periodo 2000 — 2017 con una tasa media de crecimiento
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anual de 2%, que se estima habria repercutido en el ingreso real promedio per
capita al incrementarse la oferta laboral.

Al comparar las tasas de crecimiento del PBI per capita con una tasa media anual
de 3.6%, y la del ingreso real promedio per capita con una tasa media anual de
2.7%, se observd una brecha econdmica con tendencia creciente como
consecuencia de las diferencias entre ambas tasas de crecimiento, tal como
puede apreciarse en la Figura 4 que muestra mediante un indice el crecimiento

comparativo de ambas tasas, teniendo el afio 2000 como base de comparacion.
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Figura 4. Brecha entre el PBI per capita y el Ingreso real promedio per capita

Fuente: INEI; Elaboracién y adaptacion: propia
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5.2 Prueba de Hipdtesis
5.2.1 Hipdtesis.

Se establecieron las hipétesis nulas y alternas de la investigacion:
Hipétesis nula: Ho - Las dos variables no estan relacionadas.
Hipétesis alterna: H1 — Las dos variables estan relacionadas.

Hipétesis general de investigacion:
Ho: No existe una relacion positiva entre el comercio exterior y el crecimiento
economico real.
H1. Existe una relacién positiva entre el comercio exterior y el crecimiento
economico real.

Primera hipdtesis especifica de investigacion:
Ho: No existe una relacion positiva entre las exportaciones y el crecimiento
economico real
Hi. Existe una relacion positiva entre las exportaciones y el crecimiento
economico real.

Segunda hipotesis especifica de investigacion:
Ho: No existe una relacion positiva entre las importaciones y el crecimiento
economico real.
Hi:. Existe una relacion positiva entre las importaciones y el crecimiento
economico real

5.2.2 Nivel de significancia o riesgo.
Se establecid por convencion aceptar un nivel de significancia de:

o (alfa) = 0.05 (5%).
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5.2.3 Valor de la prueba estadistica.
5.2.3.1 Analisis de dispersion.
En la Figura 5 se muestra la dispersion entre las exportaciones totales y el

PBI real per capita, se observa la direccion positiva de la correlacién.
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Figura 5. Dispersién entre las exportaciones totales y el PBI real per capita
Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.

En la Figura 6 se muestra la dispersion entre las exportaciones totales y el
ingreso real promedio per cépita, se observa la direccion positiva de la

correlacion.
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Figura 6. Dispersion entre las exportaciones totales y el ingreso real promedio per capita
Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.
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En la Figura 7 se muestra la dispersion entre las importaciones totales y el

PBI real per capita, se observa la direccion positiva de la correlacién.
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Figura 7. Dispersidn entre las importaciones totales y el PBI real per capita

Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.

En la Figura 8 se muestra la dispersion entre las importaciones totales y el
ingreso real promedio per capita, se observa la direccion positiva de la
correlacion.

18,000 T
16,000 T

)

apita

\

- 14,000 T
12,000 T

T R? =0.9327
10,000 T

8,000 T

6,000 T
4,000 T

(en Soles constantes S/

2,000 T

Ingreso real promedio per ¢

0 t t t t t t t t t t 1
0 20,000 40,000 60,000 80,000 100,000

Importaciones totales (en délares US$)
Figura 8. Dispersion entre las importaciones totales y el ingreso real promedio per capita

Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.
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En las figuras anteriores: Figura 5, Figura 6, Figura 7, Figura 8, se
presentaron los andlisis de dispersion de las principales variables de estudio
apreciandose graficamente que las dimensiones de la variable comercio
exterior: exportaciones totales e importaciones totales muestran correlacion
con pendiente positiva asociada a las dimensiones de la variable crecimiento
econémico: PBI per capita, e ingreso real promedio per capita, también se
observaron distintas magnitudes de la dispersion dependiendo de las
variables, por lo cual se realizd la prueba estadistica de normalidad de la
distribucion de cada dimension de las variables.
5.2.3.2 Prueba de normalidad.

Se realizaron las pruebas de normalidad de la distribucion usando el software
SPSS v.25 para las dimensiones de las variables en estudio empleando el
estadistico de Shapiro-Wilk, considerando que la muestra corresponde a una
serie de datos menor a 50 (n<50) casos en los cuales es recomendado usar
esta prueba.

Para poder determinar si la distribucion de las variables en estudio es normal
0 simétrica, la significacion obtenida en la prueba debia ser mayor a 5%, es
decir: (Sig.)>0.05 de lo contrario se consideraria que las distribuciones son

asimétricas, los resultados obtenidos se muestran en la Tabla 15.
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Tabla 15.
Pruebas de normalidad de Shapiro-Wilk con SPSS

Variables Shapiro-Wilk Distribucion
Estadistico gl Sig.

Exportaciones totales 0.900 18 0.059

Normal
Exportaciones tradicionales 0.916 18 0.111

Normal
Exportaciones no tradicionales 0.877 18 0.023

Asimétrica
Exportaciones de servicios 0.922 18 0.139

Normal
Importaciones totales 0.859 18 0.012

Asimétrica
Importaciones de bienes de consumo 0.844 18 0.007

Asimétrica
Importaciones de insumos 0.884 18 0.030

Asimétrica
Importaciones de bienes de capital 0.866 18 0.015

Asimétrica
Importaciones de servicios 0.884 18 0.030

Asimétrica
PBI per cépita 0.909 18 0.084

Normal
Ingreso real promedio per capita 0.897 18 0.051

Normal

Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia.

Los resultados obtenidos en la prueba de normalidad de la distribucién de
Shapiro-Wilks indicaron que solo tenian distribucion normal las
dimensiones:  exportaciones  totales, exportaciones tradicionales,
exportaciones de servicios, PBI per capita, e Ingreso real promedio per
capita.

En el caso de las demas dimensiones en estudio se encontrd que no tenian
distribucién normal, es decir eran asimétricas las dimensiones: exportaciones
no tradicionales, importaciones totales, importaciones bienes de consumo,
importaciones insumos, importaciones bienes de capital, e importaciones de

servicios.
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Considerando los resultados de la prueba de normalidad, los cuales indicaron
la asimetria de las dimensiones, se optd por utilizar el estadistico de
correlacion no paramétrica del coeficiente rs (rho) de Spearman para el
andlisis de las variables en conjunto, en lugar de la prueba paramétrica del
coeficiente de Pearson debido que esta Ultima prueba requiere como
condicién que la distribucion de las variables sea normal.

La Tabla 16, presenta el resultado del calculo estadistico no paramétrico del

coeficiente correlacidn rs (rho) de Spearman utilizando el software SPSS v25.



5.2.3.3 Calculo del coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman.

Tabla 16.

Calculo del coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman

81

Exportaciones

Importaciones

Coeficiente — - - PBI Ingreso
Variables q Totales Tradicionales No De Totales De bienes De De bienes De real
(N=18) | e tradicionales  servicios de insumos  de capital ~ servicios pe_rt promedio
correlacion CONSUMo capita per cApita
Exportaciones totales rs (rho) 1.000 ,981*" 957" 917 957" ,932™ 971 ,940™ ,919™ ,920™ ,889™
Exportaciones tradicionales rs (rho) ,981™" 1.000 ,913™ ,872™" ,926™ ,891™" ,946™" ,909™ 875" 874" ,843™
Exportaciones no tradicionales rs (rho) 957" ,913™ 1.000 ,950™" ,979™ ,983™ ,961*" ,944™ ,954™ ,955™ ,924™
Exportaciones de servicios rs (rho) 917 872" ,950™" 1.000 ,928™ ,975™ ,899™ ,903 ,993* ,998™ 971"
Importaciones totales rs (rho) 957" ,926™ ,979™ ,928™ 1.000 ,969™" ,988™ 979" ,929™ ,930™ ,903
Importaciones de bienes de rs (rho) ,932™ ,891™" ,983™ ,975™ ,969™" 1.000 ,938™ ,928™ 981" 979" ,950™
consumo
Importaciones de insumos rs (rho) 971 ,946™ ,961*" ,899™ ,988™" ,938™ 1.000 981 901 901 872"
Importaciones de bienes de capital  rs(rho) ,940™ ,909™ ,944™ ,903 ,979™ ,928™ ,981™" 1.000 ,895™ 897" ,860™
Importaciones de servicios rs (rho) ,919™ ,875™ ,954™" ,993™ ,929™ ,981™" ,901™" ,895™ 1.000 997" 975"
PBI per cépita rs(rho) 920" 874" 955 998" 930" 979 901™ 897" 997" 1.000 977"
Ingreso real promedio per capita rs (rho) ,889™ ,843™ ,924™ 971 ,903 ,950™" 872" ,860™ 975" 977 1.000

Notas.

**_La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).

@ N = 18: en todas las correlaciones las series de datos corresponden a 18 afios (2000 a 2017).
b Sig. (bilateral) < 0.000: en todas las correlaciones la significacion bilateral es menor a 0.000.
Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: propia.
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Para interpretar el andlisis estadistico de los resultados obtenidos del
coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman se utilizé la escala establecida
por Hernandez R., Fernandez C., Baptista M. (2010, pp.312-332) con una
escala valida tanto para interpretar los coeficientes de Pearson como de
Spearman, donde el signo del coeficiente indica la direccion de la correlacion
(positiva o negativa) y el valor numérico del coeficiente que puede variar de
-1.00 a +1.00 nos indica la magnitud de la correlacién: La interpretacion de
las magnitudes de la correlacion es la siguiente:

-1.00 = correlacion negativa perfecta.

—0.90 = Correlacion negativa muy fuerte.

—0.75 = Correlacion negativa considerable.

—0.50 = Correlacion negativa media.

—0.25 = Correlacion negativa débil.

—0.10 = Correlacion negativa muy débil.

0.00 = No existe correlacion entre las variables.

+0.10 = Correlacidn positiva muy débil.

+0.25 = Correlacion positiva débil.

+0.50 = Correlacion positiva media.

+0.75 = Correlacion positiva considerable.

+0.90 = Correlacion positiva muy fuerte.

+1.00 = Correlacion positiva perfecta
La direccion de la correlacion indica lo siguiente:

rs (rho) < 0 existe correlacion lineal inversa negativa

rs (rho) > 0 existe correlacion lineal directa positiva

rs (rho) = 0 no existe correlacion.
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5.2.3.4 Analisis de significacion de la prueba.

Para realizar el analisis estadistico de significacion se establecié por
convencion que el coeficiente sea significativo en el nivel de 0.05 = 5%, es
decir: a (alfa) = 0.05 (5%) donde existe un 95% de confianza en que la
correlacién sea verdadera y un 5% de probabilidad de error.

El p-valor (Sig.) es la probabilidad o riesgo que corremos de equivocarnos al
rechazar la hipétesis nula de independencia (Ho) con la informacién que nos
proporcionan los datos, de modo que a menor valor mayor certeza.

Al aplicarse el calculo estadistico de la correlacion rs (rho) de Spearman con
el software SPSS también se obtuvieron como resultado los valores de
significacion: p-valor (Sig.) = 0.000 para todas las variables, es decir que la
correlacién es significativa en el nivel 0,01 (bilateral) para todas las variables

en estudio, tal como se muestra en la Tabla 17.
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Tabla 17.
Analisis de significacion del coeficiente rs (rho) de Spearman

Crecimiento econémico real

Variables Indicadores PBI per cépita Ingreso real per capita
Coeficiente de Sig. N Coeficiente de Sig. N
correlacion  (bilateral) correlacion  (bilateral)
rs (rho) rs (rho)
Exportaciones . .
totales ,920 0.000 18 ,889 0.000 18
Exportaciones o -
tradicionales 874 0.000 18 ,843 0.000 18
Exportaciones Exportaciones no
tradicionales ,955™ 0.000 18 ,924™ 0.000 18
Exportaciones de o -
servicios ,998 0.000 18 971 0.000 18
Importaciones - .
totales ,930 0.000 18 ,903 0.000 18
Importaciones de
bienes de ,979™ 0.000 18 ,950™ 0.000 18
consumo
. Importaciones de - -
Importaciones insUMos ,901 0.000 18 872 0.000 18
Importaciones de
bienes de capital 897 0.000 18 ,860™ 0.000 18
Importaciones de 997" 0.000 18 975" 0.000 18

servicios

Nota. **. La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (bilateral).
Fuente: BCRP, INEI; Elaboracion: Propia

El analisis estadistico mostré que la correlacion existente es significativa en
el nivel de 0.01, es decir con 1% de probabilidad de error y 99% de confianza
de que la correlacion sea verdadera. Con los resultados obtenidos de la prueba
se procederia de la siguiente manera:

Si p-valor (Sig.) < 0.05: Se rechaza la hipétesis nula (Ho) de independencia
de las variables, y se asume la hip6tesis alternativa (H1) que las dos variables
si estan relacionadas

Si p-valor (Sig.) > 0.05: Se mantiene la hip6tesis nula (Ho) de independencia

por falta de prueba estadistica.
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5.2.3.5 Decision estadistica.
El analisis del coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman mostrado en
la Tabla 17 nos indicé correlaciones positivas para todas las variables
estudiadas con una significacion de: p-valor (Sig.) = 0.000, es decir que la
correlacion es significativa en el nivel de 0.01 para todas las variables en
estudio, por lo tanto, se procedio al rechazo de todas las hip6tesis nulas (Ho),
y se procedid a aceptar todas las hipdtesis de investigacion alternas (Hi1) de
la siguiente manera:
5.2.3.5.1 Hipdtesis general de investigacion aceptada.
Hi. Existe una relacion positiva entre el comercio exterior y el
crecimiento econémico real
5.2.3.5.2 Primera hipotesis especifica de investigacion aceptada.
Hi. Existe una relacion positiva entre las exportaciones y el
crecimiento economico real
5.2.3.5.3 Segunda hipotesis especifica de investigacion aceptada.
Hi. Existe una relacion positiva entre las importaciones y el
crecimiento economico real.
5.2.3.6 Conclusiones de las pruebas estadisticas.
Con un nivel de confianza del 99% se aceptaron las hipdtesis de correlacion
de la Investigacion de acuerdo con la prueba estadistica del coeficiente de
correlacién rs (rho) de Spearman, concluyendo respecto a las hipétesis de

investigacion lo siguiente:
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5.2.3.6.1 Conclusiones sobre la hipotesis general.

Existe una relacion positiva considerable y significativa entre el

comercio exterior y el crecimiento economico real.

5.2.3.6.2 Conclusiones sobre las hipotesis especificas.

1.

Existe una relacién positiva considerable y significativa
entre las exportaciones y el crecimiento econémico real.
Existe una relacién positiva considerable y significativa

entre las importaciones y el crecimiento econdmico real.

5.2.3.6.3 Conclusiones sobre la correlacion entre las dimensiones de la

variable comercio exterior y la dimensién PBI per capita.

1. La correlacion entre la variable exportaciones totales y la

variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.920, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacién entre la variable exportaciones tradicionales
y la variable PBI per cépita es positiva y significativa
considerable: rs (rho) = 0.874, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacion entre la variable exportaciones no
tradicionales y la variable PBI per céapita es positiva y
significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.955, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacion entre la variable exportaciones de servicios
y la variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.998, p-valor (Sig.) = 0.000), siendo la

correlaciébn mas alta encontrada en el estudio.
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5. Lacorrelacion entre la variable importaciones totales y la
variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.930, p-valor (Sig.) = 0.000.

6. La correlacion entre la variable importaciones bienes de
consumo y la variable PBI per cépita es positiva y
significativa muy fuerte:
rs (rho) = 0.979, p-valor (Sig.) = 0.000.

7. Lacorrelacion entre la variable importaciones insumos y la
variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.901, p-valor (Sig.) = 0.000.

8. La correlacion entre la variable importaciones bienes de
capital y la variable PBI per cépita es positiva y significativa
considerable: rs (rho) = 0.897, p-valor (Sig.) = 0.000.

9. La correlacién entre la variable importaciones de servicios
y la variable PBI per cépita es positiva y significativa muy
fuerte: rs (rho) = 0.997, p-valor (Sig.) = 0.000.

5.2.3.6.4 Conclusiones sobre la correlacion entre las dimensiones de la
variable comercio exterior y la dimensién ingreso real
promedio per capita:
1. La correlacién entre la variable exportaciones totales y la
variable ingreso real promedio per capita anualizado es
positiva y significativa considerable: rs (rho) = 0.889, p-valor

(Sig.) = 0.000.
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La correlacion entre la variable exportaciones tradicionales
y la variable ingreso real promedio per cépita anualizado es
positiva y significativa considerable:

rs (rho) = 0.843, p-valor (Sig.) =0.000, siendo la correlacion
encontrada mas baja del estudio.

La correlaciébn entre la variable exportaciones no
tradicionales y la variable ingreso real promedio per capita
anualizado es positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.924, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacién entre la variable exportaciones de servicios y
la variable Ingreso real promedio per cépita anualizado es
positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.971, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacion entre la variable importaciones totales y la
variable Ingreso real promedio per céapita anualizado es
positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.903, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacion entre la variable importaciones bienes de
consumo Yy la variable Ingreso real promedio per cépita
anualizado es positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.950, p-valor (Sig.) = 0.000.

La correlacién entre la variable Importaciones Insumos y la
variable Ingreso real promedio per céapita anualizado es
positiva y significativa considerable:

rs (rho) = 0.872, p-valor (Sig.) = 0.000.
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8. La correlacion entre la variable Importaciones Bienes de
Capital y la variable Ingreso real promedio per cépita
anualizado es positiva y significativa considerable:
rs (rho) = 0.860, p-valor (Sig.) = 0.000.

9. Lacorrelacién entre la variable Importaciones de Servicios y
la variable Ingreso real promedio per cépita anualizado es
positiva y significativa muy fuerte:

rs (rho) = 0.975, p-valor (Sig.) = 0.000.
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5.3 Discusién de resultados.

1.

El andlisis estadistico del coeficiente de correlacién rs (rho) de Spearman aplicado a
las variables comercio exterior y crecimiento econdmico real con sus respectivas
dimensiones e indicadores analizados en conjunto, presentd como resultados valores
significativos y positivos para todos los casos, con coeficientes de magnitudes entre
considerable y muy fuerte y con un nivel de significancia estadistica de 0.01 (Sig.=
0,000 < . =0.05) para el conjunto de las dimensiones de las variables en estudio, por
lo que contando con un nivel de confianza del 99% se aceptaron tanto la hipdtesis
general y las hipdtesis especificas de la investigacion, afianzando de esta manera el
objetivo general y los objetivos especificos de la investigacion.

Los coeficientes de correlacion rs (rho) de Spearman especificos para cada una de
las dimensiones que componen las variables en estudio mostraron distintas
magnitudes, pero en todos los casos los resultados de las correlaciones fueron
positivas y significativas para las variables en conjunto (véase la Tabla 17), sin
embargo, no se determiné la causalidad.

Se realiz6 el andlisis de la evolucion y la estructura de las dimensiones del comercio
exterior: exportaciones e importaciones, para determinar los sectores que tuvieron
mayor crecimiento y participacion relativa en la composicion dentro de cada sector,
para lo cual se analizaron las variaciones y la tasa media de crecimiento anual de
cada sector y rubro para determinar las tendencias de crecimiento.

El sector de las exportaciones tradicionales fue el sector con mayor tasa de
crecimiento y de la participacion del total en la dimensidn exportaciones, con altas
tasas de crecimiento en los rubros mineria, petréleo y gas, también, se observé el
estancamiento del rubro pesquero con una tasa de crecimiento muy baja (véase la

Tabla 4).
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En el sector de exportaciones no tradicionales se observo altas tasas de crecimiento
en los rubros agropecuario no tradicional, y minerales no metalicos que son basados
en la explotacion de recursos naturales, pero se observo el estancamiento del rubro
textiles de exportacion que es un rubro industrial asociado al uso intensivo de mano
de obra directa e indirecta (véase la Tabla 5).

En el sector exportaciones de servicios se observo altas tasas de crecimiento en los
rubros transportes pasajeros, seguros y reaseguros, lo cual muestra el potencial de
rapido crecimiento del sector. Por otro lado, se observo que el rubro de exportaciones
de servicios de comunicaciones permanece con una tasa de crecimiento cercana a
cero, pese a ser un rubro con tendencia de crecimiento a nivel mundial (véase la
Tabla 6).

En el sector importaciones de bienes de consumo fue el sector con méas rapido
crecimiento en la dimensiéon Importaciones, se observd una elevada tendencia de
crecimiento en todos los rubros del sector (véase la Tabla 8).

En el sector importaciones de insumos se observd una elevada tendencia de
crecimiento especialmente del rubro materias primas para la agricultura, se estima
que este rubro esta asociado al crecimiento de las exportaciones no tradicionales de
productos agricolas (véase la Tabla 9).

En el sector importaciones de bienes de capital se observd una tendencia de
crecimiento en todos los rubros del sector, destacando el rubro equipos de transporte,
lo cual estimamos conllevara al incremento del parque automotor con la consiguiente
demanda futura de importaciones de insumos y servicios conexos (véase la Tabla
10).

En el sector importaciones de servicios se observo altas tasas de crecimiento en los

rubros seguros y reaseguros, viajes, y comunicaciones, por otro lado, los rubros de
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transportes fletes y transportes pasajeros presentaron tasas de crecimiento
intermedias (véase la Tabla 11).

Los resultados de la alta correlacién entre los indicadores de las exportaciones de
servicios y el PBI per capita con un coeficiente de correlacion de rs (rho) = 0.998 de
magnitud positiva muy fuerte, podrian corresponder a que las exportaciones de
servicios tienen un importante nivel de encadenamiento con las actividades
productivas (como es el caso de los seguros, transportes, comunicaciones, y otros),
ademas teniendo en cuenta que los servicios se caracterizan por ser de alto valor
agregado, serian un reflejo del dinamismo de la actividad econdmica productiva sin
determinar la relacion de causalidad, debido a ser un sector con gran potencial de
desarrollo este tema podria ser abordado en nuevas investigaciones.

Los resultados de la correlacion entre las dimensiones exportaciones tradicionales
y el PBI per cépita con un coeficiente de correlacion de rs (rho) = 0.874, asi como la
correlacién entre las exportaciones tradicionales y el ingreso real promedio per
capita con un coeficiente de correlacion de rs (rho) = 0.843 comparativamente bajas,
no concordarian con las conclusiones de los autores Diaz, P., y Torres, J. (2016) en
su tesis donde sefialan que “existe una relacion funcional de corto y largo plazo entre
las exportaciones de productos mineros y el crecimiento del PBI peruano®, donde
indican que “ante variaciones de las exportaciones tradicionales de 1%, el PBI varia
en aproximadamente 0.07%” (p.67).

Nuestro estudio muestra que aunque el sector de las exportaciones tradicionales tiene
correlacion positiva con el PBI, y tiene una participacion importante del total de las
exportaciones de bienes y servicios, no es posible determinar la causalidad, por lo
que la correlacion observada no seria adecuada para establecer un modelo lineal, lo

cual se evidenciaria empiricamente al analizar el crecimiento de las exportaciones
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tradicionales de los Gltimos afios que no se ha comportado segin el modelo
propuesto por los autores, este tema podria ser materia de nuevos analisis.

El resultado del analisis de la estructura del producto bruto interno (PBI) permitié
determinar los sectores que tuvieron las mayores tasas de crecimiento y sus
tendencias. El (PBI) total crecid entre los afios 2000 al 2017 de S/. 222,207 millones
de Soles en el afio 2000 a S/. 514,246 millones de Soles en el afio 2017 (valores en
Soles constantes de 2007), lo que representa un incremento de 131.4% con una tasa
media de crecimiento anual de 4.8%.

El andlisis del PBI por actividad econdmica mostro altas tasas de crecimiento
promedio anual en los rubros telecomunicaciones y otros servicios de informacién
(9.7%), y en servicios financieros, seguros y pensiones (7%), sin embargo, ambos
rubros sumados representaron solo el 8.8% del PBI en el afio 2017. Por otra parte,
los tres rubros que sumados representaban casi el 40% del PBI en el afio 2017
tuvieron tasas de crecimiento inferiores a la media anual del PBI (4.8%) tales como:
manufactura (3.7%); otros servicios (3.8%); extraccion de petroleo, gas, minerales y
servicios conexos (4.7%), por lo que se estima que de mantenerse esta tendencia el
PBI total tenderia a decrecer (véase la Tabla 13).

Los resultados del analisis del PBI per céapita permiti6 determinar su tasa de
crecimiento y tendencia. EI PBI per cépita crecio de S/.8,552 soles en el afio 2000 a
S/.16,158 soles en el afio 2017 (valores en soles constantes de 2007), creciendo 89%
con una tasa media de crecimiento anual de 3.6%, esta tasa de crecimiento fue
inferior a la tasa media de crecimiento del PBI total, lo cual se estima que se deberia
a la incidencia de la tasa de crecimiento poblacional que fue de 22% del afio 2000 al

2017 (véase la Tabla 12).
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Los resultados del andlisis del ingreso real promedio per cépita permitieron
determinar su tasa de crecimiento y tendencia. El ingreso real promedio per capita
mensual creci6 de S/.599 soles en el afio 2000 a S/.962 soles en el afio 2017 (valores
en Soles constantes de 2007 a precios de Lima Metropolitana), para efectos de
analisis, el valor del dato mensual se multiplicé por doce meses para obtener el valor
anualizado, equivalente a S/.7,188 soles en el afio 2000 y a S/.11,544 soles en el afio
2017 (en soles constantes de 2007 a precios de Lima Metropolitana), en ambos casos
el incremento fue de 61% con una tasa media de crecimiento anual de 2.7%.

Se observd que la tasa de crecimiento del ingreso real per cépita presenta una
tendencia decreciente y que registrd una tasa de disminucién de -1.5% en el afio 2007
(véase la Tabla 14). Se estima que la tasa de crecimiento de la poblacion
econdmicamente activa (PEA) ocupada la cual se incrementd en 43% del afio 2000
al 2017 con una tasa media anual de 2% (casi el doble que la tasa de crecimiento
poblacional de 1.1%) sumada a la tendencia decreciente del PBI habrian repercutido
negativamente en la tasa de crecimiento del ingreso real promedio per cépita al
incrementarse la oferta laboral a mayor tasa, tema que formaria parte de la
problematica social del empleo, que podria ser tratado en nuevas investigaciones.
Los resultados de este estudio concuerdan con lo expuesto por Alarco, G. (2014), en
la cual el autor propuso la diversificacion productiva para hacer frente a la
vulnerabilidad externa, el deterioro de los términos de intercambio, y la menor
demanda de las exportaciones primarias, enfatizando que las manufacturas y
servicios con mayor contenido tecnoldgico disponen de mayores oportunidades
comerciales al contar con una participacion creciente en el comercio internacional,
y porque son mas elasticas respecto al PBI, ademas los precios de éstas son menos

variables con relacion a los precios de las materias primas.
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Ademas, podria afadirse que existe un enorme potencial en el desarrollo en los
sectores de las exportaciones de manufacturas y las exportaciones de servicios, que
son sectores clave en el comercio mundial, porque ademas se caracterizan por sus
encadenamientos con otros procesos productivos y debido a su alto valor agregado
son generadores de empleos directos e indirectos, con capacidad para dinamizar la

economia promoviendo el crecimiento econémico sostenible.
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Capitulo VI.
Conclusiones
El anélisis estadistico del coeficiente de correlacion rs (rho) de Spearman aplicado a las
variables comercio exterior y crecimiento econdémico en su conjunto permitié determinar
que existe una correlacion positiva y significativa, por lo cual se aceptd la hipotesis general

y las hipotesis especificas del estudio, aunque sin determinar causalidad.

La variable comercio exterior (importaciones y exportaciones) también forma el producto
bruto interno (PBI) y de su calculo, por lo que podria tener incidencia automatica en el PBI,
esta condicion hace dificil determinar la relacion estricta de causalidad, como muestran los
analisis de correlacién en este estudio y la evidencia empirica parece haber una relacion
reciproca entrelazada entre todas las variables analizadas, ademas existirian otras variables
no incluidas en este estudio que podrian influenciar en el crecimiento econémico, lo que

podria ser materia de nuevas investigaciones.

Se han identificado brechas que incidirian en el crecimiento econémico sostenible a largo

plazo, como la brecha entre el Ingreso real per cépita con una tasa media de crecimiento
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anual de 2.7% con tendencia decreciente, que es menor a la tasa media de crecimiento anual
del PBI per capita de 3.6%. La brecha parece estar asociada al indice de desigualdad en la
distribucién del ingreso en el Pert que medido por el coeficiente de Gini fue de 0.43 en el
afio 2017 segun el reporte oficial del INEI (INEI, 2018). Tambiéen se observé una tendencia
creciente de la PEA ocupada con una tasa media de crecimiento anual de 2% mayor a la
tasa de crecimiento poblacional de 1.1%, tema relacionado a la problematica social del

empleo, que podria ser materia de nuevos estudios.

El principal aporte de la variable comercio exterior consistiria en contribuir a dinamizar la
economia, en el caso de las exportaciones seria por medio de crear la demanda de los
recursos humanos y materiales locales para integrar una oferta exportable competitiva,
logrando economias de escala al ampliar los mercados en el exterior, y obteniendo las
divisas necesarias para realizar inversiones que mejoren la productividad; y en el caso de
las Importaciones su aporte seria por medio de facilitar la adquisicion de equipos, recursos
y tecnologias no disponibles o que tomaria mucho tiempo en desarrollar localmente y que
son necesarias para mejorar los procesos productivos mejorando la productividad y

contribuyendo al crecimiento econémico.
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Capitulo VII.
Recomendaciones

El sector productivo de las manufacturas ha tenido un peso decreciente en el PBI (13% en
2017), teniendo en cuenta que este sector tiene un efecto multiplicador en el crecimiento
de la economia por sus encadenamientos con otros sectores y el empleo, merece recibir
prioridad de las inversiones publicas y privadas considerando su alta rentabilidad
economica y social, para desarrollar su potencial y mejorar su competitividad y pueda tener
una participacioén creciente en el comercio exterior.

Las exportaciones de productos tradicionales (materias primas con poco valor agregado)
principalmente de minerales se han incrementado a una tasa mayor que las exportaciones
no tradicionales (de mayor valor agregado y mas intensivas en mano de obra) generando
un flujo creciente de divisas, sin embargo, se estima que esta tendencia creciente podria
generar una distorsion en el tipo de cambio (sobre apreciacion cambiaria) que podria afectar
la competitividad futura de las exportaciones no tradicionales produciéndose el efecto
economico conocido como la “enfermedad holandesa” considerada una falla de mercado

que haria inviable la industrializacion, por lo que seria necesario prever los mecanismos
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adecuados que impulsen el crecimiento equilibrado de los sectores y reducir la volatilidad

del crecimiento econdmico.

De acuerdo a los datos del Banco Mundial el indice de desempefio logistico del Per( es de
2.69 medido en una escala donde uno es bajo y cinco es alto (BM, 2018, ID:
LP.LPI.OVRL.XQ), lo cual indica que existen oportunidades de mejora, teniendo en cuenta
que la falta de competitividad logistica podria ser una restriccion para el crecimiento de las
exportaciones, resultaria necesario incluir el disefio de mecanismos para mejorar el
desempefio logistico peruano, monitoreando los costos logisticos directos e indirectos de
exportacion (para poner un container de exportacion peruana en el lugar de destino),
especialmente de los productos con mayor valor agregado, ya que los costos repercutiran
directamente en el precio final del producto exportado haciendo viable el éxito de los

productos exportables peruanos en los competitivos mercados internacionales.

La rapidez de los cambios tecnoldgicos y el avance del fendmeno de la digitalizacion a
escala global tendra repercusion negativa en las naciones que no sean competitivas en el
nuevo entorno globalizado, por lo que para enfrentar este desafio serd necesario priorizar
las inversiones publicas y privadas en el desarrollo del capital humano mejorando los
niveles de calidad educativa y técnica lo que a su vez permitird convertir los avances
tecnoldgicos en oportunidades de mejora de la productividad, y en paralelo se requerira
mejorar la tecnologia del capital productivo realizando inversiones en infraestructura para
ampliar las posibilidades de produccion de la economia y elevar su competitividad.

La tasa de crecimiento del ingreso real promedio per capita merece ser estudiada como un
indicador importante de los objetivos estratégicos, y ser monitoreada por estar relacionada
con la distribucion de los ingresos y la reduccion de la pobreza, ya que al mejorar se crearia

un circulo virtuoso incrementando el ahorro, el consumo y generando crecimiento
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econémico acompafiado de reduccion en la pobreza al distribuir el crecimiento econémico

a la poblacion en su conjunto.

El sector del PBI impuestos a los productos (8.3% del PBI en 2017), que puede
considerarse como la retribucion al Estado por sus servicios a la produccion global, también
incide en el crecimiento econémico, y tiene un gran potencial de crecimiento por medio de
la incorporacion del sector informal de la economia a la base de contribuyentes, esto
posibilitaria al Estado contar con mayores recursos para las inversiones en infraestructura
y servicios publicos, para lograr este objetivo podrian desarrollarse plataformas
tecnoldgicas adecuadas a la realidad peruana que faciliten la incorporaciéon del sector

informal a la economia.

Resultara necesario mejorar la calidad y disponibilidad de los sistemas de informacion y
de estadisticas oficiales que sirvan de soporte para monitorear el desempefio de los
objetivos estratégicos de forma oportuna al estado, a los agentes econdomicos, asi como a

los investigadores.

La estructura de las exportaciones e importaciones de los productos y servicios asi como
su tendencia de crecimiento debera alinearse con los objetivos estratégicos, ya que su
evolucion determinard a largo plazo el éxito comercial del Perd en el contexto globalizado
asi como la posibilidad de impulsar el crecimiento econdmico sostenible de los ingresos de
la poblacidn, resultando importante priorizar en dicha estructura el potencial exportador de
los productos con mayor valor agregado y de los servicios, que son las actividades que
tendran mayor incidencia en el empleo, el ingreso, la productividad, y en el crecimiento

econdmico sostenible .
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ANEXO A.
PBI total por tipo de gasto: 2000-2017

(Valores en millones de soles a precios constantes de 2007)

Producto  Consumo Consumo Formacion

Afio Bruto Final del Bruta de Exportaciones  Importaciones
Interno Privado  Gobierno Capital
2000 222,207 143,191 25,444 37,579 58,232 42,239
2001 223,580 144,629 25,240 34,983 62,192 43,464
2002 235,773 151,674 25,240 36,367 67,056 44,564
2003 245,593 155,487 26,224 38,212 71,301 45,631
2004 257,770 160,769 27,299 38,288 81,793 50,379
2005 273,971 166,654 29,783 40,672 93,376 56,514
2006 294,598 177,006 32,046 54,757 94,480 63,691
2007 319,693 192,316 33,424 70,436 100,774 77,257
2008 348,870 209,428 35,043 92,339 108,616 96,556
2009 352,693 215,863 39,272 73,683 105,040 81,165
2010 382,081 235,508 40,804 100,073 108,435 102,739
2011 406,256 252,468 43,817 112,291 114,387 116,707
2012 431,199 271,240 47,442 122,952 117,940 128,375
2013 456,435 286,789 51,019 133,408 117,274 132,055
2014 467,307 298,006 55,497 131,737 112,814 130,747
2015P/ 482,522 309,877 59,888 127,153 117,622 132,018
2016P/ 501,610 321,341 63,013 119,902 131,443 134,089
2017E/ 514,246 329,827 65,871 119,949 142,134 143,535

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion propia
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ANEXO B.
PBI total segun actividad econdémica: 2000-2009
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Actividad econdémica 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Producto Bruto Interno 222,207 223580 235,773 245593 257,770 273,971 294,598 319,693 348,870 352,693
Derechos de Importacion 2,160 2,201 2,263 2,410 2,731 3,056 2,977 2,831 3,461 2,772
Impuestos a los productos 16,375 16,195 16,891 17,719 18,552 19,943 21,678 23,672 26,618 27,397
Valor Agregado 203,672 205,184 216,619 225464 236,487 250,972 269,943 293,190 318,791 322,524
Agricultura, ganaderia, caza y silvicultura 15,496 15,374 16,152 16,472 16,391 16,948 18,462 19,074 20,600 20,784
Pesca y acuicultura 1,710 1,488 1,529 1,417 1,988 2,086 2,163 2,364 2,435 2,321
Eexrt\ff‘cclg'fgo‘igggo'eo gas, minerales y 20440 32360 35582 36993 39,206 43236 44,058 45892 49,601 49,910
Manufactura 34,792 35,094 37,424 38,883 41,778 44,529 47,766 52,807 57,304 53,600
Electricidad, gas y agua 3,750 3,823 4,049 4,205 4,435 4,685 5,040 5,505 5,948 6,008
Construccion 10,169 9,467 10,281 10,672 11,195 12,168 13,994 16,317 19,071 20,319
%Zmizclg ;T;‘th'gfsn;oni’ozggfgﬁ';s” de 22173 22353 23010 23710 25075 26368 29,500 32537 36029 35735
Transporte, almacenamiento, correo y mensajeria 11,519 11,508 11,919 12,399 13,036 13,958 14,415 15,885 17,317 17,153
Alojamiento y restaurantes 6,694 6,681 6,888 7,217 7,552 7,959 8,380 9,143 10,086 10,148
Tlﬁ'fgiomrglc‘irgrfadones y otros servicios de 4,190 4,183 4,351 4,686 4,987 5,333 6,468 8,517 9,974 10,784
Servicios financieros, seguros y pensiones 6,812 6,026 6,660 7,222 7,316 8,086 9,115 10,279 10,941 11,830
Servicios prestados a empresas 9,738 9,344 9,837 10,351 10,460 9,831 11,790 13,555 15,223 15,598
Administracion publica y defensa 11,109 10,733 10,370 11,016 11,233 12,440 13,482 13,723 14,785 17,472
Otros servicios 36,080 36,750 38,567 40,221 41,835 43,345 45,310 47,592 49,477 50,862

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion propia
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ANEXO C.
PBI total segun actividad econdémica: 2010-2017
(Valores en millones de soles a precios constantes de 2007)

Actividad econémica 2010 2011 2012 2013 2014 2015P/ 2016P/ 2017E/

Producto Bruto Interno 382,081 406,256 431,199 456,435 467,307 482,522 501,610 514,246
Derechos de Importacion 3,575 3,883 4,603 4,706 4,397 3,859 3,612 3,790
Impuestos a los productos 31,092 32,442 35,163 38,195 39,717 40,516 42,367 42,830
Valor Agregado 347,414 369,931 391,433 413,534 423,193 438,147 455,631 467,626
Agricultura, ganaderia, caza y silvicultura 21,656 22,517 23,944 24,216 24,540 25,294 25,963 26,496
Pesca y acuicultura 1,675 2,709 1,729 2,126 1,515 1,791 1,593 1,683
Extraccion de petréleo, gas, minerales y servicios conexos 50,601 50,750 51,662 54,304 53,444 57,938 65,077 67,329
Manufactura 59,024 63,943 64,758 68,155 67,436 66,831 66,730 66,881
Electricidad, gas y agua 6,531 7,066 7,481 7,734 8,133 8,666 9,343 9,431
Construccion 23,765 24,626 28,539 31,228 31,789 30,097 29,339 30,038
g&g‘;ﬁ'gre?znﬁé‘tmg{gg reparacion de vehiculos 39,981 43,434 47,105 49,408 50,366 51,916 53,365 54,232
Transporte, almacenamiento, correo y mensajeria 19,419 21,631 23,152 24,687 25,292 26,369 27,453 28,492
Alojamiento y restaurantes 10,895 12,103 13,413 14,323 15,066 15,562 15,988 16,212
Telecomunicaciones y otros servicios de informacion 11,876 13,243 14,855 16,149 17,542 19,138 20,817 22,565
Servicios financieros, seguros y pensiones 13,015 14,417 15,802 17,335 19,555 21,430 22,588 22,924
Servicios prestados a empresas 17,413 19,034 20,397 21,880 22,876 23,882 24,497 25,292
Administracion publica y defensa 18,886 19,691 21,288 22,110 23,278 24,118 25,149 25,971
Otros servicios 52,677 54,767 57,308 59,879 62,361 65,115 67,729 70,080

Fuente: INEI; Elaboracion y adaptacion propia
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Balanza de servicios del Pert: 2000-2009
(En millones de US dolares)
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Concepto 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Balanza de Servicios -735 -963 -994 -900 -7132 -834 =737 -1192 -2,056 -1,176

Crédito (Exportaciones) 1555 1437 1455 1,716 1993 2,289 2,660 3,152 3,649 3,636

Débito (Importaciones) -2,290 -2,400 -2,449 -2616 -2,725 -3,123 -3,397 -4344 5704 -4_812

I. Transportes -612 -657 -618 -621 -7126 -858 -874  -1,198 -1,741 -979

Crédito 243 257 266 310 360 440 545 646 818 758

Débito -855 -914 -884 931 -1,086 -1,298 -1,419 -1,844 -2560 -1,737

Fletes -555 -587 -567 -590 -740 917 -1,010 -1,370 -2,043 -1,266

Crédito 10 14 19 26 43 60 64 80 84 32

Débito -565 -600 -585 -615 -783 978 -1,074 -1,450 -2,126 -1,298

Pasajeros -194 -198 -151 -146 -119 -88 -44 9 94 110

Crédito 24 30 49 60 90 130 205 284 405 426

Débito -217 -228 -200 -206 -209 -218 -249 -275 -310 -316

Otros 1/ 137 127 99 114 133 147 179 163 207 177

Crédito 210 213 198 225 227 250 275 281 330 300

Débito -73 -86 -99 -110 -93 -103 -96 -119 -123 -124

Il. Viajes 414 188 181 322 499 557 772 755 870 926

Crédito 837 733 787 963 1,142 1308 1570 1,723 1,991 2,014

Débito -423 -545 -606 -641 -643 -7152 -798 -968 -1,121 -1,088

I11. Comunicaciones 19 -5 -17 -34 -21 -28 -27 -21 -8 -69

Crédito 90 67 48 46 60 69 82 88 125 91

Débito -70 =72 -66 -80 -81 -96 -109 -110 -133 -161

V. Seguros y Reaseguros -37 -57 -145 -178 -127 -115 -163 -23 -152 -176

Crédito 113 116 96 89 82 118 103 289 227 271

Débito -150 -173 -241 -267 -209 -233 -265 -311 -379 -447

V. Otros 2/ 519 431 -394 388  -357  -391  -446  -705 -1,024  -878

Crédito 273 264 258 307 350 354 361 406 487 501

Débito -792 -695 -652 -695 -706 -7144 -806  -1,111 -1511 -1,379
Notas.

1/ Comprende principalmente gastos portuarios de naves y aeronaves y comisiones de transportes.

2/ Comprende servicios de gobierno, financieros, informatica, regalias, alquiler de equipo y servicios empresariales entre otros.
Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacion propia.



ANEXO E.
Balanza de servicios del Pert: 2010-2017
(En millones de US dolares)
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Concepto 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

Balanza de Servicios -2,353 -2,244 -2,495 -2,022 -1,895 -2,040 -1,974 -1,434

Crédito (Exportaciones) 3,693 4,264 4,916 5,812 5,940 6,236 6,312 7,394

Débito (Importaciones) -6,046 -6,508 -7,411 -7,835 -7,835 -8,276 -8,287 -8,828

I. Transportes -1,599 -1,531 -1,628 -1,367 -1,440 -1,404 -1,240 -1,280

Crédito 854 994 1,223 1,524 1,380 1,376 1,335 1,483

Débito -2,453 -2,524 -2,850 -2,891 -2,819 -2,780 -2,575 -2,763

Fletes -1,882 -1,964 -2,227 -2,227 -2,143 -1,964 -1,768 -1,868

Crédito 37 49 46 39 37 31 18 40

Débito -1,919 -2,013 -2,273 -2,267 -2,180 -1,995 -1,786 -1,908

Pasajeros 95 140 170 403 301 171 143 161

Crédito 467 552 631 916 830 831 802 863

Débito -372 -412 -461 -513 -529 -660 -658 -702

Otros 1/ 188 293 430 457 403 390 384 426

Crédito 350 393 546 569 513 514 515 580

Débito -162 -99 -116 -111 -110 -124 -131 -153

1. Viajes 732 906 1,004 1,394 1,487 1,442 1,472 1,496

Crédito 2,008 2,262 2,443 3,000 3,077 3,309 3,501 3,710

Débito -1,276 -1,356 -1,439 -1,606 -1,590 -1,867 -2,029 -2,214

I11. Comunicaciones -78 -47 -74 -146 -146 -246 -249 -225

Crédito 102 132 147 131 149 101 92 103

Débito -180 -179 -221 -278 -295 -348 -341 -328

V. Seguros y Reaseguros -325 -359 -366 -404 -376 -392 -406 210

Crédito 166 230 361 400 539 636 568 1,201

Débito -491 -588 -728 -803 -915 -1,028 -975 -991

V. Otros 2/ 1,083  -1,214  -1430 -1500 -1421  -1,440 -1551  -1,634

Crédito 562 646 742 757 794 814 816 897

Débito -1,645 -1,861 -2,173 -2,257 -2,215 -2,254 -2,367 -2,532
Notas.

1/ Comprende principalmente gastos portuarios de naves y aeronaves y comisiones de transportes.

2/ Comprende servicios de gobierno, financieros, informatica, regalias, alquiler de equipo y servicios empresariales entre otros.
Fuente: BCRP; Elaboracién y adaptacién propia



(Valores FOB en millones de US$)

ANEXO F.
Exportaciones tradicionales por productos: 2000-2009
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Productos tradicionales 1/ 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
Pesqueros 955 926 892 821 1,104 1,303 1,335 1,460 1,797 1,683
Harina de pescado 874 835 823 742 954 1,147 1,139 1,211 1,413 1,426
Volumen (miles tm) 2,352 1,942 1,518 1,370 1,751 2,000 1,340 1,262 1,565 1,540
Precio (us$/tm) 372 430 542 542 545 574 850 960 903 926
Aceite de pescado 81 91 69 79 149 156 196 249 385 258
Volumen (miles tm) 456 316 161 183 285 286 298 321 258 304
Precio (us$/tm) 177 289 431 432 523 543 657 777 1,493 847
Agricolas 249 207 216 224 325 331 574 460 686 634
Algodén 5 5 2 6 6 3 7 3 2 3
Azlcar 16 17 16 19 15 13 43 19 25 35
Volumen (miles tm) 42 42 42 61 41 32 109 48 70 81
Precio (us$/tm) 384 402 390 314 352 395 396 389 351 429
Café 223 181 188 181 290 307 515 427 645 585
Volumen (miles tm) 140 160 168 151 191 142 238 174 225 198
Precio (us$/tm) 1,590 1,128 1,122 1,203 1,517 2,157 2,163 2,459 2,866 2,957
Resto de agricolas 2/ 5 5 10 18 14 8 9 11 14 12
Mineros 3,220 3,205 3,809 4,69 7,124 9,790 14,735 17,439 18,101 16,482
Cobre 933 986 1,187 1,261 2481 3,472 5,996 7,219 7,277 5,935
Volumen (miles tm) 529 686 859 787 941 984 981 1,122 1,243 1,246
Precio (¢us$/Ib.) 80 65 63 73 120 160 277 292 266 216
Estafio 170 150 155 211 346 301 409 595 663 591
Volumen (miles tm) 36 36 38 39 40 42 47 41 38 37
Precio (¢us$/Ib.) 214 187 188 245 390 327 399 657 786 723
Hierro 67 81 83 94 129 216 256 285 385 298
Volumen (millones tm) 4 4 4 6 6 7 7 7 7 7
Precio (us$/tm) 18 19 19 16 22 33 38 40 56 44
Oro 3/ 1,145 1,166 1501 2,102 2,424 3,095 4,032 4,187 5,586 6,791
Volumen (miles oz.tr.) 4,083 4294 4750 5,777 5,956 6,876 6,674 5,967 6,418 6,972
Precio (us$/oz.tr.) 280 272 316 364 407 450 604 702 870 974
Plata refinada 179 169 174 191 260 281 480 538 595 214
Volumen (millones oz.tr.) 36 38 38 39 39 38 42 40 40 16
Precio (us$/oz.tr.) 5 4 5 5 7 7 11 13 15 13
Plomo 4/ 190 196 211 201 389 491 713 1,033 1,136 1,116
Volumen (miles tm) 241 253 274 259 281 323 378 417 525 682
Precio (¢us$/Ib.) 36 35 35 35 63 69 86 112 98 74
Zinc 496 419 429 529 577 805 1,991 2,539 1,468 1,233
Volumen (miles tm) 792 921 1,128 1,183 1,035 1,090 1,063 1,273 1,457 1,373
Precio (¢us$/Ib.) 28 21 17 20 25 34 85 91 46 41
Molibdeno 33 33 64 95 506 1,107 834 991 943 276
Volumen (miles tm) 8 9 10 11 14 19 18 16 18 12
Precio (¢us$/Ib.) 199 175 286 407 1,696 2,701 2,121 2,782 2,343 1,024
Resto de mineros 7 6 5 7 12 21 24 51 48 27
Petréleo y gas natural 381 391 451 621 646 1,526 1,818 2,306 2,681 1,921
Petréleo crudo y derivados 381 391 451 621 646 1,526 1,818 2,306 2,681 1,921
Volumen (millones bs.) 15 20 20 24 20 32 33 36 31 33
Precio (us$/b) 25 20 23 26 32 47 56 65 86 57
Gas natural 0
Volumen (miles m3) 0
Precio (us$/m3) 0

Total productos tradicionales

4,804 4,730 5,369

6,356 9,199 12950 18,461 21,666 23,266 20,720

Notas: 1/ Preliminar. 2/ Comprende hoja de coca y derivados, melazas, lanas y pieles. 3/ Incluye estimacion de exportaciones de oro no

registradas por Aduanas. 4/ Incluye contenido de plata.

Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacion propia



ANEXO G.
Exportaciones tradicionales por productos: 2010-2017

(Valores FOB en millones de US$)
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Productos tradicionales 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
Pesqueros 1,884 2,114 2,312 1,707 1,731 1,457 1,269 1,788
Harina de pescado 1,610 1,780 1,770 1,364 1,335 1,158 999 1,458
Volumen (miles tm) 1,083 1,301 1,333 851 856 698 634 1,031
Precio (US$/tm) 1,486 1,368 1,328 1,602 1,560 1,658 1,576 1,415
Aceite de pescado 274 333 542 343 395 299 270 330
Volumen (miles tm) 254 235 312 126 163 119 95 171
Precio (US$/tm) 1,079 1,419 1,737 2,718 2,419 2,518 2,844 1,929
Agricolas 975 1,689 1,095 786 847 723 878 820
Algodén 1 8 4 2 4 3 2 1
Azlcar 65 48 6 14 37 18 28 18
Volumen (miles tm) 112 63 8 27 69 35 49 34
Precio (US$/tm) 578 760 691 525 535 519 575 532
Café 889 1,597 1,024 696 734 614 761 707
Volumen (miles tm) 230 296 266 237 182 185 240 245
Precio (US$/tm) 3,863 5,388 3,842 2,930 4,028 3,319 3,163 2,887
Resto de agricolas 2/ 21 37 61 75 72 87 88 93
Mineros 21,903 27,526 27,467 23,789 20,545 18,950 21,777 27,159
Cobre 8,879 10,721 10,731 9,821 8,875 8,168 10,171 13,773
Volumen (miles tm) 1,256 1,262 1,406 1,404 1,402 1,757 2,493 2,609
Precio (¢US$/Ib.) 321 385 346 317 287 211 185 239
Estafio 842 776 558 528 540 342 344 370
Volumen (miles tm) 39 32 26 24 25 20 19 19
Precio (¢US$/Ib.) 978 1,103 991 1,005 993 771 806 899
Hierro 523 1,030 845 857 647 350 344 427
Volumen (millones tm) 8 9 10 10 11 12 11 11
Precio (US$/tm) 66 111 86 83 57 30 31 37
Oro 3/ 7,745 10,235 10,746 8,536 6,729 6,651 7,386 7,979
Volumen (miles oz.tr.) 6,335 6,492 6,427 6,047 5,323 5,744 5,915 6,336
Precio (US$/oz.tr.) 1,223 1,577 1,672 1,412 1,264 1,158 1,249 1,259
Plata refinada 118 219 210 479 331 138 120 118
Volumen (millones oz.tr.) 6 7 7 21 17 9 7 7
Precio (US$/oz.tr.) 19 34 30 23 19 15 17 17
Plomo 4/ 1,579 2,427 2,575 1,776 1,523 1,548 1,658 1,707
Volumen (miles tm) 770 988 1,170 855 771 938 942 856
Precio (¢US$/Ib.) 93 111 100 94 90 75 80 90
Zinc 1,696 1,523 1,352 1,414 1,504 1,508 1,465 2,376
Volumen (miles tm) 1,314 1,007 1,016 1,079 1,149 1,217 1,114 1,240
Precio (¢US$/Ib.) 59 69 60 59 59 56 60 87
Molibdeno 492 564 428 356 360 220 273 363
Volumen (miles tm) 17 19 18 18 16 18 24 25
Precio (¢US$/Ib.) 1,337 1,315 1,087 874 991 561 507 654
Resto de mineros 6/ 29 31 22 23 38 27 15 44
Petréleo y gas natural 3,088 4,568 4,996 5,271 4,562 2,302 2,213 3,358
Petréleo crudo y derivados 2,805 3,284 3,665 3,899 3,776 1,853 1,689 2,586
Volumen (millones bs.) 37 32 36 39 41 37 40 50
Precio (US$/b) 76 102 103 99 92 50 42 52
Gas natural 284 1,284 1,331 1,372 786 449 523 772
Volumen (miles m3) 3,605 8,969 8,737 9,562 9,227 8,093 9,589 9,222
Precio (US$/m3) 79 143 152 143 85 55 55 84
Productos tradicionales 27,850 35,896 35,869 31,553 27,686 23,432 26,137 33,124

Notas: 1/ Preliminar. 2/ Comprende hoja de coca y derivados, melazas, lanas y pieles. 3/ Incluye estimacion de exportaciones de oro no

registradas por Aduanas. 4/ Incluye contenido de plata.

Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacién propia
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ANEXO H.
Exportaciones no tradicionales por productos: 2000-2009
(Valores FOB en millones de US$)

Productos no tradicionales 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
Agropecuarios 394 437 550 624 801 1,008 1,220 1512 1913 1,828
Legumbres 198 226 271 308 380 452 563 713 798 739
Frutas 53 66 89 111 140 178 259 311 412 463
Productos vegetales diversos 65 55 69 66 75 100 108 135 180 173
Cereales y sus preparaciones 14 25 40 41 47 53 66 77 121 124
Té, café, cacao y esencias 24 30 38 47 86 132 116 151 217 185
Resto 40 35 43 49 75 92 108 125 185 144
Pesqueros 177 197 164 205 277 323 433 500 622 518
Crustaceos y moluscos congelados 64 62 74 110 143 182 202 225 262 231
Pescado congelado 58 85 56 41 62 72 92 117 137 127
Preparaciones y conservas 46 43 26 46 61 56 121 127 190 122
Pescado seco 7 6 6 6 6 8 11 16 16 22
Resto 1 1 2 3 6 5 6 15 17 16
Textiles 701 664 677 823 1,092 1275 1473 1736 2,026 1,495
Prendas de vestir y otras confecciones 506 507 532 655 887 1,063 1,209 1411 1652 1,174
Tejidos 62 58 49 54 64 71 95 138 185 174
Fibras textiles 73 46 47 56 67 67 81 92 85 69
Hilados 60 53 48 59 74 75 87 95 103 78
Maderas y papeles, y sus manuf. 123 142 177 172 214 261 333 362 428 336
Madera en bruto o en l1dminas 56 58 88 84 101 124 168 167 169 126
Articulos impresos 21 30 37 42 45 56 66 84 98 75
Manufacturas de papel y cartdn 23 25 27 22 32 36 52 63 105 101
Manufacturas de madera 15 20 15 13 21 29 31 29 40 24
Muebles de madera, y sus partes 8 9 11 11 14 16 16 18 14 8
Resto 1 0 0 0 1 1 1 1 0 1
Quimicos 212 247 256 316 415 538 602 805 1,041 838
Productos quimicos organicos e inorgan. 48 58 52 65 78 109 179 256 347 218
Articulos manufacturados de plastico 28 40 55 54 58 85 83 103 114 103
Materias tintdreas, curtientes y colorantes 29 36 39 47 57 58 64 67 74 77
Manufacturas de caucho 20 29 26 27 33 34 43 47 53 41
Aceites esenc., prod..de tocador y tens.. 37 40 36 59 82 98 56 80 121 107
Resto 51 44 47 65 107 153 178 251 332 292
Minerales no metalicos 47 58 68 74 94 118 135 165 176 148
Cemento y materiales de construccion 13 24 33 40 52 71 88 105 99 65
Abonos y minerales, en bruto 12 13 12 12 13 16 17 22 32 32
Vidrio y articulos de vidrio 10 9 10 8 13 12 13 16 19 27
Articulos de ceramica 4 4 4 4 5 5 5 6 6 6
Resto 9 8 8 9 11 15 13 16 19 18
Sidero-metaldrgicos y joyeria 265 242 222 262 391 493 829 906 909 571
Productos de cobre 78 65 70 76 130 184 345 377 402 205
Productos de zinc 76 68 41 60 87 87 212 215 154 103
Productos de hierro 39 40 31 35 50 69 80 90 145 123
Manufacturas de metales comunes 8 9 10 11 15 20 47 67 62 43
Desperdicios y desechos no ferrosos 2 3 4 3 4 4 7 7 4 5
Productos de plomo 8 1 1 3 3 5 4 14 9 8
Productos de plata 1 1 1 1 1 2 3 10 24 8
Articulos de joyeria 50 53 61 69 91 108 112 104 86 64
Resto 3 2 3 4 10 14 21 22 21 13
Metal-mecénicos 97 160 110 99 136 191 164 220 328 369
Vehiculos de carretera 7 10 25 9 5 5 6 7 9 16
Maquinaria y eq. industrial, y sus partes 12 19 16 17 17 23 23 29 51 77
Mag. Y aparatos eléctricos, y sus partes 15 23 15 11 15 22 21 41 53 45
Articulos manuf. de hierro o acero 10 11 7 7 11 27 20 23 30 25
Maquinas de oficina y para procesar datos 4 5 6 5 9 5 5 6 7 8
Equipo de uso doméstico 6 7 6 4 4 7 11 13 18 7
Maquin. Y eq. de ing. Civil, y sus partes 7 11 5 9 8 12 10 10 27 39
Maquin. Y equipos generadores de fuerza 3 46 5 5 4 10 12 16 26 31
Enseres domésticos de metales comunes 3 3 3 3 5 7 7 8 23 10
Resto 32 24 21 29 58 72 49 68 84 112
Otros 29 36 33 45 58 70 89 107 121 94
Productos no tradicionales 2,044 2,183 2256 2,620 3479 4277 5279 6,313 7562 6,196

Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacién propia
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ANEXO I.
Exportaciones no tradicionales por productos: 2010-2017
(Valores FOB en millones de US$)

Productos no tradicionales 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
Agropecuarios 2,203 2836 3,083 3444 4231 4,409 4,702 5114
Legumbres 866 995 1,044 1,083 1112 1,143 1,151 1124
Frutas 594 888 969 1,180 1,628 1,902 2,144 2510
Productos vegetales diversos 225 282 350 390 444 374 413 518
Cereales y sus preparaciones 127 172 199 253 355 296 286 302
Té, café, cacao y esencias 196 264 239 251 355 393 415 368
Resto 195 235 282 288 337 302 293 293
Pesqueros 644 1,049 1017 1,030 1,155 933 909 1,045
Crustaceos y moluscos congelados 354 479 423 566 588 439 453 525
Pescado congelado 109 213 263 172 183 174 209 229
Preparaciones y conservas 141 310 269 242 326 249 194 239
Pescado seco 26 31 31 30 35 40 37 33
Resto 13 16 31 20 23 31 16 18
Textiles 1561 1,990 2,177 1,928 1,800 1,331 1,196 1,268
Prendas de vestir y otras confecciones 1,202 1543 1641 1417 1,218 928 872 901
Tejidos 145 204 312 273 296 182 149 154
Fibras textiles 100 106 85 88 126 95 71 116
Hilados 114 136 139 151 160 126 104 98
Maderas y papeles, y sus manuf. 359 402 438 427 416 353 322 340
Madera en bruto o en ldminas 138 127 124 117 132 120 102 98
Articulos impresos 66 82 97 83 66 56 55 53
Manufacturas de papel y cartén 119 145 173 180 174 144 132 161
Manufacturas de madera 27 33 35 35 30 25 23 18
Muebles de madera, y sus partes 7 8 7 8 7 6 4 4
Resto 3 6 2 5 6 2 5 6
Quimicos 1228 1655 1636 1510 1515 1,406 1,342 1,380
Productos quimicos organicos e inorganicos 288 490 492 414 349 346 344 361
Articulos manufacturados de plastico 131 162 194 193 186 154 146 148
Materias tintdreas, curtientes y colorantes 252 280 134 97 115 128 162 163
Manufacturas de caucho 63 93 91 98 93 77 70 74
Aceites esenc., prod..de tocador y tens. 120 139 208 195 193 178 149 139
Resto 375 492 518 512 580 523 470 494
Minerales no metalicos 252 492 722 722 664 698 640 586
Cemento y materiales de construccion 89 106 123 149 167 178 159 166
Abonos y minerales, en bruto 93 284 481 467 375 398 337 251
Vidrio y articulos de vidrio 33 52 60 62 74 77 114 119
Articulos de ceramica 5 8 7 6 5 4 3 5
Resto 31 42 52 37 43 41 27 45
Sidero-metaldrgicos y joyeria 949 1,130 1,301 1,320 1,149 1,081 1,084 1,270
Productos de cobre 391 461 451 438 456 360 277 335
Productos de zinc 171 284 238 242 268 236 284 403
Productos de hierro 126 139 177 156 158 143 138 151
Manufacturas de metales comunes 73 83 88 119 92 86 87 104
Desperdicios y desechos no ferrosos 10 12 11 9 12 11 13 17
Productos de plomo 11 12 11 12 10 10 7 14
Productos de plata 69 22 207 204 19 126 161 95
Articulos de joyeria 72 79 84 101 95 83 94 123
Resto 26 38 35 39 38 26 23 29
Metal-mecénicos 393 476 545 544 581 533 445 511
Vehiculos de carretera 21 39 29 67 53 50 36 43
Maquinaria y eg. industrial, y sus partes 63 57 67 60 77 82 86 85
Maquinas y aparatos eléctricos, y sus partes 34 53 66 55 45 43 44 51
Articulos manuf. de hierro o acero 32 29 34 27 31 28 23 27
Maquinas de oficina y para procesar datos 9 10 13 12 14 11 13 10
Equipo de uso doméstico 6 7 2 1 2 2 1 2
Magquinaria y eqg. de ing. Civil, y sus partes 54 56 61 76 105 86 66 89
Maquinaria y eq. generadores de fuerza 54 51 44 55 60 64 36 42
Enseres domésticos de metales comunes 10 15 13 10 9 9 6 10
Resto 110 160 216 181 188 156 135 153
Otros 110 147 277 143 165 151 143 150
Productos no tradicionales 7,699 10,176 11,197 11,069 11677 10,895 10,782 11,663

Fuente: BCRP; Elaboracion y adaptacion propia
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ANEXO J.
Coeficiente de Gini de desigualdad en el ingreso (2000-2017)

Coeficiente Var. %

de Gini anual del
Af0 del Ingreso Coeficiente

de Gini

2000 0.49

2001 0.52 6.1
2002 0.54 38
2003 0.54 0.0
2004 0.49 -9.3
2005 0.51 4.1
2006 0.50 -2.0
2007 0.50 0.0
2008 0.48 -4.0
2009 0.47 2.1
2010 0.46 -2.1
2011 0.45 -2.2
2012 0.45 0.0
2013 0.44 -2.2
2014 0.44 0.0
2015 0.44 0.0
2016 0.44 0.0
2017 0.43 -2.3

Nota: Cuando el coeficiente de Gini tiene el valor
de uno, significa que existe perfecta inequidad, y
si asume el valor cero significa que existe perfecta
igualdad en la distribucién de los ingresos (o de
los gastos).

Fuente: INEI; Elaboracién propia



